el! conomista .es 


China roza mínimos de 5 años y arrastra a 
los fondos de bolsa global emergente ric. 


España, a la cabeza de la 
pobreza energética según la UE 


PÁG.12 


UniCredit abre las fusiones con 
su entrada en Commerzbank 


El italiano avanza en el capital del banco alemán con un 9% por 702 millones 


La ansiada consolidación bancaria 
en Europa podría llegar de la ma- 
no del alemán Commerzbank y el 
italiano Unicredit. La entidad ger- 
mana ha abierto la puerta a una fu- 
sión con UniCredit después de que 


la transalpina comprase un 9%, se- 
gún FT, la mitad al Gobierno ale- 
mán por unos 702 millones y el otro 
4,5% en el mercado. Las acciones 
Че Commerzbank se dispararon un 
18% tras la operación. Esta opera- 


ción transfronteriza reaviva el de- 
seo del BCE de crear bancos más 
sólidos y solventes fuera de las fron- 
teras de los países que sean capa- 
ces de competir con gigantes inter- 
nacionales y aguanten ciclos eco- 


nómicos desfavorables. UniCredit 
“explorará junto a Commerzbank 
posibles oportunidades para crear 
valor”, ha asegurado. Además, “pre- 
sentará a las autoridades los permi- 
sos necesarios”. PÁG. 5 


Santander pone 
a la venta el 5% 
de su filial polaca 
por 600 millones 


Se trata de la primera 
desinversión desde 2012 


Banco Santander ha puesto a la 
venta el 5% de su filial polaca por 
600 millones de euros. La ope- 
ración, su primera venta desde 
2012, servirá para apoyar el cre- 
cimiento o recompra de aecio- 
nes adicionales. PÁG. 6 


Datos en millones de euros 
Ventas 


1Sem2023 1Sem 2024 


Ebit 


1Sem 2023 1Sem 2024 


INDITEX MEJORA SUS VENTAS EL 7,2%, 
CON MENOR CRECIMIENTO 


El beneficio del gigante textil aumenta un 10,1% y alcanza los 2.768 millones de euros. rác.s 


Ebitda Resultado neto 
2768 


1Sem 2023 1Sem 2024 


1Sem 2023 1Sem 2024 


Sabadell avanza 
una subida del 
dividendo para 
frenar a BBVA 


PÁG.5 


Castlelake va 
negocia salir de 
Aedas con un 
fondo extranjero 


Castlelake avanza en su salida 
de Aedas. El fondo, que es accio- 
nista mayoritario de la promo- 
tora соп algo más del 79% del ca- 
pital, se encuentra en contacto 
con un fondo de inversión inter- 
nacional que ha mostrado inte- 
rés por su participación. РАб.10 


Sumar presiona para 
que las rentas de capital 
tributen al 30% en el IRPF 


Negocia incluirlo en los Presupuestos de 2025 


Sumar pone sobre la mesa de la 
negociación de los Presupuestos 
para 2025 una subida de los tipos 
que gravan en el IRPF las rentas 
de capital hasta el 30%, que afec- 


periores a los 120.000 euros. Lo 
hace en un momento, en el que 
Hacienda estudia vías para impul- 
sar alzas fiscales a “quienes tienen 
enel banco suficiente dinero pa- 


El 'golpe' a Hacienda 
por devoluciones a 
mutualistas supera 
los 1.000 millones 


El fisco paga a las firmas 
778 millones por Sociedades 


La devolución de IRPF a los mu- 
tualistas ya ha supuesto un gol- 
pe para Hacienda de más de 
1000 millones. A este agujero se 
suman los 778 millones pagados 
tras el varapalo judicial al Im- 


Más de 2400 M€ gestionados 


Р; 


іпдеха 


taría а aquellos rendimientos su- га vivir 100 vidas”. РАС. 23 puesto de Sociedades. PÁG. 31 indexacapital.com 
Revolut integra la plataforma Telefónica desconoce si STC Lightsource bp invertirá 
Bizum en España ha pedido crecer en su capital 1000 millones en España 
$ Telefónica SOUC 
La entidad alcanza los 3,5 millones de clientes Revolut Álvarez Paliete denuncia que somos O on parc pden: o 
enel país, un 40% más PAG, 7 “vasallos” de las grandes tecnológicas PAG. 1 construir 1300 MW fotovoltaicos PAG. 13 
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progr Maceiras Juan Luis Cantón 
pato rer DECCOO CEO DE INDITEX СЕО DELIGHTSOURCE BP ESPAÑA RESP. REVOLUT SUR DE EUROPA CEO DE PESCANOVA 
Amenaza a la patronal Buenos resultados Nuevos proyectos Integra Bizum Cambio de tendencia 
CCOO y UGT convocan concen- Inditex frena su crecimientoen — Lightsource bp recibe el visto bu- — Elneobanco Revolut añade Bizum — Pese a seguir en pérdidas, Pesca- 
traciones en las sedes de lapatro- — ventas pero mantiene su impulso по de la Administración parale- alos productos que ya ofrece asus nova duplica el ebitda en los 
nal en todas las capitales de provin- еп beneficios y márgenes. Firma vantar una cartera de 1,3 GW de usuarios, La integración del popu- co primeros meses del ejercicio. 
cia. Los sindicatos quieren forzara — de nuevo unos resultados sólidos — proyectos solares en España. Es- — lar servicio español de pagos digi- — Las medidas adoptadas por el 
CEOE aaceptar la reducción dela que el mercado premia con un tos desarrollos permitirán a la tales ayudará a la entidad a man- — nuevo equipo directivo logran re- 
jornada laboral, pese al impacto ne- impulso de la acción que superó compañia ganar peso en la transi- tener el alto crecimiento que ya vertir la tendencia negativa de la 
gativo que tendrá en las empresas. — el 4,5% en la sesión del miércoles. ción ecológica nacional. muestra en nuestro país, firma en los últimos años. 


Quiosco 
WALL STREET JOURNAL (EEUU) 


La inflación se 
desacelera en EEUU 


Durante el mes de agosto, el 
país norteamericano cifró la 
inflación en un 2,5%, Una cifra 
que se consagra como el nuevo 
minimo en tres años y que pre- 
para ala Fed para comenzar a 
reducir gradualmente las tasas 
la próxima semana. Un 04% 
inferior a la cifra de julio y que 
se mantiene estable de cara al 
último trimestre del año. Los 
alimentos, la industria auto- 
movilística y la energía se colo- 
can como los mejores sectores 
del crecimiento durante agos- 
to. Los comercios minoristas 
por su parte se vieron obliga- 
dos a aplicar grandes ofertas 
de sus productos para hacer 
frente a multinacionales como 
Amazon o Walmart. 


LES ECHOS (FRANCIA) 


Las farmacéuticas 
francesas en alerta 


Los laboratorios farmacéuticos 
están preocupados por el pró- 
ximo presupuesto del año que 
viene. El gobierno francés, 
afirmando que deseaba apoyar 
una industria estratégica, ha 
decidido limitar la contribu- 
ción del sector a 1.600 millo- 
nes de euros. La nueva situa- 
ción política y el creciente dé- 
ficit de la Seguridad Social han 
cambiado el panorama brusca- 
mente, Desde 2020, el gasto en 
este sector y la subvención de 
los fármacos había aumentado 
hasta este mismo año. Seria 
muy probable que esta parada 
en la inversión farmacéutica se 
prolongue hasta 2027, fecha 
hasta la que se extiende el plan 
del gobierno francés para fre- 


nar el déficit excesivo. 


El Tsunami J 


Díaz, a por la sanidad 
y educación privadas 


Durante la rueda de prensa poste- 
rior al Consejo de Ministros, Yo- 
landa Díaz anunció sus medidas 
para dotar de más derechos a las 
empleadas del hogar. Pero apro- 
vechó la ocasión para sumarse a 
la nueva oleada fiscal que el Go- 
bierno planea contra los que más 
tienen. A la vicepresidenta del 
Gobierno no le bastan los Lam- 
borghinis, también pretende que 
los propietarios de otros produc- 
tos de lujos, como los yates, pa- 
guen más. No obstante, lo que 
más revuelo ha creado es que, de 
nuevo, la también ministra de 
Trabajo ha recuperado su vieja 
idea de gravar tanto la educación 
como la sanidad privadas, porque 
considera que no es justo que tri- 
buten “al 0% en el ТУА". Como 
era previsible este hachazo fiscal 
que Díaz plantea a ambos secto- 
res ha sido muy comentado en in- 
ternet y en el mundo empresarial. 
Algunos le han recordado a la vi- 
cepresidenta que un producto co- 
mo los seguros de sanidad priva- 
dos con más de 12 millones de 
usuarios está muy lejos de poder 
ser considerado un bien de lujo. 
Otros en cambio han hecho hin- 
capié en el impacto negativo que 
dichas subidas podrían tener para 
las propias arcas públicas. En el 
caso de la Sanidad, por ejemplo, el 
alza impositiva encarecerá el pre- 
cio de los seguros privados, lo que 
puede hacer que muchos ciuda- 
danos no puedan pagarlo. Esto 
provocará un colapso aún mayor 
en la sanidad pública, lo que irre- 
mediablemente obligará a elevar 
la partida presupuestaria en este 
sector para hacer frente al alza de 
pacientes. En definitiva, que el al- 
za fiscal que Díaz propone puede 
ser contraproducente para el Eje- 
cutivo eirá en detrimento de la 
calidad asistencial que los espa- 
ñoles reciben. 


Yolanda Díaz, vicepresidenta del Gobierno y ministra de Trabajo. turor pacss 


Subir tasas a la 
sanidad privada 
tendrá un alto coste 
para las arcas 
públicas 
¿Cómo se llama la 
empresa de Broncano? 


El humorista David Broncano se 
ha convertido en uno de los ros- 
tros de los últimos meses tras su 
polémico fichaje por RTVE y por 
el estreno de su programa en la 
televisión pública. Dicho espacio, 
llamado La Revuelta, ha tenido un 


arranque mejor del que muchos 
esperaban. De hecho, en su se- 
gunda emisión superó a su gran 
rival: El Hormiguero de Pablo 
Motos. Pero a Broncano no solo 
parece sonreírle el éxito del pú- 
blico. También triunfa en el ámbi- 
to empresarial. Asi lo demuestran 
las últimas cifras de su empresa. 
Una sociedad que recibe el curio- 
so nombre de Encofrados Enco- 
frasa, que poco tiene que ver en 
realidad con su actividad. Dicha 
firma tiene al propio Broncano y a 
dos de sus colaboradores habitua- 
les, Ricardo Castella y Jorge 
Ponce, como accionistas y, según 
se ha publicado ganó en 2023 más 
de 200.000 euros, con casi 2,6 mi- 
Попеѕ de ingresos. 


El pulso de 05 
los lectores -— 
Que hablen los expertos, pero 
el gran desajuste inmobiliario 
no tiene mucho misterio, La 
última ley de vivienda es nefas- 
ta junto a unas políticas socia- 
les como las que padecemos en 
España desde que Sánchez go- 
bierna, tienes la repuesta a la 
situación del mercado. 

© HERIBERTO D. 


Соп la vivienda no hay solu- 
ción porque no les interesa a 
los bancos y a todos los actores 
сото los que recaudan im- 
puestos y tasas que se benefi- 
cian artificialmente de cara a la 
vivienda. 

© JUAN VELAYOS 


Es admirable como Aldi ha lo- 
grado un crecimiento tan sig- 
nificativo en el mercado espa- 
ñol, a pesar de la competencia 
de grandes cadenas como 
Mercadona. Esto demuestra 
que, cuando una marca hace 
bien las cosas, los resultados 
llegan. La penetración del 
375% entre los hogares espa- 
ňoles es una clara señal de que 
la oferta de Aldi ha tenido éxi- 
to. 

a NESTOR GIOVANNI 


Una forma de obligarnos a in- 
troducir nuestros inmuebles n 
un mercado que no ofrece nin- 
guna seguridad jurídica a la 
propiedad privada; lo que tie- 
пеп que hacer es licitar e in- 
centivar más obra privada, li- 
berar el suelo y sobretodo pro- 
teger la propiedad privada. 

© ABRAHANS. 


El incremento de la demanda y 
los precios del alquiler en Bar- 
celona, a pesar del control de 
precios, es un fenómeno que 
para reflexionar para que no 
ocurra en el resto del país. 

@ ALFONSO BAYÓN 


Еп clave empresarial 
Los aranceles chinos gue deben persistir 


Bruselas aplica desde julio aranceles de hasta el 376% a los fabrican- 
tes chinos de vehículos eléctricos. Una medida que llegó tras una in- 
vestigación sobre los subsidios que reciben los grupos automovilísti- 
cos chinos al considerar que se benefician de ayudas públicas y que 
Pedro Sánchez pide retirar. Las subvenciones de Pekín permiten a 
estas firmas arrasar en Europa con sus coches eléctricos que venden 
a precios irrisorios, lo que está generando un importante daño al 
motor del Viejo Continente. De ahí que con acierto la UE siguiera 
los pasos de EEUU y Turquía y elevara los aranceles a los vehículos 
eléctricos chinos desde el 10% vigente hasta entonces. Un adecuado 
coto al dumping chino, que al contrario de lo que reclama el presi- 
dente español debe persistir para evitar que la industria automovi- 
lística europea esté en clara desventaja competitiva. 


Inditex mantiene la tendencia alcista 


Inditex incrementó sus ventas un 72% en el primer semestre, hasta 
18065 millones, Este aumento es inferior al logrado en el mismo perio- 
do del pasado año, cuando crecieron el 13,5%, Pese a ello, los inversores 
celebraron estos resultados propiciando un alza del 4,54% a los títulos 
de la compañía en la sesión del miércoles. La reacción del mercado es 
lógica, ya que salvo por la ralentización del alza de los ingresos, Inditex 
mejora en el resto de variables. Así, el beneficio subió un 10,1% alcan- 
zando los 2768 millones, mientras que el margen bruto, clave para el 
mercado, se situó en el 58,3% de las ventas, lo que supone 19 puntos bá- 
sicos más, Las cifras, por tanto, confirman la tendencia al alza que el 
negocio de la compañía mantiene desde hace años. 


Paso adelante de Revolut en España 


Revolut integra Bizum en su aplicación financiera. Con ello, la entidad 
ofrece el popular servicio de pagos digitales que ya utilizan 25 millo- 
nes de personas en nuestro país, Este neobanco es uno de los más ex- 
tendidos en España, donde recientemente ha alcanzado los 3,5 millo- 
nes de clientes con un incremento del 40% en el año, Y todo apunta a 
que esta tendencia alcista se mantendrá en el futuro. A ello contribui- 
rá la llegada de Bizum a la operativa que permitirá a Revolut atraer 
nuevos usuarios, pero también fidelizar a los que ya tienen en cuenta a 
esta compañía cuyo próximo objetivo es crecer en depósitos. 
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Más castigo fiscal para los “ricos” 


Sumar pone sobre la mesa de la negociación de los Pre- 
supuestos para 2025 una subida de los tipos que gra- 
van en el IRPF las rentas de capital. En concreto, la 
formación exige pasar del tope actual del 28% de la 
baseliquidable del ahorro cuando supera los 300.000 
euros, al 30%. Un máximo que, además, afectaría al 
ahorro cuando solo excediera de los 120.000 euros. La 
propuesta no es nueva. Pero es relevante ya que llega 
pocos días después de que Pedro Sánchez anunciara 
un alza fiscal para “quienes tienen en el banco sufi- 
ciente dinero para vivir 100 vidas”. Con estas palabras, 
el presidente volvió a demostrar que el castigo a los 
sectores más acaudalados de la sociedad es una nor- 
ma de sus gobiernos, Buena prueba de ello es la mera 
existencia del anacrónico impuesto de Patrimonio, que 
solo existe en tres países, y que el Ejecutivo convirtie- 
ra a los mal llamados ricos en los grandes financiado- 
res de las medidas anticrisis. Por si fuera poco, el Go- 


Sumar bierno sigue exprimiendo a las 
subir el tipo máxi- rentas altas con el destope de las 
mo del IRPF рага — cotizaciones y con el Impuesto 
rentas de capital, е Solidaridad con las Grandes 
lo que afectariaa Fortunas. Con estos anteceden- 
los sectores más — teses posible que Sánchez deci- 
acaudalados da volver a castigar impositiva- 


mente a los más pudientes, en- 
tre los que se encuentran altos 
cargos de grandes empresas. Con ello, no solo conse- 
guirá que para las compañías sea más dificil captar y 
retener el talento de los directivos. También logrará 
ahuyentar а los inversores que no dudarán en llevar- 
se su dinero a otros territorios que sean fiscalmente 
más amables. En última instancia esta voracidad re- 
caudatoria del Gobierno golpea a las personas que tie- 
nen más recursos para invertir, lo que supone un fre- 
no para el consumo y para el estímulo económico. 


Hacia la consolidación 
bancaria en Europa 


UniCredit compra el 9% de Commerzbank, un 449% 
al Estado alemán y el resto en el mercado, y se con- 
vierte en el segundo mayor accionista de la entidad 
germana. La importancia de este movimiento va más 
allá de la entrada en el capital del primer banco ita- 
liano en el segundo de Alemania por volumen. Asi 
indica el propio Commerzbank, que se muestra dis- 
puesto a estudiar una fusión con UniCredit. La com- 
pra, por tanto, abre la puerta a más operaciones trans- 

fronterizas en el sector financiero. Una consolidación 
bancaria que, con acierto, el BCE reclama desde ha- 
ce tiempo. Las fusiones darían lugar a bancos más só- 
lidos y solventes fuera de las fronteras de los países 
que serían capaces de competir con gigantes interna- 
cionales y aguantar ciclos económicos desfavorables. 


China diluye el alza 
de los emergentes 


Índices de mercados emergentes como el Taiwan 
Stock Exchange o la referencia india, el Nifty 50, es- 
tán en máximos históricos. Pese a ello, el selectivo que 
incluye a los países en vías de desarrollo, el MSCI 
Emerging Markets, se anota un alza en el año de so- 
lo el 38%. Un mal desempeño que eleva su diferen- 
cial de rentabilidad frente al MSCI World, que aglu- 
tinaa las 23 economías más desarrolladas, a más ocho 
puntos, la mayor brecha del año. Las ventas que pre- 
dominan en la bolsa de China explican el alto dete- 
rioroenel rendimiento de la renta variable emergen- 
te. Una tendencia que puede mantenerse en los pró- 
ximos meses por las malas perspectivas económicas 
de China, lo que obliga a realizar una buena selección 
delos fondos que invierten en estos mercados. 


El gráfico 
El precio de la vivienda se acelera 


Transacción. Variación en porcentaje 
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Fuente: CaixaBank Research, a partir de datos del С 


LA OBRA NUEVA IMPULSA LOS COSTES UN 11,2%. El índice del 
precio de la vivienda marcó en el segundo trimestre un nuevo máximo 
desde 2007 por segunda vez consecutiva, tras crecer un 7,8% interanual 
(6,3% anterior), el mayor incremento desde 2022. Esta aceleración fue 
generalizada por tipo de vivienda, pero más acusada en el caso dela 
vivienda nueva (11,2%), que en la de segunda mano (7,3%). 
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BAJA ASISTENCIA EN LAS MARCHAS DE LA DIADA. Las propias asociaciones independentistas lamentan su 
escaso poder de convocatoria en las cinco marchas independentistas de la Diada. En Barcelona, por ejemplo, solo 
60.000 personas se han unido a esta movilización, según los datos difundidos por la Guardia Urbana. reuters 
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Estas elecciones norteamericanas sí que importan 


Víctor 
Alvargonzález 


Socio de Nextep Finance 


ormalmente las elecciones norteame- 

ricanas no tienen demasiada influen- 

cia en las bolsas. Las diferencias en po- 
lítica económica entre el partido demócrata 
y el republicano pueden ser importantes, pe- 
ro nunca afectan al núcleo del sistema. Esta 
vez podría ser diferente. 

La distancia política que separa actualmen- 
tea demócratas y republicanos es sideral. Ya 
по se trata de matices, se trata de formas de 
ver la sociedad y la vida. Y esto se refleja ca- 
da vez más en la economía y, en consecuen- 
cia, en los mercados. 

Tanto es así que en Wall Street ya existe 
lo que se denomina el Trump Trade, que 
consiste en apostar por los sectores bursá- 
tiles que se verían beneficiados si ganara 
"Trump y ponerse “cortos” en aquellos que 
podrían verse perjudicados (ponerse “cor- 
to” es apostar contra un determinado acti- 
vo, valor o sector). Y viceversa, porque no 
es ningún secreto que la mayoría de las gran- 
des tecnológicas, las empresas de armamen- 
to, de energias alternativas o las grandes far- 
macéuticas apoyan a Kamala Harris (ade- 


más del 90 % de los medios de comunica- 
ción tradicionales). 

Por su parte, es evidente que Trump redu- 
cirá las regulaciones, hasta el punto de que 
ha dicho que planea incorporar a Elon Musk 
asu gobierno, con la misión de reducir buro- 
cracia y regulaciones, Además, ya lo hizo en 
su anterior mandato. La misión de Musk tam- 
bién incluiría ahorrar dinero en la Adminis- 


candidato independiente Robert Kennedy 
Junior de acabar con la guerra de Ucrania y 
con la crisis de salud en Norteamérica a cam- 
bio de su apoyo (que este le ha concedido). 
Sin entrar de nuevo en consideraciones po- 
líticas o éticas, un alto al fuego en Ucrania se- 
ría muy negativo para lala industria de arma- 
mento, que hacia tiempo que no veía una de- 
manda igual. Y la idea de mejorar la salud de 


tración. No sabemos si es los norteamericanos po- 
un canto de sirena, pero dria afectar negativamen- 
sin duda es algo muy dife- te a las grandes empresas 
rente ala visión de Harri, Los planes y las de alimentación y farma- 
que aboga por más Estado i céuticas, de cuyos excesos 
y más inversión pública. estrategias son culpa Kennedy queen Es- 
Anivelbursátilladesre- radicalmente tados Unidos haya un 40% 
gulación afectaría positi- opuestas entre los de personas obesas o un 
vamente a muchos secto- dos candidatos nivel de diabetes, alergias 
res, como por ejemplo el y enfermedades crónicas 
de las energías fósiles (no nunca visto en la historia 
del pais. Quien piense que 


cepresidente de Trump, JD. Vance, ha sido 
clarísimo respecto a su prioridad de recupe- 
rar el tejido industrial del país y las pequeñas 
y medianas empresas. Y que el crecimiento 
nose base sólo en la tecnología. 

Otro ejemplo de cómo puede afectar a ni- 
vel bursátil el triunfo de uno u otro candida- 
to es la promesa que le ha hecho Trump al 


ría evitar estos sectores (o apostar contra ellos). 
Otro motivo para ponerse corto, aunque 
todavía no sabemos muy bien cómo, estaría 
en la promesa de Harris, de poner límites a 
los precios de bienes y servicios. Y no sabe- 
mos muy bien porque no ha dado muchos de- 
talles al respecto. Pero es bueno tenerlo en 
cuenta, porque es una parte importante de su 
campaña contra la inflación. 


Y por supuesto si gana Trump habrá que 
valorar el impacto de sus planes tarifarios, 
que ya crearon un caos importante en su an- 
terior mandato y que el mercado teme pudie- 
ran incrementar el nivel de inflación. 

Hay otra cuestión que puede tener influen- 
cia en el mercado en el caso de que gane Ka- 
mala Harris y es que su programa incluye la 
posibilidad de gravar las plusvalías en accio- 
nes, aunque no зе hayan realizado. Y subirlos 
impuestos tanto a los altos patrimonios co- 
mo a las grandes empresas. Justo lo contra- 
rio que promete Donald Trump. 

Respecto al déficit y a la deuda, ninguno de 
los candidatos es bueno. El historial de am- 
boses de más gasto y más deuda. Queda la es- 
peranza de Elon Musk en el caso de Trump, 
pero pensamos que durará poco en un entor- 
no político como ese. 

Finalmente está la cuestión de la volatili- 
dad, que puede ser muy mala o muy buena, 
dependiendo de si se sabe aprovechar. Y si al- 
go sabemos de lo que puede ser un mandato 
de Donald Trump es que la volatilidad será 
mayor de la que hemos visto durante la ad- 
ministración Biden. 

Queda claro que las estrategias de inver- 
sión de quien piense que puede ganar uno u 
otro tienen que ser necesariamente muy dis- 
tintas porque sus planes son radicalmente 
distintos. 


La revolución de la Identidad Digital Descentralizada 


Javier 


Strategic Marketing Technician de 
Var Group España. 


1 reciente hackeo de la cuenta de X (an- 
teriormente Twitter) de Kylian' Mbappé 
nosolo ha sido un escándalo mediático, 
sino también un recordatorio de lo frágiles 
que pueden ser nuestras identidades digita- 
les en un entorno cada vez más interconecta- 
do. Este incidente resalta la importancia de 
repensar cómo gestionamos y protegemos 
nuestras identidades en línea, especialmente 
cuando un solo fallo de seguridad puede te- 
пег consecuencias devastadoras. 
Actualmente, la mayoría de nuestras iden- 
tidades digitales están gestionadas por siste- 
mas centralizados. En estos sistemas, la au- 
tenticación y verificación de identidad depen- 
den de una infraestructura que se concentra 
еп un solo punto tanto el control y la respon- 
sabilidad. Esto significa que, si un atacante lo- 
gra comprometer este punto, puede acceder 
“una gran cantidad de datos personales y cau- 


ñas. Los usuarios deben recordar múltiples 
contraseñas para diferentes servicios, lo que 
nosolo es engorroso, sino que también incre- 
menta el riesgo de reutilización de contrase- 
баз о de la creación de contraseñas débiles. 


tala superficie de ataque, haciendo que nues- 


tras identidades sean aún más vulnerables. 

La identidad digital descentralizada propo- 
ne un enfoque radicalmente diferente, basa- 
doen la tecnología blockchain, para la gestión 
y protección de las identidades digitales. En 
lugar de depender de un único servidor oen- 
tidad centralizada, la identidad descentrali- 
zada utiliza una red distribuida para autenti- 
car y verificar la identidad de los usuarios a 
través de credenciales. 


1. Generación y almacenamiento de claves 
criptogriicas El proceso comienza con la 
creación de 


3, Protección contra bots y autenticidad ase- 
gurada: Uno de los aspectos más innovadores 
deeste sistema es su capacidad para eliminar 
el riesgo de suplantación de identidad y auto- 
matización malintencionada (como bots). A 
través de mecanismos como la verificación 
biométrica, es posible garantizar que cada 
identidad registrada corresponde a una per- 
sona real. Esto no solo mejora la seguridad, si- 
no que también protege la integridad de las 


interacciones digitales. 
4. Registro en blockchain: Cada vez que se 
emite, utiliza o actualiza 


una credencial, se genera 
un registro inmutable en la 
El 'blockchain' blockehajn. Este registro 
rio y nunca se comparte, y utiliza una red no contiene datos perso- 
una clave pública, que se An nales, sino que 
registra en la blockchain. La distribuida a través confirma el estado yla 
clave privada actúacomo de credenciales validez delas credenciales. 
la “firma digital” del usua- proporciona un nivel 
rio, mientras que la clave Para ser más segura — detransparencia y trazabi- 
pública permite а otros ve- lidad sin precedentes, per- 
rificar la autenticidad de mitiendo que cualquier en- 
las interacciones sin com- tidad verifique la autenti- 
prometer la seguridad. cidad de una credencial sin necesidad de ac- 
2 Verificación através de credencialesve. — cederaainformación privada del usuario, 
rificables: Una vez establecida la identidad, 5.Laimplementación de identidades digi- 


los usuarios pueden recibir y compartir cre- 
denciales verificables, que son equivalentes 
digitales a documentos de identidad, certifi- 
cados o cualquier otro tipo de credencial per- 
sonal. Estas credenciales están firmadas crip- 
tográficamente por una autoridad emisora y 
pueden ser verificadas de manera indepen- 
diente por cualquier entidad que necesite con- 
firmar la identidad del usuario, sin necesidad 
de acceder a sus datos personales. 


tales descentralizadas plantea algunos desa- 

fios técnicos y operativos. Uno de los princi- 

pales esla adopción por parte de los usuarios. 
ofrece 


las soluciones de identidad descentralizada 
sean diseñadas con un enfoque en la expe- 


riencia del usuario, simplificando el proceso 
tanto como sea posible. Además, la interope- 
rabilidad entre diferentes sistemas y plata- 
formas es esencial para el éxito de esta tec- 
nología. Es necesario que los estándares pa- 
ra identidades descentralizadas, sean adop- 
tados ampliamente para asegurar que las 
credenciales verificables puedan ser utiliza- 
das y aceptadas globalmente. 

6. Finalmente, es importante considerar 

el aspecto regulatorio. A medida que las iden- 
tidades digitales descentralizadas se vuel- 
ven más comunes, los gobiernos y organis- 
mos reguladores deben establecer marcos 
legales claros que protejan tanto a los usua- 
rios como a las entidades que emiten y veri- 
fican credenciales, 

El incidente del hackeo a Mbappé subraya 
1а urgente necesidad de mejorar la seguridad 
de nuestras identidades digitales. La identi- 
dad digital descentralizada, con su enfoque 
en la autosoberanía de los datos y la elimina- 
ción de puntos únicos de fallo, ofrece una so- 
lución prometedora para enfrentar los desa- 
fios actuales. A medida que avanzamos hacia 
un futuro más digitalizado, es crucial que adop- 
temos tecnologías que no solo protejan nues- 
tra identidad en línea, sino que también nos 
devuelvan el control sobre quiénes somos en 
el mundo digital. 

Este cambio no es solo una cuestión de se- 
guridad, sino también de empoderamiento. 
usuarios pueden finalmente tener el control 
total sobre su información, interactuar de ma- 

nera segura y preservar su reputación en un 
mundo donde la identidad digital es cada vez 
más valiosa. 
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UniCredit compra un 9% de Commerzbank 
y el banco alemán se abre a una fusión 


La entidad italiana, además, ha adquirido un 4,5% 
en el mercado y otro 4,5% al Gobierno alemán 


Ana Miguez MADRID 


La ansiada consolidación bancaria 
en Europa podria llegar de la mano 
del alemán Commerzbank у el ita- 
liano Unicredit. Según Financial Ti- 
mes, la entidad germana ha abierto 
la puerta a una fusión con UniCre- 
dit después de gue la transalpina 
сотргаѕе un 9%, la mitad al Gobier- 
no alemán por unos 702 millones de 
euros y el otro 4,5% en el mercado. 
Las acciones de Commerzbank se 
dispararon un 18% tras la operación. 

Esta operación transfronteriza rea- 
viva el deseo del BCE de crear ban- 
cos más sólidos y solventes fuera de 
las fronteras de los países que sean 
capaces de competir con gigantes 
internacionales y aguanten ciclos 
económicos desfavorables. UniCre- 
dit “explorará junto а Commerzbank 
posibles oportunidades para crear 
valor”, ha asegurado. Además, “pre- 
sentará a las autoridades competen- 
tes, siempre y cuando sea necesario, 
las solicitudes de autorización para 
superar eventualmente el umbral de 
participación del 9,9%”. 

De este modo, el paso de UniCre- 
dit, que ya está presente en Alema- 
nia a través del prestamista Hypo- 
Vereinsbank (con sede en Munich), 
si se quedase con Commerzbank 
encajaria y aspiraria a competir por 
ejemplo con Deutsche Bank. Y es 
que, el mapa sería el siguiente: Hypo- 
Vereinsbank se сетигагїа regional- 
mente en Baviera, en el sur de Ale- 
mania, así como en el área de Ham- 
burgo, mientras que Commerzbank 
tendría presencia en todo el país. 

Sin embargo, nunca llueve a gus- 
to de todos y la irrupción del ban- 
coitaliano ha inquietado al Gobier- 
no alemán, que no había recibido 
ninguna comunicación de interés 
previa y no se esperaba que un so- 


lo compador se hiciese con el pa- 
quete. Su estrategia era que dife- 
rentes inversores se hiciesen con 
pequeños paquetes de acciones. Se- 
gún informó Bloomberg, el Ejecu- 
tivo germano había ofertado las ac- 
ciones a un precio de entre 12,48 y 
1260 euros con una muy buena aco- 
gida. Pero... UniCredit entró en es- 
сепа y ofreció 13,20 euros, un 5% 
más si se compara con el cierre de 
la cotización del martes. 

Sea como sea, la compra del 9% 
marcó el primer paso del Ejecutivo 
germano para salir del prestamista 
rescatado durante la crisis financie- 
rade 2009, en el que llegó a tener un 
16,5% y tuvo que inyectar unos 18.200 
millones de euros para evitar su co- 


El Ejecutivo alemán 
quería repartir la 
acción del banco 
entre varios 
accionistas 


lapso. El banco ha devuelto desde 
entonces unos 13.200 millones. Tras 
la compra de UniCredit, con la que 
se coloca como segundo accionista, 
el porcentaje de Commerzbank en 
manos del Gobierno alemán se ha 
reducido al 12%. El Ejecutivo se ha 
comprometido a un período de blo- 
queo de 90 días antes de vender más 
acciones de la entidad, por lo que 
UniCredit tendrá que esperar, al me- 
nos а corto plazo. 

“Commerzbank ha demostrado 
que vuelve a valerse por sí mismo. 
Esta primera venta parcial de la par- 
ticipación anuncia la culminación 
de la exitosa estabilización del ban- 
соу, por tanto, la salida del Gobier- 


Una entidad del Commerzbank. r: 


по federal", ha explicado la direc- 
tora gerente de la Agencia Federal 
de Finanzas, Eva Grunwald. 


El papel de Deutsche Bank 

La entrada en escena de UniCre- 
dit también se produce después de 
que los intentos con Deutsche Bank 
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quedasen en agua de borrajas. A 
principios de este año, los rumo- 
res habían apuntado a la posibili- 
dad de que Deutsche Bank busca- 
se una fusión con Commerzbank. 
Los dos bancos alemanes habrían 
estado negociando para crear un 
megabanco europeo, pero como en 


Tras la operación, la compañía germana crece 
un 18% en bolsa hasta los 17.300 millones 


otros intentos, todo quedó en na- 
da. El propio consejero delegado 
de Deutsche Bank, Christian 
Sewing, descartó la operación ne- 
gando que las operaciones de fu- 
sión y adquisición fueran una prio- 
ridad en ese momento. 

Una visión de negocio en el sen- 
tido contrario al de UniCredit, En- 
tre sus últimas compras, la entidad 
italiana formalizó en julio la adqui- 
sición del banco digital belga Aion 
y su plataforma en la nube Vodeno 
por 370 millones de euros. El año 
pasado también se hizo con una par- 
ticipación del 9% de Alpha Bank, 
еп manos del Gobierno griego. Se- 
gún informa Reuters, el interés por 
Commerzbank se remontaría tam- 


El CEO de 
Commerzbank 
anunció que se 
marchará a finales 
de 2025 


bién a principios de 2022, antes de 
la guerra en Ucrania, La transac- 
ción afectará al ratio CET 1 de Uni- 
Credit en unos 15 puntos básicos y 
по afectará a la actual política de 
distribución. 

Asimismo, la compra de la par- 
ticipación de UniCredit se produ- 
jo horas después de que Com- 
merzbank anunciara que su con- 
sejero delegado, Manfred Knof, no 
buscaría un nuevo mandato y se 
marcharía a finales del próximo 
año. Aunque Knof dijo que estaba 
dispuesto a quedarse hasta diciem- 
bre de 2025, el banco aseguró que 
iniciaría la búsqueda de un suce- 
sor “de inmediato”. 


Sabadell abre la puerta a aumentar los 2.900 millones de dividendos 


La remuneración anterior 
no recoge la mejora en el 
RoTe, que crece un punto 


elEconomista.es MADRID. 


Nuevo golpe de efecto de Banco Sa- 
badell para defenderse de la opa de 
BBVA. La entidad catalana ha anun- 
ciado la posibilidad de elevar la re- 
muneración a los accionistas por 
encima de los 2900 millones de eu- 
ros que anunció la compañía para 


el periodo 2024-2025. 

Según ha dejado entrever el di- 
rector financiero, Leopoldo Alvear, 
еп una conferencia a puerta cerra- 
da para inversores que celebró Bar- 
clays, esas cifras no recogen la me- 
jora en el objetivo del retorno so- 
bre el capital (RoTe), que ha avan- 
zado un punto porcentual, pasando 
del 12% al 13%. 

La posibilidad de repartir divi- 
dendos extraordinarios ya fue plan- 
teada el pasado mes de julio por el 
consejero delegado de Sabadell, Cé- 


sar González-Bueno, en una entre- 
vista con Europa Press. 

"Repartiremos lo que esté por 
encima del 13% si lo aprueba la jun- 
ta. No hay una limitación. No exis- 
te esa restricción de que lo máxi- 
mo que podemos repartir es el 60% 
delos beneficios del año”, dijo Gon- 
zález-Bueno. 

Alvear defendió durante su in- 
tervención en la conferencia de Bar- 
clays el objetivo de rentabilidad del 
13% para 2024 y 2025 ante una me- 
jora de los volúmenes de crédito 


concedidos en España que ha sido 
mayor de lo esperado, así como al 
efectivo que Sabadell tiene “apar- 
cado enel Banco Central Europeo 
(ВСЕ). 

Además, la marcha de la econo- 
mia española, con el empleo mos- 
trándose resiliente y un alza de los 
precios de la vivienda, así como a 
la labor de gestión del banco, ha 
provocado que haya mejorado el 
coste de riesgo. 

Para el año que viene, el director 
financiero estima que los ingresos 


por intereses seguirán creciendo 
porque crecerán los volúmenes de 
crédito, pero bajará el coste de los 
depósitos. 

La intervención de Alvear tuvo 
en consideración el calendario de 
la opa, tras la “no oposición” del 
BCE ala operación. Ahora es tur- 
no dela Comisión Nacional de Mer- 
cados y la Competencia (CNMC) y 
la Comisión Nacional del Mercado 
de Valores, que tienen que dar su 
visto bueno ala operación para que 
siga adelante. 
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Santander pone ala venta un 5% de 
su filial polaca por casi 600 millones 


Los ingresos recibidos se destinarán a la recompra de acciones o inversión en crecimiento 


elEconomista.es MADRID. 


Banco Santander busca vender una 
participación del 5% en su filial po- 
laca Santander Bank Polska con el 
fin de recaudar alrededor de 660 
millones de dólares (casi 600 mi- 
llones de euros) y redistribuir ca- 
pital, según explicó la compañía a 
la Comisión Nacional del Merca- 
do de Valores (CNMV). Se trata de 
la primera desinversión en una fi- 
lial cotizada por parte del grupo 
desde el año 2012, 

El banco espera que los ingresos 
l crecimiento o 
iones adicionales, 
según muestran los términos de la 
operación. 

Banco Santander mantendrá una 
participación de aproximadamen- 
te el 62% en Santander Bank Polska 
y seguirá siendo un accionista ma- 
yoritario a largo plazo, describien- 
do Polonia como un mercado cla- 
ve, 
“Banco Santander seguirá apo- 
yando la estrategia actual de San- 
tander Bank Polska y sus objetivos 
estratégicos para 2024-26, inclu- 
yendo ser uno delos tres principa- 
les bancos de Polonia por rentabi- 
lidad sobre capital y Net-Promo- 
ter-Score”, explicó la entidad fi- 
nanciera en su comunicado al 
supervisor bursátil. 

El grupo español tiene como ob- 
jetivo pagar el 50% de sus benefi- 
cios a los accionistas a través de 
dividendos y recompra de accio- 
nes. Desde 2021, Santander ha re- 
comprado alrededor del 11% de 
sus acciones. 


Oficinas de Banco Santander. reuress. 


Es la primera 
desinversión en una 
filial cotizada desde 
la crisis financiera 
del año 2012 


La venta de acciones se produ- 
сееп un momento en el que el Go- 
bierno alemán está intentando re- 
cortar su participación en Com- 
merzbank AG tras rescatar al ban- 


со durante la crisis financiera. 
Citigroup Inc., Goldman Sachs 
Group Inc. y el propio brazo de 
banca de inversión del Santander 
están organizando la venta de ac- 
ciones, según las condiciones. 


Reacción en bolsa 
Santander Polska, la filial polaca 
del grupo, registraba ayer una caí- 
da del 9% en su cotización en la 
Bolsa de Varsovia después de que 
anoche el grupo decidiera vender 
un 5,2% de su capital. 

En concreto, hacia las 10.30 ho- 


ras, la entidad financiera cotizaba 
en el parqué polaco a un precio de 
unos 457 zloty (106,6 euros), lo que 
supone un descenso del 9,03% res- 
pecto al precio que habían marca- 
do el martes las acciones. 

Los analistas de Bankinter afir- 
maron en uno de sus informes que 
“la operación tiene sentido finan- 
ciero porque el precio de venta im- 
plica un PER (ratio precio/bene- 
ficio) para 2024 estimado de 8,5 
veces, que supera los múltiplos de 
valoración de la banca en Polonia 
y del grupo Santander”. 


Norbolsa cambia 
su denominación 
a Kutxabank 
Investment 
operando como 


sociedad de valores 
supervisada por la CNMV 


М. Martínez 811840. 


Kutxabank ha aprobado el cam- 
bio de denominación social de 
ви unidad de banca de inversión 
Norbolsa, sociedad participada 
al 100% por la entidad, que pa- 
saa llamarse Kutxabank Invest- 
ment. Este cambio “responde a 
la ambición de la sociedad de va- 
lores de seguir creciendo en la 
actividad en la banca de inver- 
sión y aportar valor al grupo 
Kutxabank”, explicó el banco 
que preside Antón Arriola. Kutxa- 
bank Investment continuará ope- 
rando como sociedad de valores, 
supervisada por la CNMV. 

Desde febrero, Kutxabank con- 
trola el 100% del capital de Nor- 
bolsa, en línea con su apuesta es- 
tratégica por una unidad espe- 
cializada en la prestación de ser- 
vicios financieros, M&A y el 
asesoramiento en los mercados 
de capitales. 


Incremento de negocio 
Durante el primer semestre de 
2024, Kutxabank Investment in- 
crementó su cifra de negocio un 
10,7%. Entre sus principales ac- 
tuaciones destaca su trabajo co- 
mo asesor con 34 emisores de 
renta fija, Kutxabank Investment 
desarrollará un papel clave re- 
forzando las capacidades en ban- 
ca de inversión y los servicios de 
acceso a los mercados para em- 
presas, emisores públicos e in- 
versores institucionales. 


KPMG espera fichar 900 profesionales hasta octubre 


La compañía incrementa 
un 20% |: 
por la positiva evolución 
de sus cifras de negocio 


R. E. M. MADRID. 


KPMG aumentará este año un 20% 
su número de contrataciones en 
España al pasar de 750 profesiona- 
les en septiembre y octubre del año 
pasado a más de 900 en los mis- 
mos meses de este 2024. Se trata 
de un récord en el volumen de nue- 
vas incorporaciones gracias a la 
evolución favorable del negocio, 
соп un crecimiento en la cifra de 
facturación a doble dígito de ma- 
nera anual en los últimos tres años. 
Es de destacar que el 23% de estos 
nuevos profesionales correspon- 


den а perfiles STEM (Ciencia, Tec- 
nologí: jería y Matemáticas), 
fruto del impulso que la firma ha 
dado a su área tecnológica, donde 
уа cuenta con un total de 850 pro- 
fesionales en todo el territorio na- 
cional que se dedican a este ámbi- 
to para innovar en la prestación de 
servicios, optimizar procesos y ayu- 
dar ala transformación de las em- 
presas, entre otros. Además, tam- 
bién se unirán a la firma titulados 
еп ADE, Economía, Doble Grado 
ADE + Derecho, másteres en Au- 
ditoria y Acceso a la Abogacía, en- 
tre otros. Por áreas, Advisory es el 
área con más incorporaciones pre- 
vistas, con más de 400, seguida de 
Auditoría con casi 350, y Aboga- 
dos, con más de 80 incorporacio- 
nes. Además, la firma cuenta con 
nuevas incorporaciones en el área 


Los fichajes 

se llevan a cabo 

en 70 instituciones 
académicas y 
universitarias 


de Servicios Corporativos y en el 
Centro de Calidad y Eficiencia, así 
como en otros departamentos. Es- 
tas más de 900 incorporaciones 
quela firma realizará en estos dos 
meses representan a más de 70 ins- 
tituciones académicas y universi- 
tarias a nivel nacional. 

KPMG busca incrementar el per- 
fil diverso de la compañía y conse- 
guir un equilibrio de género pro- 
porcionado, por lo que está impul- 


sando el talento femenino y de ahí 
que el 46% de las personas que se 
van a incorporar sean mujeres. 

Todos estos nuevos profesiona- 
les se irán incorporando a lo largo 
de este mes de septiembre y octu- 
bre en diferentes sesiones de bien- 
venida, conocidos como Onboar- 
ding, de manera virtual pero tam- 
bién en formato presencial en las 
oficinas de Madrid, Barcelona y 
Zaragoza, en las que conocerán de 
primera mano la dinámica de la fir- 
ma, sus áreas, herramientas y pro- 
cesos, entre otros. Este programa 
de bienvenida se desarrolla a lo lar- 
go de un año con el objetivo de que 
se integren en la empresa y empie- 
сеп а desempeñar su labor de for- 
ma satisfactoria. 

Javier Vidaurreta, socio respon- 
sable de People de KPMG en Es- 


paña, ha asegurado que “KPMG es 
un empleador de referencia en el 
mercado generando empleo de ca- 
lidad y sostenible como evidencia 
el volumen de contrataciones, sien- 
do una importante puerta de acce- 
so al mundo laboral. En nuestra fir- 
ma tenemos la capacidad de gene- 
таг nuevas experiencias de emplea- 
do cada año gracias a nuestro 
modelo multidisciplinar y con en- 
foque sectorial”. 

Además, explica Vidaurreta, “en 
materia de condiciones laborales 
proporcionamos un modelo de tra- 
bajo híbrido que facilita la concilia- 
ción y la mejor disposición del tiem- 
po decada profesional, un modelo 
retributivo justo que premia los re- 
sultados y la meritocracia y una cul- 
tura corporativa basada en nuestro 
propósito y valores”. 
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Revolut integra Bizum en España y logra 
3,5 millones de clientes, un 40% más 


El neobanco busca crecer en depósitos atrayendo nóminas con las cuentas remuneradas 


Aitor Caballero Cortés MADRID. 


La app financiera Revolut ha anun- 
ciado la integración de Bizum, el 
servicio español de pagos digitales 
entre usuarios. 

De esta manera, el neobanco con- 
tinúa con su estrategia de atraer 
nuevos usuarios, pero sobre todo 
de fidelizar aún más a los que ya te- 
nían una cuenta con la compañía. 
Asilo explica Ignacio Zunzunegui, 
Head of Growth para el Sur de Eu- 
ropa de Revolut: “No tenemos una 
estimación clara de a cuántos nue- 
clientes va a atraer la integra- 
ción con Bizum, aunque a día de 
hoy tenemos una media de cuatro 
usuarios nuevos por minuto en el 
mundo, pero creemos que el impac- 
to se va a notar sobre todo en los 
clientes que ya han confiado en no- 
sotros antes”. 

Revolutes uno de los neobancos 
más extendidos en España, donde 
recientemente ha alcanzado 3,5 mi- 
Попев de clientes -lo que supone 
un incremento del 40% en lo que 
vade año- y tiene más de 45 millo- 
1 global. 
mbargo, una de las caren- 
cias de este tipo de aplicaciones fi- 
s que el usuario prome- 


dio no suele depositar la mayoría 
de fondos en estas cuentas, sino 
que es más utilizado como una al- 
ternativa а los depósitos tradicio- 
nales de los bancos y aplicar así 
rendimiento a una parte de las nó- 
minas. 

La declaración de intenciones que 
explica Zunzunegui es conseguir 
que las nóminas lleguen directa- 
mente a Revolut, no solo una parte 


La cuenta 
remunerada a nuevos 
clientes al 3,56% ha 
atraído 100 millones 
en15 días 


de ellas, logrando “ser la cuenta 
principal para nuestros clientes”. 


Captación de depósitos 
El poder usar Bizum desde Revolut 
aplica un potencial de más de 27 mi- 
llones de usuarios, que son los nú- 
meros del servicio de pagos digital. 
Esta estrategia se complementa 
con la creación de opciones de de- 
pósito con intereses por encima de 


Ignacio Zunzunegui, Head of Growth para el sur de Europa de Revolut. олио GARCIA 


la banca tradicional, como puede 
ser la cuenta flexible al 34%, que 
en junio anunció que logró captar 
más de 1.000 millones de euros. 

Ahora, la nueva cuenta remune- 
rada para nuevos clientes con inte- 
reses de hasta el 3,56% ya ha con- 
seguido atraer 100 millones de eu- 
ros en apenas 15 días, según desve- 
la Zunzunegui a este medio. 


Hipotecas, a largo plazo 
La evolución del mercado en Espa- 
ña de momento está siendo expo- 
cial, y prueba de ello sonlos 
meros de las cuentas flexibles. De 
ahí que se extienda la posibilidad de 
que la entidad se muestre más como 
un banco tradicional y no simple- 
mente como una app de finanz: 
Por ello, el lanzamiento de hipo- 


Ni las hipotecas ni 
la cuenta de ahorro 
son opciones 

a corto plazo 

para el neobanco 


tecas en Irlanda y Lituania también 
ha despertado la posibilidad de h 
сепоеп España, aunque de mome! 


to Zunzunegui rebaja las expectati- 
vas en el corto plazo: “Tanto la cuen- 
ta de ahorro como hipotecas no son 
opciones realistas ahora. España es 
uno de los mercados que más ha cre- 
guir apren- 


cido, pero querem 
diendo para ofrecer opci 
res que la competencia 


' finaliza. 
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Un especial de carácter anual que trata 


las nuevas tendencias en forma 


desde la lA al aprendizaje ilimitado o la 


realidad virtual. 
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Inditex ralentiza su crecimiento y sube 
sus ventas un 7,2% en el primer semestre 


El beneficio del gigante textil aumenta un 10,1% y alcanza los 2.768 millones de euros 


Javier Romera MADRID. 


Inditex logró un aumento de sus 
ventas de un 7,2% en el primer se- 
mestre del año, hasta 18.065 millo- 
nes de euros, con una evolución muy 
satisfactoria tanto en tienda como 
online y positiva en todos los for- 
matos, El crecimiento, no obstante, 
se ralentiza tras haber crecido en el 
mismo periodo del año anterior un 
13,5%. 

Las ventas a tipo de cambio cons- 
tante se elevaron un 10,2% y el be- 
neficio neto de la compañía creció 
un 10,1%, alcanzando los 2.768 mi- 
Jones de euros. El buen desempeño 
operativo se ha reflejado en una fuer- 
te generación de fondos, El margen 
bruto aumentó un 7,5%, hasta 10.541 
millones de euros, y se situó en el 
58,3% de las ventas, lo que supone 
19 puntos básicos más respecto al 
primer semestre del año anterior. 


Inventario 

El resultado bruto operativo (ebit- 
da) creció un 81% y se situó en 5.040 
millones de euros y el resultado ne- 
to operativo (ebit) creció un 119%, 
hasta 3.541 millones. Debido al fuer- 
te desempeño durante estos seis pri- 
meros meses del año, el inventario 
se redujo un 1,7% a 31 de julio de 
2024 respecto a la misma fecha del 
año anterior, hasta 3.363 millones 
de euros. 

El consejero delegado de lacom- 
pañía, Óscar García Maceiras, ha 
insistido, en esta línea, en que “el 
diseño y la calidad de nuestra pro- 
puesta de moda y la experiencia que 
ofrecemos a nuestros clientes son, 
junto a la eficiencia y la creciente 
sostenibilidad de nuestras opera- 
ciones, las claves de la solidez de es- 
tos resultados”. García Maceiras 
considera que “nuestro modelo to- 
talmente integrado continúa gene- 
rando oportunidades de crecimien- 
to rentable en todos los conceptos, 
regiones y canales”. 


El grupo lanza en 
España su canal 
de ‘streaming’ 


Innditex lanzará el five strea- 
ming de Zara en España en 


Unido tras la buena acogida 
en China, donde aterrizó en 
2023. El five streaming’ con- 
siste en retransmisiones en 
directo de unas cinco horas 
de duración, que incluyen pa- 
sarelas, recorridos por el pro- 
bador y el área de maquillaje. 
Este método de venta tiene 


del año son asimismo positivas y las 
ventas en tienda y online a tipo de 
cambio constante entre el 1 de agos- 
to y el 8 de septiembre de 2024 han 
crecido un 11% con respecto al mis- 
mo periodo de 2023. En el presen- 
te ejercicio, la compañía está Пе- 
vando a cabo inversiones para “in- 
crementar la capacidad operativa, 
obtener eficiencias y aumentar la 
diferenciación hasta un nivel supe- 
rior”. 


Inversiones 

El gigante textil estima así unas in- 
versiones ordinarias de alrededor 
de 1.800 millones de euros en 2024. 
Ante las importantes oportunida- 
des de crecimiento futuro, según 
explica, Inditex está ejecutando asi- 
mismo un plan de expansión logis- 
ticaen 2024 y 2025. Este programa 


Las cuentas de Inditex 


Datos en millones de euros 
Ventas 


16.851 


Ebit 

В 
Resultado neto 

í a 


Reparto de las ventas por regiones, en porcentaje 


I Europa (sin España) 
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el 


de extraordinario de dos años cen- 
trado en la expansión del negocio 
destina 900 millones de euros pa- 
ra incrementar la capacidad logís- 
tica en cada uno de los ejercicios 
2024 y 2025. Inditex tiene presen- 
cia en 214 mercados, con una baja 
cuota en cada uno de ellos y en un 


sector altamente fragmentado, por 
lo que, según asegura, “vemos fuer- 
tesoportunidades de crecimiento”. 
El crecimiento del espacio bruto 
anual en el periodo 2024-26 se es- 
tima alrededor del 5%. 

En materia de circularidad, la pla- 
taforma Zara Pre-Owned, a través 


de la cual la compañía permite la 
venta de ropa segunda mano, ac- 
tualmente disponible ya en 16 mer- 
cados europeos, llegará a Estados 
Unidos antes de finales de octubre 
2024. “A través de esta plataforma 
seguiremos ayudando a que nues- 
tros clientes puedan extender la vi- 
da útil de sus prendas Zara a través 
de la donación, la reparación o la 
reventa”, dice el grupo. 


Expectativas 

Los resultados de Inditex, que han 
batido las expectativas de los ana- 
listas, impulsaron ayer la cotiza- 
ción de la compañía, que subió al 
cierre del mercado un 4,52% en 
bolsa, hasta 48,37 euros por título, 
“La capacidad de Inditex para su- 
perar las expectativas en un entor- 
no complicado refleja la fortaleza 
desu estrategia operativa”, asegu- 
ra en un comentario Sergio Ávila, 
analista de IG España. En esta lí- 
nea también Ávilra agrega que 
“su sólida estructura financiera y 
la capacidad para generar un flu- 


Las acciones de la 
empresa suben un 
4,52% y alcanzan 
48,3 euros por título 
tras los resultados 


jo constante de ventas en sus ca- 
nales online y físicos le otorgan una 
posición privilegiada para conti- 
nuar su expansión rentable”. Des- 
de el banco neoyorquino Jefferies 
destacan que el grupo ha logrado 
las mencionadas las cuentas “en 
un momento en que la tendencia 
a la baja sigue afectando a varias 
empresas del sector”, especialmen- 
te a las de lujo. 

El consenso de Bloomberg mues- 
tra unas opiniones de los expertos 
divididas: 15 firmas (menos de la 
mitad) aconsejan adquirir títulos, 
otros 13 se muestran neutrales y 
otros cuatro recomiendan vender. 
Y es que, en general, no se conside- 
ra que el conglomerado con sede 
en Arteixo tenga recorrido a corto 
plazo en el parqué: la valoración 
media para dentro de un año es de 
48,59 euros la acción. 


GPF Capital ficha a EY para vender su empresa de transporte Vicarli 


El fondo de capital privado 
aspira a cerrar el año con 
60 millones de ventas 


C. Reche MADRID. 


GPF Capital, uno de los fondos de 
más activos en el segmento de me- 
dianas empresas en España, lanza 
un nuevo proceso de venta. La ges- 
tora española de capital privado ha 
contratado los servicios de EY para 
buscar comprador рага su empresa 


de transporte y logística Vicarli, con 
sede en País Vasco, según coinciden 
distintas fuentes financieras consul- 


unaetapa de crecimiento en lacom- 
pañía, que aspira a cerrar este año 


zar un acuerdo en firme. Uno de los 


motivos ha sido la división de sune- 
gocio en Latinoamérica, comparti- 
Ча соп un socio local. 

El proceso se abre ahora a distin- 
tos interesados de corte financiero e 
industrial que tengan interés en un 
sector atomizado que ha vivido en 
losúltimos años un auténtico frene- 
sí de operaciones. Las fuentes del 
mercado indican que este tipo de 
compañía acostumbran a venderse 
a seis veces ebitda, por lo que el va- 
lor de la compañía podría superar 
los 50 millones de euros. 


Vicarli lleva más de siete años en 
el portfolio de GPF. La compañía fue 
adquirida en 2017, en una operación 
en la que no trascendieron los tér- 
minos económicos y tuvo como ase- 
sores a Uría Menéndez, Argo Aseso- 
res y Deloitte del lado comprador. 
Vicarli contó con Garrigues como 
asesor legal. BBVA y CaixaBank apor- 
taron financiación bancaria para la 
transacción. 

La compañia, que tiene a José Ma- 
nuel Tejada como consejero delega- 
do, cuelga de la sociedad Global Lo- 


gistics Investment como cabecera de 
laactividad en España. Esta mercan- 
til depende de otra luxemburguesa, 
GPF Logistics, en cuyos últimos re- 
sultados se revela que el capital de la 
compañía española en manos del fon- 
does del 83,51%. 

Las últimas cuentas dependientes 
enel Registro Mercantil reflejan que 
la mayoría de las ventas llegan del 
mercado nacional y una menor par- 
te del resto de Europa. Los ingresos 
de fuera dela UE tienen un papel tes- 
timonial. 


DANI 
CAVERZASCHI 
MARTIN 


DE LA PUENTE 


BRONCE HISTÓRICO EN PARÍS 2024. 
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Castlelake negocia con un fondo extranjero 
la venta de su participación en Aedas Homes 


El fondo aspira a alcanzar los 1.000 millones por el 79% que tiene en el capital de la promotora 


Alba Brualla MADRID. 


Castlelake avanza en su salida de 
Aedas. El fondo, que es accionista 
mayoritario de la promotora con al- 
go más del 79% del capital, se en- 
cuentra en contacto con un fondo 
de inversión internacional que ha 
mostrado interés por hacerse con 
su participación en la inmobiliaria. 

Según explican fuentes del sec- 
tor a elEconomista.es el fondo no 
cuenta con presencia en España, 
por lo que Aedas sería su puerta de 
entrada a nuestro país, posicionán- 
dose al frente de una de las mayo- 
res promotoras, 

Antes de este fondo han sido otros 
los que han intentado mover ficha 
en la partida para quedarse con Ae- 
das. Sin embargo, las elevadas ex- 
pectativas de precio que maneja 
Castlelake para dar el relevo en la 
promotora están siendo uno de los 
factores que dificultan la operación. 
Así, las mismas fuentes apuntan que 
el fondo tiene el objetivo de ingre- 
sar cerca de 1.000 millones por su 
participación. 

Actualmente, la promotora tiene 
un valor de 1.011 millones de euros, 
al cierre del mercado de ayer. Una 
jornada en la que las acciones de la 
inmobiliaria que capitanea David 
Martínez retrocedieron un 6,84%, 
hasta situarse en los 23,15 euros tras 
conocerse la posible salida de Castle- 
lake. Así, la participación del 79,02% 
en manos del fondo tendría un va- 
lor de mercado que ronda los 798 
millones de euros. 

El fondo estadounidense quiere 
cerrar ya su etapa en Aedas, por lo 
que el objetivo pasa por deshacer- 
se de todas sus acciones en la inmo- 
biliaria. De este modo, en caso de 
que acuerde la venta con un único 
debería lanzar una 
pública de adquisi- 
ción) por la totalidad de la compa- 
ñía, tal y como lo marca la ley una 
vez que un inversor toma el control 


David Martínez, CEO de Aedas Homes. ALBERTO N 


de más del 30% del capital de una 
compañía. 

La salida de Castlelake no respon- 
de ni al rendimiento operativo de 
Aedas, ni a la situación del sector 


inmobiliario en España, ya que am- 
bos son positivos. 

Su decisión de vender atiende al 
modelo de negocio propio de este 
perfil de inversores, con la parti- 


Dividendo con elevada rentabilidad 


El cambio de estrategia que ha llevado a cabo Aedas Homes también 
ha llamado la atención de los grandes fondos institucionales extran- 
jeros que se están volviendo a asomar al capital de la promotora al 

calor de un reparto de dividendos creciente. Así, para el conjunto de 
2024, el consenso de expertos estima que el dividendo de Aedas re- 
portará una rentabilidad anual del 12%, tras haber repartido el pasa- 


do marzo 97 millones. 


cularidad de que la firma estadou- 
nidense trabaja con unos plazos 
más largos que otros inversores 
que también han apostado por el 
ladrillo en España, como podrían 
ser Orion (accionista de Neinor) o 
Virde (accionista de Vía Célere). 
De hecho, Castlelake está presen- 
te en otros proyectos inmobilia- 
rios alo largo del mundo con pla- 
zos de entre 15 у 20 años. En el ca- 
so de Aedas Homes, el fondo cum- 
plirá en 2026 una década en el 
capital de la promotora, mientras 
que lo normal en otro tipo de fon- 
dos son ciclos de inversión de en- 
tre seis y siete años. 


El pasado año el fondo se puso a 
trabajar ya en una estrategia de sa- 
lida, tal y como adelantó este me- 
dio. En esa ocasión Castlelake dise- 
ñó un plan que ofreció a distintos 
fondos y que consistia en lanzar una 
opa de exclusión para posterior- 
mente venderles la compañía. Sin 
embargo, la firma descartó esta vía 
ya que debía hacer frente a un pa- 
go relevante para excluir a la inmo- 
biliaria de Bolsa. 


Revalorización del 27% 
En ese momento, la compañía co- 
tizaba con un importante descuen- 
to sobre NAV, al igual que el resto 
de firmas del sector, que se movían 
соп descuentos de entre el 40-50%, 
La acción de Aedas tocó suelo en 
marzo del pasado año, llegando a 
los 1248 euros. Ahora, gracias a la 
revalorización que han experimen- 
tado los títulos de la promotora en 
lo que llevamos de año, con una su- 
bida del 27,06%, el descuento se ha 


La inmobiliaria 
cotiza con un 
descuento sobre el 
valor de los activos 
(NAV) del 29% 


reducido hasta el 29% (con datos al 
cierre de ayer). 

La inmobiliaria se posiciona co- 
mola decimoséptima compañía más 
alcista de la Bolsa española, entre 
un listado de más de 100 empresas. 

Esta revalorización ha sido impul- 
sada, entre otros motivos, por la nue- 
va estrategia de inversión que ha to- 
mado Aedas, basada en el crecimien- 
to mediante acuerdos de coinversión, 
еп юз que participa con una peque- 
ña parte del capital y se encarga de 
la gestión integral de los proyectos. 

De este modo la promotora abar- 
са un mayor volumen de negocio 
соп un menor gasto de capital y me- 
jorando al mismo tiempo el retor- 
по a sus accionistas. 

Por detrás de Castlelake, el se- 
gundo accionista en Aedas es Т. 
Rowe Price, que cuenta con un 
4,93% del capital, seguido de Fide- 
lity Management and Research 
(ЕМЕ) que ostenta el 0,72%. 


México emite un bono de 1.353 millones para pagar las plantas de Iberdrola 


El título para la adquisición 
de 13 activos vencerá en 
2041 con una tasa al 7,25% 


elEconomista.es MADRID. 


El Gobierno de México, a través del 
vehículo llamado Fideicomiso de 
Inversión en Energía México (Fie- 
mex), ha realizado la emisión de 
un bono en los mercados interna- 
cionales de deuda por una canti- 
dad de 1.490 millones de dólares 


(1.353 millones de euros) para pa- 
gar las 13 plantas de energía eléc- 
trica de Iberdrola que adquirió a la 
empresa española en febrero de es- 
te año. En concreto, la operación 
busca financiar la venta de los ci- 
clos combinados que la eléctrica 
española traspasó a México Infraes- 
tructure Partners en junio. El va- 
lor acordado para la venta ascien- 
de a, aproximadamente, 6.000 mi- 
llones de dólares 

Esta transacción, con vencimien- 
to en 2041 y una tasa cupón final 


Че 725%, representa una de las emi- 
siones más grandes en México y 
toda América Latina dentro del sec- 
tor energético, destaca Europa Press. 
Durante la semana pasada, se 
sondeó al mercado para esta tran- 
sacción, y el Gobierno mantuvo re- 
uniones con más de 100 inversores 
de Norteamérica, Europa y Asia, 
generando un gran interés. 
Como resultado, más de 200 
cuentas expresaron su deseo de 
participar en la transacción, lo que 
derivó en una demanda total que 


superó en más de cuatro veces el 
monto emitido, alcanzando un má- 
ximo de 6.160 millones de dólares 
(5.594 millones de euros). 

Los recursos serán utilizados pa- 
rarefinanciar el crédito a corto pla- 
zo que originalmente se había con- 
tratado con Barclays México, BBVA, 
Santander y SMBC como parte de 
la adquisición, los mismos que li- 
deraron la colocación del bono. 

Con la conclusión de la financia- 
ción, México continúa avanzando 
en proyectos clave de infraestruc- 


tura energética, contribuyendo a 
la soberanía energética y al forta- 
lecimiento de la red eléctrica na- 
cional. 

El Gobierno y la Secretaría de 
Hacienda y Crédito Público han 
reafirmado su compromiso con 
mantener finanzas públicas sanas, 
utilizando este tipo de vehiculos 
de inversión para detonar infraes- 
tructura estratégica sin compro- 
meter el balance financiero públi- 
со, como parte de los esfuerzos por 
garantizar el desarrollo del país. 
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Telefónica “no tiene constancia" 


de gue STC 


haya pedido al Gobierno crecer en la "teleco" 


Álvarez-Pallete denuncia que “somos vasallos y esclavos digitales” de las grandes tecnológicas 


Antonio Lorenzo MADRID, 


José María Álvarez-Pallete, presi- 
dente del grupo Telefónica, ha in- 
dicado que su grupo no tiene cons- 
tancia de que Saudi Telecom (STC) 
haya formalizado la solicitud para 
crecer en el accionariado de la com- 
pañía. Casi un año después de que 
la compañía árabe comprara el 4,9% 
en acciones con pleno derecho de 
la compañía, así como otro 4,9% en 
derivados, la situación no ha cam- 
biado en términos formales, “No so- 
mos conscientes de que hayan re- 
gistrado la petición en el Gobierno 
y hasta la fecha no hay nada nuevo. 
No tengo noticias que aportar en 
ese extremo”. En un almuerzo en 
el Club Siglo XXI, el primer ejecu- 
tivo de la multinacional de las tele- 
comunicaciones ha llamado la aten- 
ción por “la situación de vasallaje y 
esclavitud digital” que comparte 
buena parte de la humanidad por 
el simple hecho de “que no sabe- 
mos lo que valen nuestros datos”, 
Enel mismo foro de debate y re- 
flexión madrileño, y bajo el título 
cartesiano Pienso luego existo, Ál- 
varez-Pallete ha abogado para que 
todos los jugadores del sector de las 
telecomunicaciones se sometan a 


José Maria Álvarez-Pallete, presidente de Telefónica. uo» ress 


las mismas reglas por los mismos 
servicios y las mismas obligaciones. 
“No quiero que regulen a otros, pe- 
ro creo que los motivos por los que 
yo estoy siendo regulado se han que- 
dado obsoletos, con reglas del jue- 
go asimétricas, con una regulación 
que ignora la realidad del mercado 


y que nos obliga a competir con una 
mano atada a la espalda”, ha denun- 
ciado. Entre otros aspectos regula- 
torios, el presidente de Telefónica 
ha asegurado que “cuando uno pre- 
gunta por la cuota de televisión de 
pago en España, resulta que Tele- 
fónica es el líder. Pero Telefónica 


no es lider en televisión de pago, en- 
tre otras cosas porgue cuando se 
pregunta por la cuota en televisión 
en streaming, la respuesta que re- 
cíbimos es que eso no se mide por- 
que no se tienen datos”. El primer 
ejecutivo de la teleco también ha 
adelantado que su grupo no tiene 
previsto realizar una gran revolu- 
ción con grandes cambios o movi- 
mientos entre directivos, ya que “te- 
nemos un excelente equipo en to- 
doslos niveles”. й 

En su intervención, Álvarez-Pa- 
Пеге indicó que carece de sentido 
que “haya 450 operadores en Eu- 
ropay 4 0 5 en EEUU y tres en Chi- 
na”, tal y como constata el recien- 
te informe Draghi, “un estudio muy 
bien escrito que nos da mucha es- 
peranza, ya que Europa necesita 
una política industrial coordinada, 
соп una desregulación que nos per- 
mita competir con EEUU y China”, 
En su opinión, conviene “reforzar 
la capacidad de inversión de las com- 
pañías europeas”, tras indicar que 
“Telefónica no compite con Maso- 
range, Vodafone o Digi, sino con 
AWS, Netflix... De hecho, “ahora 
los incumbentes son ellos”, en alu- 
sión a Microsoft, Google, Amazon 
о Apple, entre otras tecnológicas”. 


Empresas & Finanzas 


Sobre el valor de los datos, el pre- 
sidente de la teleco recuerda que 
Instagram monetiza el 79% de la 
información personal que los usua- 
rios regalan a la red social. “Los 
usuarios no aceptarían que los car- 
teros leyeran nuestras cartas, pero 
la IA ya lee nuestros correos рага 
marcar pautas”. De esa forma, es- 
timó que “los datos generados por 
una unidad familiar tienen un va- 
lor de entre 20.000 y 46.000 dóla- 
res al año. Por lo tanto, en España 
hay entre 200.000 y 460.000 millo- 
nes de euros del PIB que no apare- 
cen en la contabilidad nacional. Es 
decir, hay una economía que no me- 
dimos y que no paga impuestos”, 
Entre otros detalles, Álvarez-Palle- 
te explicó que “la Inteligencia Ar- 
tificial Generativa es un cerebro va- 
cío que necesita de los datos que 
proporcionamos”, motivo por el que 
ha llegado “el momento de reivin- 
dicar la soberanía del dato”. 

En el ámbito regulatorio, el pre- 
sidente de Telefónica lamentó que 
el sector de las telecos esté regido 
por normas “de cuando Europa era 
un monopolio y un incumbente de 
cobre, cuando ahora ni somos mo- 
nopolio, ni incumbente ni usamos 
cobre. Se nos paró el reloj el siglo 
pasado”, 

En ese entorno, el ejecutivo ex- 
plicó que “las telecos están siendo 
ignoradas en esta revolución digi- 
tal. Tenemos que preparar la Б 
ca para crecer el 30% de los datos 
al tiempo que consumimos mucha 
menos energía, pero el 60% de esos 
datos están concentrados en seis 
operadores”. 
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España presenta 

el nivel de pobreza 
energética más alto 
de la Unión Europea 


Las renovables ya suponen la mitad de la 
generación energética del club comunitario 


Lidia Montes BRUSELAS. 


La UE acelera el giro de timón en el 
plano energético que forzó la inva- 
sión militar de Rusia en Ucranía. Los 
altos precios de la energía y la inse- 
guridad del suministro de gas, tras 
los cortes de Moscú, obligaron a Bru- 
selas a rediseñar su estrategia. El in- 
forme sobre el informe anual sobre 
el Estado de la Energía muestra que 
las renovables suponen la mitad de 
las fuentes de generación de elec- 
tricidad en la UE, con la eólica en 
segunda posición, por delante del 
gas natural. Sin embargo, España 
continúa registrando los niveles de 
pobreza energética más altos de la 
UE, con ratios de más del 20%. 

El foco está puesto en la descar- 
bonización de la economia. “En la 
primera mitad de 2024, la energía 
eólica y fotovoltaica han alcanzado 
nuevos máximos, sobrepasando por 
primera vez en consumo de com- 
bustibles fósiles en la generación 
de electricidad”, explicó en rueda 
Че prensa la comisaria de Energía, 
Kadri Simson. 

La energía eólica superó al gas 
y se convirtió en la segunda fuen- 
te de electricidad de la UE, por de- 
trás de la nuclear. No obstante, se- 
rá necesario redoblar los esfuer- 
zos en materia de eficiencia ener- 
gética para que la UE cumpla el 
objetivo de reducción del consu- 
mo final de energía del 11,7% has- 
ta 2030, Las tecnologías renova- 
bles representan ya la mitad de las 
fuentes de generación en la UE, 
según el análisis. 

El informe, hecho público ayer, 
presenta un análisis sobre la trans- 


formación de la política energética 
en los últimos cinco años. Un do- 
cumento que evidencia que Espa- 
ña ha mostrado la mayor propor- 
ción de hogares que no pueden man- 
tener sus hogares a temperaturas 
adecuadas, Hasta el 20,8% de las fa- 
milias se encuentran en situación 
de pobreza energética, frente al 
10,6% de media de la UE. 

En paralelo, el bloque ha ido re- 
duciendo su consumo de gas natu- 
ral en 138.000 millones de metros 
cúbicos, Este hidrocarburo fue, pre- 
cisamente, el que puso la seguri- 
dad energética de la UE contra las 
cuerdas después de que Rusia, el 
que era principal proveedor, deci- 
diera ir cortando paulatinamente 
el suministro. 

Las importaciones de gas natu- 
ral de Moscú han crecido en la pri- 
mera mitad de este año en relación 
al mismo periodo del ejercicio an- 
terior, según el informe. “El gas ru- 
so aún no está cubierto por las san- 
ciones a Moscú”, justificó Simson. 
La comisaria de Energía matizó que 
las reservas de gas, casi llenas ac- 


La comisaria de Energía, Kadri Simson. s: 


tualmente, todavía se alimentan del 
gas que llega por gasoducto desde 
Rusia, vía Ucrania y Turquía. 

En todo caso, el análisis asegura 
que las importaciones de gas natu- 
ral de Rusia han caído del 45% que 


La Comisión Europea reclama los Planes 
Nacionales de Energía y Clima 


La Comisión Europea recuerda que todos los Estados miembro de- 


Irlanda, Italia, Letonia, Luxemburgo, Países Bajos y Suecia. 


representaban en 2021 al 18% aju- 
nio de este ejercicio. Tal suminis- 
tro se ha sustituido por el de otros 
socios “más fiables”, como Norue- 
ga o Estados Unidos. 

El informe muestra una caída de 
los precios de la energía respecto 
alos picos que sucedieron a la gue- 
rra. Sin embargo, no han bajado 
tanto como para аг los nive- 
les que se registraban antes del 
conflicto. “Los precios de la ener- 
gia continúan siendo muy eleva- 
dos, especialmente frente a nues- 
tros principales competidores”, re- 
conoció la estonia. El informe da 
cierto alivio. En agosto de 2024, 
los almacenamientos de gas para 
hacer frente a la temporada de frío 
se encontraban al 90% de su capa- 
cidad. 


Amundarain 
releva a Ansola 
al frente del Ente 
Vasco de Energía 


Andoitz Korta, 
nuevo viceconsejero 
de Industria 


Maite Martínez вівло 


Mikel Amundarain, viceconse- 
jero de Industria en la anterior 
legislatura vasca, es el nuevo di- 
rector general del Ente Vasco de 
la Energía (EVE), cargo que ha 
ocupado Iñigo Ansola desde 2016. 
Por su parte, Andoitz Korta, hi- 
jo del empresario guipuzcoano 
Joxe Mari Korta, asesinado por 
ETA hace 24 años, ha sido nom- 
brado viceconsejero de Indus- 
tria, en el departamento que di- 
rige Mikel Jauregi. 

Andoitz Korta Zearreta es el 
mayor de los tres hijos del que 
fuera presidente de Adegi en la 
década de los 90, y ostenta el car- 
go de secretario de la Fundación 
que lleva el nombre de su padre. 


La consejería que 
dirige Mikel Jauregi 
liderará el Plan 
Industrial vasco a 2028 


Vinculado a varias empresas, es 
propietario de la marca Binki'go, 
dedicada a la fabricación de bi- 
cicletas de acero, y fue durante 
años miembro de Elkargi. 


Innovación y sostenibilidad 
Por su parte, Jaione Ganzarain 
es la nueva viceconsejera de Tec- 
nología, Innovación y Transfor- 
mación Digital y sustituye a Es- 
tibaliz Hernáez. Mientras, Josu 
Bilbao es el nuevo viceconseje- 
ro de la también nueva cartera 
de Sostenibilidad Ambiental. 
Con estos cambios el lehenda- 
Kari del Gobierno Vasco, Imanol 
Pradales, va configurando el bra- 
zo ejecutor de su política indus- 
trial quese engloba en el Plan de 
Desarrollo Industrial 2028. 


Bestinver entra en un proyecto de carga eléctrica en Italia de 200 millones 


La gestora invertirá junto 
con Macquarie Capital y 
Tages en EV Asset Holdings 


elEconomista.es MADRID. 


Bestinver, la gestora del grupo Ac- 
ciona, ha cerrado un acuerdo pa- 
ra invertir en IPlanet, una empre- 
sa dedicada a la transformación de 
estaciones de servicio en centros 
de carga para vehículos eléctricos 
con energía renovable en Italia a 


través de un plan de inversión ini- 
cial de 200 millones de euros. 

La gestora, a través de su fondo 
de іпуегзібпеп і Bes- 
tinver Infra II, realizará el desem- 
bolso junto con Macquarie Capital 
y Tages en EV Asset Holdings, el 
Vehiculo creado en conjunto con 
Italiana Petroli. 

TPlanet se creó еп 2023 y cuen- 
ta con una participación conjun- 
ta al 50% entre IP, el principal ac- 
tor privado de Italia en el sector 
de combustibles y movilidad, y 


Macquarie Capital, un inversor y 
asesor líder en los sectores de in- 
fraestructura y energía renovable 
a nivel internacional. 

La firma tiene como objetivo la 
transformación de más de 500 es- 
taciones de servicio existentes en 
Italia, instalando plantas fotovol- 
taicas, sistemas de almacenamien- 
to de electricidad y puntos de re- 
carga rápidos y ultrarrápidos de 
última generación, según ha infor- 
mado Bestinver en un comunica- 
do publicado ayer. 


Las nuevas electrolineras ofre- 
cerán otros servicios como tien- 
das, restaurantes o mantenimien- 
to de vehículos. Se espera que la 
conversión total de las estaciones 
de IPlanet, ubicadas en carreteras 
urbanas y extra-urbanas cerca de 
zonas comerciales y de alto tráfi- 
co, culmine en 2032. 

Para 2030, Italia aspira a tener 6,6 
millones de coches eléctricos en cir- 
culación y más de 160.000 puntos 
de recarga para vehículos eléctricos 
instalados en todo el país. 


Segunda inversión 
Esta inversión, la segunda de Bes- 
tinver Infra П tras la realizada en 
la plataforma de activos de ener- 
gía eólica en Suecia -Falcon Wind 
AB, con una capacidad de hasta 
150 megavatios (MW)-, se produ- 
ce después de que el fondo espe- 
cializado haya alcanzado su segun- 
do cierre comercial de casi 100 mi- 
llones de euros tras su lanzamien- 
to en marzo de 2024, con la 
previsión de alcanzar 350 millo- 
nes de euros invertidos. 


Una planta fotovoltaica. rx 
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Lightsource bp invertirá 1.000 millones 
en España en 1.300 MW de fotovoltaicas 


La compañía, que dirige Juan Luis Cantón, ha logrado ya los permisos de construcción 


Rubén Esteller MADRID. 


Lightsource bp, uno de los princi- 
pales desarrolladores de energías 
renovables en el mundo de proyec- 
tos de energía solar, ha recibido la 
Autorización Administrativa de 
Construcción para una cartera de 
1.3 GW de proyectos solares en Es- 
paña, que se llevarán a cabo duran- 
te los próximos dos años. 

Esta cartera de proyectos, que se 
prevé que entren en operación а 
partir de 2026, se sumarán a los 400 
MW ya construidos y conectados 
por la compañía en el territorio na- 
cional y a los 235 MW desarrolla- 
dos con éxito hasta ready to build 
que, actualmente, están en cons- 
trucción por parte de terceros, 

Los proyectos, que supondrán 
una inversión de más de 1.000 mi- 
Попеѕ de euros y la creación de más 
de 4.000 puestos de trabajo locales 
durante la fase de construcción, ayu- 
darán a acelerar la descarboniza- 


proporcionarán importantes bene- 
ficios locales. 

“Contar con una cartera de 13 
GW de proyectos solares ya auto- 
rizados para construcción es un hi- 
to que refleja no sólo la calidad y la 
dedicación que conlleva el desa- 
rrollo de los proyectos, sino que 
también refuerza nuestra apuesta 
por el mercado español en un co 
texto especialmente competitiv 
ha señalado Juan Luis Cantón, 


Country Head de Lightsource bp 
en España. 

“Además, la construcción de es- 
tas plantas ayudará a generar ni 
vas oportunidades de dinamización 
de la economía local, promoviendo 
la creación de empleo en las zonas 
donde se ubican los proyectos y otra 
serie de beneficios para la comuni- 
dad local”, puntualiza Cantón. 

La compañía promueve el desa- 
rrollo de sus proyectos con un en- 


BP lanza su alianza para el hidrógeno 
verde con Iberdrola en Castellón 


La presidenta de BP España, Olvido Moraleda, lanzará hoy su alianza 
соп Iberdrola para impulsar un proyecto de hidrógeno de alrededor 
de 25 MW, es decir, el mayor que habrá en operación en España. Se 
trata del primer proyecto que ambas compañías desarrollarán a tra- 
vés dela ‘joint venture“ a partes iguales Castellón Green Hydrogen. El 
acto contará con la presencia de Rebeca Torró, secretaria de Estado 
de Industria; Carlos Mazón, president de la Generalitat Valenciana y 
Sara Aagesen, secretaria de Estado de Energía. La iniciativa se suma 


foque responsable desde el punto 
de vista social y medioambiental, 
fomentando la participación abier- 
ta de las comunidades locales en las 
que se ubican los proyectos y ma- 
ximizando las oportunidades de ge- 
пегаг un impacto positivo en los 
ecosistemas para proteger la biodi- 
versidad local. Así, Lightsource bp 
continúa consolidando su posición 
сото un actor clave en el mercado 
energético mundial dentro de su 
compromiso para liderar la transi- 
ción hacia un futuro energético más 
limpio, justo y sostenible. 

BP compró a finales de 2023 el 
desarrollador de renovables. La pe- 
trolera adquirió el 50,03% que aún 
no poseía a los fundadores, la direc- 
ción y el personal de la empresa. La 
petrolera tiene la intención de uti- 
lizar las capacidades de Lightsour- 
ce bp como desarrollador para sa- 
tisfacer su propia demanda de ener- 
gía baja en carbono dentro de sus 
motores de crecimiento de transi- 
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Ribera expone 
un plan para incluir 
en las licitaciones 
Las guías, de carácter 

іо, se podrán 


elEconomista.es MADRID. 


El Ministerio de Transición 
Ecológica -Miteco- presentó 
ayer el Manual para la contra- 
tación pública ecológica de la 
Administración General del Es- 
tado, un documento que res- 
ponde a la necesidad de incor- 
porar criterios ecológicos en la 
contratación pública, lo que per- 
mitirá а las administraciones 
“fomentar y contribuir a los ob- 
jetivos de sostenibilidad eco- 
nómica y medioambiental en el 
desarrollo de su actividad”, in- 
dicó el departamento dirigido 
por Teresa Ribera. 

En concreto, el documento 
recoge una serie de criterios me- 


Suma criterios de 
selección, de concesión, 
definiciones técnicas y 
condiciones de ejecución 


dioambientales generales de 
contratación, de carácter volun- 
tario, que podrán ser incorpo- 
rados alos pliegos de contrata- 
ción como factores de selección, 
de adjudicación, especificacio- 
nes técnicas y condiciones es- 
peciales de ejecución. 

El Miteco indicó que la con- 
tratación por parte de las admi- 
nistraciones públicas es una he- 
rramienta estratégica para in- 
fluir en el mercado y ser motor 
de cambio económico para se- 
guir avanzando hacia una so- 
ciedad descarbonizada y eco- 
nómicamente eficiente, que ga- 
rantice un horizonte sostenible, 
en cumplimiento con los com- 


ción de la economía española yla asia otros desarrollos importantes en el ámbito del hidrógeno verde ción: hidrógeno, carga de vehicu- | promisos adquiridos por Espa- 
consecución de los objetivos reno- que se están llevando a cabo en la Comunidad Valenciana. los eléctricos y biocombustibles, así ňa en el Acuerdo de París y en 
vables nacionales, sino que también сото en el comercio de energía. el Pacto Verde Europeo. 
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Revistas Digitales 


La revista digital gratuita de elEconomista con las noticias más destacadas 
y todas las actividades de RSC llevadas a cabo por el sector de los seguros. 


Seguros 


SEGUROS EMBEBIDOS., 
LA NUEVA REVOLUCIÓN 


14 


JUEVES, 12 DE SEPTIEMBRE DE 2024 ell 


Empresas & Finanzas 


Sánchez pide a la UE que “reconsidere" los 
aranceles a los vehículos eléctricos chinos 


Finaliza su viaje a China visitando a firmas españolas que operan en el país asiático 


elEconomista.es MADRID, 


El presidente del Gobierno, Pedro 
Sánchez, se ha mostrado partida- 
rio de reconsiderar la posición de 
la Unión Europea y también de la 
Comisión sobre los aranceles al co- 
che eléctrico chino en medio de 
preocupaciones de que la escalada 
delas tensiones comerciales pueda 
afectar a los exportadores naciona- 
les. “Creo que todos nosotros nece- 
sitamos reconsiderar nuestra posi- 
ción”, ha señalado el jefe del Ejecu- 
tivo en una rueda de prensa en el 
país asiático, donde se encuentra de 
viaje oficial, y antes de una votación 
prevista para octubre para aprobar 
nuevos aranceles, ha sugerido Sán- 
chez en Shanghái en su último día 
del viaje en China. Así, el presiden- 
te del Gobierno ha pedido ser “cons- 
tructivos” y buscar una solución que 
pase por un compromiso entre la 
UE y China. “No necesitamos otra 
guerra, еп este caso una guerra co- 
mercial", ha añadido en su inter- 
vención. 

Con todo, Sánchez ha calificado 
los vehículos eléctricos chinos de 
“matrícula de honor” y aseguró que 
“las grandes marcas europeas tene- 
mos que aprender mucho de esas 
tecnologías y avances producidos 
por marcas chinas”, 


Nueva tidad 
Con un contexto geopolítico com- 
plejo, España y China se han dado 
“otra oportunidad" en su relación 
y, tras su reunión con el presidente 
Xi Jinping, Sánchez ha señalado 
que a pesar de las diferencias que 
puedan existir, “los puntos en co- 
mún son más importantes”. De es- 
ta manera ha hecho un llamamien- 
to a la cooperación en referencia a 
la relación entre Europa y China, 
dos regiones que “desempeñan un 
papel central en el mundo”. 

Al respecto, Sánchez ha reitera- 
do el compromiso de España para 


Pedro Sánchez junto al presidente de China, Xi Jinping. re 


Sánchez insta a los 
fabricantes europeos 
a “aprender” de la 
tecnología y avances 
de marcas chinas 


“tender puentes y construir una re- 
lación sólida y cooperativa” con el 
país asiático. por una aper- 
tura comercial, ya que España con- 
sidera a China un socio fundamen- 
tal para tratar los grandes desafios 
internacionales propuestos como 
son los conflictos entre Rusia y Ucra- 
nia, la guerra en la Franja de Gaza, 


la emergencia climática, o la Agen- 
da 2030 y su financiación. 


Objetivos de la visita a China 
Tras las dos visitas en menos de dos 
años que Pedro Sánchez ha reali- 
zado al país asiático, uno de los ob- 
jetivos de este nuevo viaje ha sido 
el de reforzar la relación económi- 
ca y comercial. 

Por ello, el presidente del Gobier- 
no ha mantenido encuentros con 
empresas españolas y chinas en el 
marco del Consejo Asesor Empre- 
sarial celebrado en Pekín, y en el 
Encuentro Empresarial en Shanghái 
y también se ha firmado un Memo- 
rando de Entendimiento con la em- 
presa Envision y por el que China 
se compromete a liderar una inver- 
sión de mil millones de dólares 
(907.875 millones de euros) para el 
desarrollo de una planta de produc- 
ción de electrolizadores en España 
рага la producción de hidrógeno 
verde. Otro de los objetivos ha sido 
también impulsar la relación cul- 
tural, educativa y científica entre 
los dos países. Por lo que Sánchez, 
ha recalcado la proyección tanto de 
España como de China: “En lo cul- 
tural, ambos países tenemos un gran 
bagaje y una excelente proyección 
de futuro”. 

Para finalizar el viaje en China, 
Pedro Sánchez ha visitado la agru- 
pación empresarial tecnológica es- 
paňola de Kunshan, que se encuen- 
tra enla provincia de Suzhou. Ade- 
más, esta ciudad alberga un parque 
industrial en el que tienen sus plan- 
tas de producción muchas empre- 
sas nacionales instaladas en China. 
ánchez se ha reunido con 
los CEO y representantes de varias 
de estas empresas, entre las que se 
encuentra el clúster vasco Mondra- 
gûn Internacional, la fabricante Fa- 
gor Arrasate y la ingeniera dedica- 
da al diseño, desarrollo y fabrica- 
ción de componentes metálicos pa- 
ra automóviles, Gestamp. 


Amper encabeza 
el asesoramiento 
industrial español 
ala OTAN 


Su directora de Defensa 
asume la Secretaria 
General del grupo 


R. E. M. MADRID. 


Amper asumirá desde este mis- 
mo mes de septiembre y por un 
periodo de dos años la Secreta- 
ría Ejecutiva de la Delegación 
Española ante el Grupo de Ase- 
soramiento Industrial de la 
OTAN (NIAG), cargo que de- 
sempeñará la directora de De- 
fensa y Seguridad del Grupo Am- 
per, Sara Cristóbal. 

El nombramiento, que se en- 
marca еп los Términos de Refe- 
rencia para la Participación de 
la Industria Española en la 
OTAN, se ha realizado a propues- 
ta de la Asociación Española de 
Empresas Tecnológicas de De- 
fensa, Seguridad, Aeronáutica y 
Espacio (TEDAE). 


Sara Cristóbal 
asumirá la 
Secretaría 

ejecutiva del 
grupo asesor 
de la OTAN 


En este sentido, las compañías 
españolas del sector de defensa 
verán reforzada la interlocución 
ante el grupo asesor industrial 
dela OTAN con la incorporación 
de Amper. Sara Cristóbal cuen- 
ta con una dilatada trayectoria 
profesional en el ámbito de de- 
fensa y aeronáutico, así como una 
sólida experiencia en relaciones 
internacionales. 

Enrique López, CEO del Gru- 
po Amper ha expresado que “es- 
te nombramiento tiene gran im- 
portancia para Amper”. 

ЕМАС es un foro fundamen- 
tal para el diálogo y cooperación 
entre la industria y la Alianza 
Atlántica. 


Yanfeng, proveedor de Ford Almussafes, reduce un 5% su plantilla 


El fabricante de piezas de 
coche aumenta producción 
y opta por más eficiencia 


Ángel С. Álvarez VALENCIA 


La filial española del grupo chino 
proveedor del automóvil Yanfeng, 
que está ubicada junto a la planta 
de Ford en Almussafes (Valencia), 
ha optado por reducir su plantilla 
pese a haber logrado esquivar la cai- 
da dela carga de trabajo de su prin- 


cipal cliente, la factoría valenciana 
del grupo estadounidense. 

Yanfeng International Automo- 
tive Technology Spain consiguió 
incrementar un 7% la producción 
de sus equipos de componentes de 
interior, básicamente para los sal- 
picaderos de coches. Un aumento 
que vino de la mano de Stellantis, 
según explica la compañía en sus 
cuentas anuales. Actualmente el 
grueso de su producción se desti- 
па a los modelos Kuga de Ford y el 
C4 de Citroen. 


Pese a lograr salvar de esa forma 
la menor actividad que sufren la 
gran mayoría de proveedores de 
Ford en Valencia por el continuo 
descenso de la fabricación de la 
planta y el final de cuatro de los cin- 
со modelos que ha ensamblado en 
los últimos años, la filial del grupo 
chino también aplicó una reduc- 
ción de su plantilla durante el año 
pasado del 5%. 

Una disminución que justifica 
por las “medidas de eficiencia” que 
han permitido atender adecuada- 


mente a sus clientes “con menos 
recursos humanos” en un momen- 
to en que la industria europea su- 
fre los efectos de la inflación en la 
demanda y la incertidumbre por 
la transición al coche eléctrico. La 
filial valenciana, que cuenta con 
tres plantas, cerró el año con 296 
trabajadores tras esa reducción. 


Menos beneficio 
La mayor producción de la filial 
española de Yanfeng sin embargo, 
no impidió que la empresa del au- 


tomóvil redujera su volumen de 
negocio el año pasado un 24%, has- 
tasituarlo en 63 millones de euros. 
Su beneficio neto también dismi- 
пиуб el año pasado, al situarse en 
medio millón de euros, un 39% me- 
nos. El grupo chino entró en Va- 
lencia hace una década con la com- 
pra del negocio de componentes 
para el interior del automóvil de 
Johnson Controls, uno de los pri- 
meros proveedores que se instaló 
enel Parque de Proveedores de Al- 
mussafes. 
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La recogida de residuos de medicamentos 
se multiplicará por siete en cuatro meses 


Las farmacéuticas tendrán gue elevar la inversión para adecuarse a la Ley de Envases 


Javier Ruiz-Tagle / Rocío Antolín 
MADRID, 


La preservación del medio ambien- 
te dará una nueva vuelta de tuerca 
a partir del 1 de enero de 2025. La 
Ley de Envases obligará a las far- 
macéuticas a sufragar el coste de la 
recogida de residuos en cualquier 
centro productor de envases de me- 
dicamentos. Hasta la fecha, las com- 
pañías debían pagar por los restos 
de medicamentos que se acumula- 
ban en las 22.080 farmacias espa- 
ñola. A partir del año que viene tam- 
én serán responsables de lo que 
se acumulen tanto en с ier cen- 
tro médico (ambulatorios, hospita- 
les, clínicas...) como en plantas de 
distribución o empresas farmacéu- 

icas. En total, al menos 150.000 
volumen se mul- 


tiplicará por siete. 

A contrarreloj las compañías es- 
tán acelerando la firma de nuevos 
contratos con Sigre, una entidad sin 
ánimo de lucro conformada por eje- 
cutivos ligados al sector farmacéu- 
tico. Con las nuevas tareas, el nú- 
mero de laboratorios que partici- 
parán en el proceso ascenderá a más 
de 328 empresas. Este medio se ha 
puesto en contacto con varias com- 
pañías, pero han señalado que el im- 
pacto presupuestario no se cono- 
cerá hasta el primer cuatrimestre 
del año que viene. 

Hasta el momento, Sigre ha sido 
la encargada de la recogida de los 
residuos en las boticas, conocidos 
en el argot sectorial como domés- 
ticos’. En 2023 acumularon 4.980 
toneladas, según explica el organis- 


Miguel Vega, director general de Sigre. :: 


En 2023 hubo unas 
42.000 toneladas de 
residuos en centros 
productores de 
envases de fármacos 


mo. Ahora, la entidad prepara un 
plan de acción para hacer frente a 
la nueva normativa. 

El año pasado se produjeron en- 
tre 40.000 y 42.000 toneladas de 


س 


residuos comerciales’ е industria- 
les’, es decir, los que se produjeron 
en hospitales, ambulatorios, clini 
cas entre otros. Principalmente, “lo 
que cambia con la ley es quien tie- 
пе que pagar la factura”, afirma el 
director general de la entidad, Mi- 
guel Vega. 

Se recogen varios escenarios pa- 
ra cumplir con la ley. Por un lado, 
mantener los modelos actuales de 
gestión de residuos que poseen los 
centros médicos, siempre que sean 
eficientes, y solo cambiaria la casi- 
lla de quién se hace cargo de la fac- 


tura, que serán a partir de 2025 las 
farmacéuticas. “Estamos negocian- 
do, pero nuestra idea es mantener 
el proceso actual en los casos en los 
que sea eficiente. Ahora tenemos 
que ir viendo las ineficiencias que 
existen”, explica Vega a este perió- 
dico. Otras opciones que se barajan 
son la creación de un sistema pro- 
pio de recogida, o bien llegar a un 
acuerdo con otros gestores en el que 
Sigre se encargaría del coste del pro- 
ceso y ellos de la gestión fisica. 

El director general de la entidad 
apunta que lo más probable es que 


no haya un único modelo, sino que 
en función de las características del 
centro sanitario haya uno и otro. 
“No es lo mismo un hospital que 
una clínica dental”, afirma. Asimis 
mo, el proceso de recogida de resi- 
duos y restos de medicamentos en 
farmacias seguirá siendo el mismo. 
Las compañías de distribución far- 
macéutica irán a las boticas a reco- 
gerlos y los trasladarán a los 143 al- 
macenes de distribución. Es allí don- 
de entra el otro agente de la cade- 
na: PreZero. Esta empresa de 
residuos se encarga de recoger los 
restos de las instalaciones mencio- 
nadas y llevarlos a la Planta de Cla- 
sificación de Envases y Residuos de 
Medicamentos de Valladolid, pro- 
piedad de Sigre. Sin embargo, esta 
planta no será el destino de los re- 
siduos comerciales e industriales, 
donde aún se está estudiando la me- 
jor manera de llevarlos a otro pun- 
to de reciclaje. 


Dos presupuestos 

Sigre tiene contemplados presu- 
puestos distintos: uno para los re- 
siduos domésticos y otro para los 
comerciales e industriales, Cabe 
subrayar que la entidad mete estos 
dos últimos en un mismo saco, pe- 
ro es probable que otras corpora- 
ciones posean tres cuotas diferen- 
tes en total. Respecto a los residuos 
que los ciudadanos llevan a las far- 
macias, los laboratorios pagarán 
0,0064 euros por envase; mientras 
que para los que se produzcan en 
el resto de lugares, la cuota a pagar 
irá por material. 

Todavía no hay un precio estipu- 
lado para el último grupo mencio- 
nado. La razón es que “no se sabe 
cuál o cuáles van a ser los modelos 
de gestión definitivos”, dice Vega. 
No obstante, tras ser reclamado por 
la industria farmacéutica, Sigre les 
ha dado una estimación: entre un 
40% y 80% del presupuesto que pa- 
gan por la recogida de envases en 
las boticas. 


Sanidad comprará por 281 millones fármacos plasmáticos 


El contrato público está 
abierto hasta el 4 de octubre 
y los aspirantes serán 
Grifols, Takeda o CSL 


Javier Ruiz-Tagle MADRID. 


El Ministerio de Sanidad, a través 
de su órgano contratador, ha saca- 
do a concurso público el suminis 
tro de medicamentos hemoderiva- 
dos. El departamento que dirige 
Mónica García pagará un máximo. 
de 281 millones de euros por un ser- 
vicio de dos años. El procedimien- 
to se encuentra en su fase inicial y 
permite presentar ofertas hasta el 
próximo cuatro de octubre. 

Las compañías con mayor expe- 
riencia en este mercado son la es- 
paňola Grifols y las multinaciona- 


les Takeda y CSL Behring. El mi- 
nisterio, que en el propio contrato 
ya recoge que espera a tres opera- 
dores, les pedirá a estas farmacéu- 
ticas es que recojan el plasma del 
que dispone el Estado a través de 
donaciones y fraccionen la materia 
prima para conseguir el medica- 
mento. Dentro de los condicionan- 
tes para alzarse con el contrato, el 
precio tendrá una ponderación del 
55% del total. 

El Ministerio anuncia también 
que la apertura de sobres y, por tan- 
to, la selección del ganador de con- 
curso, se conocerá el 19 de noviem- 
bre. Con este contrato, España bus- 
ca acercarse a la autonomía en me- 
dicamentos plasmáticos. 

Tanto la Agencia Europea del Me- 
dicamento como su homóloga na- 
cional han considerado a estos fár- 


El ganador 
del concurso 
se conocerá 
el próximo 19 
de noviembre 


macos como un bien estratégico y 
es por ello por lo que se debe alcan- 
zar cierta independencia. En la ac- 
tualidad, la realidad es bien distin- 
ta, ya que la mayoría del plasma que 
se utiliza en el Viejo Continente (y 
por tanto también en España) pro- 
cede de exportaciones, sobre todo 
desde Estados Unidos. 

El contrato aparece en un mo- 
mento en el que el aspirante nacio- 
nal, Grifols, está inmerso en un pro- 


ceso de opa. Sin embargo, es posi- 
ble que en esta operación el Gobier- 
no de España tenga algo que decir. 
Cabe recordar que el Ejecutivo con- 
sideró a la firma de hemoderivados 
una empresa estratégica. La com- 
pañía ha llegado a alcanzar cuotas 
еп su mercado principal que ron- 
Чап el 18% y, precisamente, solo fue 
superado por Takeda (21% a través 
de Shire) y CSL (25%). 

Grifols también tiene deberes a 
nivel europeo. La Alianza de Medi- 
camentos Críticos seleccionó el pa- 
sado mes de abril a 17 empresas sa- 
nitarias españolas para que sean ga- 
rantes del suministro de estos fár- 
macos esenciales, entre las que se 
encuentra la empresa catalana. 


Un mercado en auge 


Las compañías que se dedican a los 


medicamentos plasmáticos se en- 
cuentran en un momento dulce del 
mercado. El negocio, valorado a ni- 
vel mundial en 30.000 millones de 
euros, experimentará un crecimien- 
to anual del 6,8% hasta alcanzar a 
finales de la década la cifra de 52300 
millones. 

Esos más de 20.000 millones de 
diferencia serán el objeto de deseos 
tanto para Grifols y sus máximos 
competidores (Takeda y CSL), si 
bien existen firmas como Bayer o 
Sanofi que también disponen de al- 
gún medicamento de esta clase. 

La japonesa acaba de mover fi- 
cha para posicionarse en esta bata- 
Па. La firma nipona ha invertido 
700 millones de euros en un nuevo 
centro para potenciar su negocio 
ensu país de origen. Estará con ple- 
nitud de funciones en 2030. 
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Eroski ahorra 33 
millones al cliente 
con la bajada de 
precios hasta junio 


Más del 50% corresponde 
a unos 1.100 productos 
de su marca propia 


M. Martínez a840 


Eroski ha generado un ahorro 
acumulado de más de 33 millo- 
nes a sus clientes a través de la 
reducción de precios en más de 
5.700 productos de enero a ju- 
nio de 2024. Los productos fres- 
cos, con 1.183 referencias reba- 
jadas, suman casi 22 millones de 
ahorro. Este esfuerzo es conse- 
cuencia de la decisión de la co- 
operativa que dirige Rosa Cara- 
bel de aumentar la inversión pa- 
ra mantener precios competiti- 
vos y accesibles, especialmente 
en productos esenciales para la 
alimentación y el hogar. 

Más del 50% del ahorro total, 
17 millones, corresponde a la ba- 
jada de precio de 1.100 produc- 
tos de su marca propia. Asimis- 
mo, uno de los programas más 
destacados es su cesta Siempre 
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MILLONES DE EUROS 

Es el ahorro generado con los 
productos frescos, con casi 
1.200 referencias rebajadas 
— 


Buenos Precios, donde зе han ге- 
ducido los importes de 576 pro- 
ductos, lo que representa un aho- 
rro adicional de 13 millones. 

Con todo ello, la cesta de la 
compra de Eroski ha tenido una 
variación del 1,14% durante 2024, 
igualando la subida del IPC en 
dicho periodo. Tras el verano, 
Eroski activa nuevas bajadas de 
precio а 2.000 productos, a lo 
que se suma el carro de básicos 
por menos de 70 euros y la cam- 
paña de Vuelta al cole, que reco- 
ge descuentos y financiación sin 
intereses. 


SANEAMIENTO 


Pescanova logra salir a flote tras 
perder 131 millones el último año 


Los nuevos gestores de la compañía logran duplicar el ebitda en los cinco 


primeros meses del actual ejercicio y poner 


Javier Romera MADRID. 


Las medidas estratégicas y opera- 
tivas adoptadas por el nuevo equi- 
po directivo del Grupo Nueva Pes- 
сапоуа han logrado revertir la ten- 
dencia negativa de la compañía de 
los dos últimos ejercicios y situar- 
la en la senda de la recuperación, 
еп los cinco primeros me- 
ses contables de 2024 -que van de 
abril a agosto- un aumento de la 
facturación del 2% respecto al mis- 
mo periodo del ejercicio pasado. 

Las eficiencias operativas im- 
plantadas han motivado un incre- 
mento de los márgenes, lo que ha 
generado un ebitda de 18,1 millo- 
nes, que supone casi duplicar el de 
todo el ejercicio anterior, que se si- 
tuó en 9,8 millones. Esta positiva 
evolución de la compañía en los 
primeros meses del ejercicio en 
curso permite concluir, según la 
empresa, que “se ha logrado rever- 
tir la tendencia y estimar que en los 
nueve meses del ejercicio se alcan- 
ce un ebitda de 37,5 millones, es de- 
cir, casi el cuádruple de todo el ejer- 
cicio 2023-24”. 

Con el objetivo de consolidar el 
cambio de etapa, el consejo de ad- 
ministración de Nueva Pescanova 
planteará a la Junta una ampliación 
de capital de 72,6 millones de eu- 
ros, destinada a financiar el creci- 
miento futuro de la compañía. Aba- 
ca, principal accionista del grupo, 

"confirmado que: áalaam- 
pliación, lo que garantiza que se cu- 
brirán al menos 71 millones de eu- 
ros. La ampliación se desembolsa- 
rá con aportación de efectivo du- 
rante el cuarto trimestre de este año. 


acordeón 
De forma previa a la ampliación, en 
1а Junta se propondrá una reduc- 
ción del nominal de las participa- 
ciones de 0,31 euros por cada una, 


freno a dos años de caída 


el último ejercicio 
con 970 millones 


por un valor total de 223 millones 
de euros, para compensar pérdidas 
de ejercicios anteriores y sanear el 
balance. Este procedimiento no tie- 
ne impacto en caja. 


Con la ampliación de capital, las 
financiaciones locales y la optimi- 
zación de la gestión del capital cir- 
culante, el grupo ha ido res- 
taurar la liquidez y la solvencia y 
asegurar los fondos de su plan de 
negocio hasta 2028. Pescanova al- 
canzó unas ventas de 970 millones 
de euros el ejercicio pasado, cerra- 
doel 31 de marzo, frente a 1.974 mi- 
llones el ejercicio anterior. La com- 
pañía ha registrado un resultado 
negativo de 131 millones de euros 
frente a los 73 millones del ejerci- 
cio anterior. 


Defensa crea una 
nueva dirección 
general para aupar 
la industria 


Cumple con el compromiso 
con la OTAN de invertir 
el 2% del PIB en defensa 


elEconomista.es MADRID. 


El Ministerio de Defensa crea 
una nueva dirección general pa- 
ra reforzar la estrategia, gestión, 
innovación e internacionaliza- 
ción de la industria, que depen- 
derá de la Secretaría de Estado 
de Defensa. 

El propio ministerio justifica 

ın y la creación 
de la Dirección General de Es- 
trategia e Innovación de la In- 
dustria de Defensa, que está “de- 
dicada en exclusividad a la po- 
lítica industrial y a la interna- 
cionalización de la industria”, 
porel “importante incremento 
presupuestario”, aprobado pa- 
ra cumplir con el compromiso 
adquirido con la OTAN de in- 
vertir el 2% del PIB del país en 
defensa y la apuesta por los pro- 
gramas colaborativos y proyec- 
tos de I+D europeos o de la 
Alianza Atlántica. 

Ante la creación de la direc- 
ción, el texto señala que “se de- 
be enfocar el esfuerzo en este 
posicionamiento internacional 
de la industria para aumentar 
la competitividad de las empre- 
sas en los programas europeos 
que impulsa la Estrategia Euro- 
pea de Defensa”. 


Supresión de subdirecciones 
Por otro lado, Defensa ha supri- 
mido la Subdirección General 
de Relaciones Internacionales 
de la Dirección General de Ar- 
mamento y Material y ha des- 
doblado la Subdirección Gene- 
ral de Inspección, Regulación y 
Estrategia Industrial de Defen- 
sa, con el objetivo de que esta 
última función quede asignada 
ala Dirección General de Estra- 
tegia e Innovación de la Indus- 
tria de Defensa. 


Renfe reclama a Talgo el retraso de los trenes Avril por la vía judicial 


Las cifras de la multa 
ascenderian a más de 
166,7 millones de euros 


elEconomista.es MADRID. 


Renfe decide reclamar a Talgo la 
compensación económica por los 
retrasos en las entregas de los tre- 
nes Avril ($106) por la vía judicial 
tras agotarse la fase de 

La empresa dependiente del mi- 
nisterio de Óscar Puente reclama 


al fabricante una compensación tan- 
to por daños y perjuicios por los re- 
trasos en las entregas (que estima 
en 166,7 millones de euros), como 
por las incidencias que se han pro- 
ducido en las unidades puestas en 
circulación y las indemnizaciones 
que ha tenido que pagar a los usua- 
rios afectados. 

La empresa de transporte ferro- 
viario, que presentará su demanda 
previsiblemente ante un juzgado de 
lo Mercantil, ya avanzó con que exi- 
girá a Talgo compensaciones eco- 


nómicas por las “graves” inciden- 
cias técnicas en los S106, sin descar- 
tar emprender acciones legales por 
responsabilidad contractual y ex- 
tracontractual, para lo que estaba 
cuantificando el daño reputacional 
y en indemnizaciones a viajeros. En 
2016, Renfe adjudicó a Talgo por 
1281 millones la construcción de 30 
trenes de alta velocidad. Los trenes 
debían haber sido entregados a par- 
tir de enero de 2021 para entrar en 
servicio aquel verano en los enlaces 
entre Madrid, Galicia y Asturias, 


aunque, tras varias modificaciones 
solicitadas por Renfe, la fecha pasó 
ajulio de 2022. 

Finalmente, el fabricante empe- 
zó la entrega de los trenes Avril en 
abril de este año, con dos años de 
demora. 

Ya en 2022, Renfe advirtió a Tal- 
go de la posibilidad de activar pe- 
nalizaciones, previstas en el con- 
trato, por un valor de más de 116 
millones de euros, cifra que poste- 
riormente la operadora elevó, en 
una carta dirigida al fabricante en 


marzo pasado, a los 166,6 millones, 
al sumar 50 millones más derivado 
de esas demoras. En ese aviso, la 
operadora añadía que si los trenes 
no iban a poder entrar en servicio 
antes del 1 de abril, sumaría 80.000 
euros diarios adicionales por daños 
y perjuicios. 

Desde la puesta en servicio de los 
trenes Avril hasta el pasado 11 de 
agosto, la puntualidad media fue 
del 40 %, muy por debajo del 76,3 
% de la media de Renfe, explicó 
Puente. 
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Bolsa & Inversión 


China roza mínimos de 5 años y arrastra 
alos fondos de bolsa global emergente 


Los productos vendidos en España en su clase en 
euros ya solo suben un 4,66% de media en 2024 


Cecilia Moya MADRID. 


La bolsa china no está viviendo su 
mejor momento, y aunque no mu- 
chos inversores minoristas españo- 
les están posicionados en este mer- 
cado a través de la renta variable, sí 
que los hay mediante los fondos de 
bolsa global emergente, que han te- 
nido históricamente un peso im- 
portante del gigante asiático, y han 
visto reducida su rentabilidad en el 
año, de media, a un 4,66%, según 
datos de Morningstar, teniendo en 
cuenta a los vehículos que se co- 
mercializan en España en su clase 
en euros. Esta corrección del CSI 
300, la bolsa que reúne a las empre- 
sas cotizadas de las bolsas de 
Shanghái y Shenzhen, también es- 
tá lastrando con fuerza al MSCI 
Emerging Markets, el índice que 
incluye a los países en vías de desa- 
rrollo, Tanto es así que la diferen- 
cia de rentabilidad entre este índi- 
ce frente al MSCI World (el selec- 
tivo que aglutina a empresas de las 
23 economías más desarrolladas del 
mundo) es la más grande desde el 
inicio del año, de hasta ocho pun- 
tos, con una subida anual del 3,8% 
para la bolsa emergente frente al 
12% que acumula la global en 2024. 

La cotización del CSI 300 roza 
actualmente los mínimos de hace 
cinco años, tras sufrir una caída 
anual superior al 7%. Esta correc- 
ción supone un gran deterioro en 
el rendimiento de la bolsa emergen- 
te, ya que, pese a que su tamaño ha 
ido menguando dentro de este ín- 
dice alo largo de los años, China si- 
gue siendo el país con un mayor pe- 
so dentro del mismo, con un 24,4% 
del total, con datos de MSCI actua- 
lizados a cierre de agosto. Detrás 
del país del dragón, la bolsa india 
es la que tiene un mayor tamaño 
dentro de esta referencia, con un 
19,9% del peso, seguida por la de 
Taiwán, con un 18,8%. 

Pese a que el rendimiento del 
MCSI World ha sido superior des- 
de el principio del ejercicio, en un 
año que está siendo favorable, en lí- 
neas generales, para la renta varia- 
ble, la diferencia entre ambas bol- 
sas no había sido tan grande como 
hasta ahora en estos nueve meses. 
Y es que, aunque la primera mitad 
del año estuvo marcada por las elec- 
ciones que se llevaron acabo en par- 
te de los países emergentes (con la 
volatilidad que suele aparecer en 
tiempos de comicios), estos merca- 
dos no perdieron su atractivo, y tan- 
tola principal bolsa de Taiwán (Tai- 
wan Stock Exchange), como la re- 


La brecha entre el MSCI Emerging y el MSCI 
World es de ocho puntos, la más grande del año 


La bolsa global sube un 12% frente al 3,8% de la emergente 
Evolución del MSCI World y MSCI Emerging en el año, base 100 


Evolución de las bolsas con más peso, en porcentaje 
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ción en este año. la revalorización del índice de Tai- mo India no dependen solo de fac- paña, el vehiculo Fidelity FAST 


La bolsa india, de hecho, tocaba 
este pico hace tan solo una sema- 
na, en un ejercicio en el que esta 
economía se alza como la líder in- 
discutible de los mercados emer- 
gentes, aprovechando la debilidad 
china para ocupar su lugar como 
motor económico de Asia. En 2024, 


wán, que se queda en el 17% anual 
después de las fuertes correcciones 
sufridas por algunos de los pesos 
pesados del indice, como Taiwan 
Semiconductor Manufacturing con 
una cotización que se vio lastrada 
por el batacazo de Nvidia, que con- 
tagió al sector global de chips. 


El potencial de los emergentes es del 23% 


A pesar de las fuertes correcciones que han sufrido las principales 
bolsas de los países que forman parte del MSCI World en los meses 
de verano, la rentabilidad en el año sigue superando las dos cifras en 


casos como el S&P 500, el principal 


indice estadounidense, que gana 


casi un 14% en el año. Por ponderación, el peso de la bolsa de la eco- 
nomia más grande del mundo es el mayor dentro de la bolsa global, 


соп un 66%. Japón sería la segunda 


con mayor tamaño, con 7%, en 


un año que, pese a que el Nikkei registraba el pasado agosto su se- 
gunda peor jornada de la historia (tras los temores de recesión en 
EEUU), su subida anual alcanza el 6,44%. La plaza francesa, con un 
peso de algo más del 3%, esla única en negativo en el año entre las 
economías desarrolladas, con una caída de en torno el 1,6%. 

El potencial de subida que los expertos que recoge Bloomberg esti- 
тап para la bolsa que agrupa a los países en vías de desarrollo es del 


23%, frente al 14% de la bolsa global 


| para los próximos 12 meses. 


tores geopolíticos, como la gue- 
rra fría comercial con Estados 
Unidos, La crisis inmobiliaria que 
enfrenta el país sigue siendo la 
principal preocupación de los in- 
versores, así como un mayor mie- 
do de que se incremente el ries- 
go de deflación y unas menores 
esperanzas en la recuperación 
económica ante una débil deman- 
da interna. 

El recorte de tipos de interés ines- 
perado que el Banco de Pekín rea- 
lizaba en el mes de julio en pos de 
reactivar la economía no ha dado, 
de momento, sus frutos. De hecho, 
el presidente chino Xi Jinping pe- 
día hace unos días a los responsa- 
bles de las políticas que se centren 
еп combatir las presiones deflacio- 
narias. “En general, tenemos el pro- 
blema. de una demanda interna dé- 

bil especialmente en el lado del con- 
sumo y la inversión, por lo que se 
necesita una política fiscal proacti- 
vay una política monetaria acomo- 
daticia”, argúía en la Cumbre del 
Bund de Shanghái. 


Emerging Markets E-ACC-EUR, de 
Fidelity International, es el más ren- 
table, con un 14,8% anual. El fondo 
de Lazard Lazard Developing Mar- 
kets Eq A Acc EUR es el siguiente, 
соп un 12,07%. GS EM EQ Inc-X 
Cap EUR; Allspring (Lux) WW EM 
Eq Inc ТЕШЕ Acc; СОС Partners 
ing Mkts Eg A EUR Acc y East 
Capital Global EM Sustainable A 
EUR estarian detrás, con rendimien- 
tos en 2024 de algo más del 11%, se- 
gún datos de Morninstar (ver grá- 
fico). 
JPM Global EM Rsr Enh IdxEg 
С (асс) EUR, de JP Morgan, está al 
otro lado de la tabla, como el fondo 
de bolsa global emergente en su cla- 
se en euros que más pierde en el 
año, con un 11,59%. Otro vehículo 
de Fidelity ocupa el segundo lugar, 
el Fidelity Sustainable EM Eq A- 
Inc-EUR, con pérdidas del 571% en 
2024. Polen Capital Em Mkts Gr W 
EUR Acc, de la gestora Polen Capi- 
tal Management, es el tercero de 
esta categoría que más cede en el 
ejercicio, con pérdidas del 4,64%. 
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Bolsa & Inversión 


El crudo amenaza con devolver a la mayor 
petrolera del mundo a niveles de su OPV 


Aramco sufre su peor año en bolsa desde que debutó en el parqué en 2019, al caer un 17% 


Fernando S. Monreal MADRID. 


Más allá de las decisiones en mate- 
ria de política monetaria que tomen 
los principales bancos centrales del 
planeta (BCE, Fed y BoJ), el barril 
de petróleo se ha convertido en uno 
delos principales focos de atención 
en los mercados financieros. Las 
tensiones en torno al precio del cru- 
do han sido constantes en 105 últi- 
mos años. Su caída hacia cotas no 
vistas en varios ejercicios se presen- 
ta como la mejor muestra, De he- 
cho, el barril de Brent һа cedido más 
de un 25% desde que a mediados 
del año pasado tocara sus máximos 
delos últimos años, algo que se de- 
jasentir en los márgenes de las em- 
presas petroleras y, por ende, en su 
cotización en el mercado bursátil. 

La mayor empresa del sector, 
Aramco, no es una excepción. A es- 
casos meses de cumplirse el quin- 
to aniversario de su salida a bolsa, 
la petrolera saudí no atraviesa su 
mejor momento en el parqué. El 
precio de sus acciones ha acabado 
registrando descensos en el balan- 
ce mensual de 10 de los últimos 12 
meses, lo que ha favorecido que sus 
títulos se muevan a menos de un 
2% de sus mínimos del año tras de- 
jarse más de un 30% de su capita- 
lización desde que en 2022 estuvie- 
ra en su mejor momento. 

Sus acciones, de hecho, cotizan 
en niveles similares a los registra- 
dos cuando debutó en el mercado 
bursátil, allá por diciembre de 2019, 
aunque las valoraciones de los ana- 
listas llamen a mantener la calma. 
Y es que, las recomendaciones de 
los expertos han mejorado en las 
últimas semanas, coincidiendo con 
el receso de sus títulos en bolsa. 

Esta situación ha provocado que 
la brecha entre su precio y las valo- 
raciones delos analistas haya alcan- 
zado uno de sus niveles más altos des- 
de enero de 2023, es decir, en casi 21 
meses y que, por ende, su 


Un año para olvidar 


Una evolución muy ligada 
I Aramco (Rial saudi) 
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ШЕТ ТЕПЕ 


Sus acciones 
encadenan diez 
de los últimos 12 
meses en negativo 
en el mercado 


alcista se haya disparado hasta el 20%. 

Ahora, casi el 30% del total de los 
expertos aconseja tomar posicio- 
nes en Aramco, por el 12% que lo 


hacía antes de que se acentuara la 
caída del crudo a comienzos de ve- 
rano. Aunque la firma más grande 
del sector no se sitúa entre las fa- 
voritas de los expertos entre todas 
las empresas de este ámbito, sí se 
posiciona como la que ofrece una 
mejor rentabilidad por dividendo. 
Коеп vano, tras presentar sus re- 
sultados alsegun- 
do trimestre del año, Aramco anun- 
ció que el pago total de dividendos 
previsto para este 2024 sería de 
124.200 millones de dólares (31000 


millones trimestrales) lo que arro- 
ja una rentabilidad por dividendo 
de más del 72%. 

Este desembolso, eso sí, ayudará 
a que la firma saudita pase de una 
posición de caja a una de deuda ne- 
tayael próximo trimestre, porque, 
tal y como destacan los analistas de 
Bloomberg el desembolso de divi- 
dendos empieza a ser superior a la 
generación de efectivo. “No obstan- 
te”, matizan los mismos expertos, 
“la empresa tiene una sólida posi- 
ción financiera, lo que sugiere que 
la rentabilidad para el accionista 
vinculada a los resultados podría 
prolongarse hasta 2025 si la direc- 
ción se siente cómoda con un ma- 
yor apalancamiento”. 

Sea como sea, no parece que su 
política de retribución al accionista 
vaya a salvar a la petrolera saudi de 
registrar su peor año bursátil de su 
corta historia en el parqué, al dejar- 
зе уа sus acciones un 17% de su pre- 
cio desde que comenzó el ejercicio. 


¿Un menor crecimiento. рыб, 
Las cada vez mayores preocupaci 

nes sobre el crecimiento global de 
la economía del planeta se han acre- 
centado en las últimas horas dado 
el bajo precio del petróleo, que des- 
de los niveles más altos de 2023 ya 
ha caído más de un 25%. De hecho, 
el barril de Brent cotiza en su zona 
de mínimos de los últimos dos años 
pese al repunte registrado este miér- 
coles que ha favorecido que vuelva 
a rondar la psicológica cota de los 
70 dólares por barril. 

Las previsiones por parte de la 
OPEP que apuntan a un recorte de 
la demanda esperada de crudo pa- 
ra 2024-25, han precipitado la caí- 
da de una materia que sigue la este- 
la del resto de commodities este año, 
que cotizan, en su gran mayoría en 
negativo en el balance anual con la 
excepción de los metales preciosos, 
que cotizan con alzas cercanas al 
20% desde el primero de enero. 


Telefónica lanza 
nuevos bonos 
híbridos por 200 
millones al 6,75% 


Es la segunda vez que la 
operadora emplea este 
tipo de deuda en 2024 


elEconomista.es MADRID. 


Un día antes de que el Banco 
Central Europeo (BCE) baje pre- 
visiblemente de nuevo los tipos 
de interés, Telefónica acudía al 
mercado de deuda para captar 
financiación. La teleco elegía un 
formato de bonos híbridos ver- 
des, con los que ha captado 200 
millones de euros. 

Se trata de deuda perpetua, 
que tiene una primera ventana 
de rescate entre julio y septiem- 
bre de 2031. Hasta entonces pa- 
gará un cupón del 6,75%, y si no 
se canjea este interés se irá fijan- 
do posteriormente cada ocho 
años. 


575 


En el mes de marzo conseguía 
cerrar una emisión de híbridos 
verdes algo más barata 


No es la primera que la opera- 
dora se financia con deuda hi- 
brida verde. Es una fórmula que 
lleva empleando en diversas oca- 
siones en los últimos años. Este 
mismo 2024, en marzo, acudió 
alos mercados con un bono si- 
milar, con el que consiguió 1.100 
millones a un cupón inferior, del 
5,75%. Ese mismo día, Telefóni- 
catambién lanzaba una recom- 
pra sobre un híbrido en circula- 
ción que tenía una primera fe- 
cha de rescate en el mes de di- 
ciembre. 

Con estas emisiones verdes, la 
compañía avanza hacia su obje- 
tivo marcado de que en torno al 
40% de su financiación a 2026 
esté vinculada a criterios soste- 
nibles. 


Ecobolsa 


suplemento de los sábados 
na а sus decisiones de inversión 


Además 


+ Inmobiliarias Cómo cotizan ahora las socimis y promotoras de la bolsa española 


* Renta fija ¿Queda más recorrido en los bonos con las bajadas de tipos? 


Este sábado en tu qui 


озсо gratis con tu 


diaric 


Los principales fondos "value" se acercan a los 
diez años de vida: qué ofrecen a largo plazo 


ell comomistazes JUEVES, 12 DE SEPTIEMBRE DE 2024 


Las cotizadas piden reformar la ley para 
poder elegir cómo celebrar sus Juntas 


Se prevé que, en 10 años, todas las Juntas de Accionistas sean solo “online”, frente al 5% actual 


María Domínguez MADRIO 


Las grandes cotizadas españolas 
consideran necesario reformar la 
normativa vigente en España para 
poder elegir libremente cómo ce- 
lebrar su Junta General. Así quedó 
de manifiesto este miércoles, en la 
jornada Las Juntas de Accionistas 
del Siglo XXI, organizada por BME 
(Bolsas y Mercados Españoles) en 
el Palacio de la Bolsa de Madrid. 
Las condiciones impuestas por la 
Ley de Sociedades de Capital difi- 
cultan que estas sociedades pue- 
dan convocar sus reuniones de for- 
ma exclusivamente telemática, 

Aunque el 97% de las compañías 
españolas ya celebran sus citas anua- 
les con sus inversores en formato 
híbrido (es decir, combinan lo pre- 
sencial con lo online), lo cierto es 
que sólo el 5% de ella las realizan 
de forma exclusivamente virtual. 
Este porcentaje, que es similar en 
Reino Unido o Portugal, contrasta 
radicalmente con los de países co- 
тю EEUU, donde el 75% de estos 
eventos ya se realizan de forma so- 
lotelemática, o los de Canadá y Ale- 
mania (con sendos porcentajes del 
50%). Estos datos los facilitó Bea- 
triz Bartolomé, group vicepresident 
de Gobierno Corporativo-Accio- 
nistas en grupo Santander, un ban- 
co con un accionariado muy diver- 
sificado, de hasta 3 millones y me- 
dio de accionistas, señaló. 


Sin la flexibilidad necesaria 

Los expertos en regulación que par- 
ticiparon en el evento destacaron 
que en España la normativa de las 


BME 


BOLSAS Y weacanos ESPAÑOLES 


y 


а 51Х cor 


Javier Hernani, СЕО de BME, ayer en el Palacio de la Bolsa de Madrid. s 


Juntas generales carece de la flex 
bilidad necesaria para la celebra- 
ción de juntas íntegramente tele- 
máticas, la fórmula preferida por 
muchos accionistas e inversores ins- 
titucionales, que en la mayoría de 
los casos residen en otros países. 
Inauguró la jornada Javier Her- 
nani, CEO de BME, quien destacó 
la importancia de la modernización 
de las Juntas: “Una mejor comuni- 
cación e interacción entre los emi- 


sores y los inversores redundaría 
en una mayor confianza en el mer- 
cado y, por consiguiente, en un aba- 
ratamiento en los costes de capital. 
Por tanto, para las empresas es cla- 
ve facilitar la máxima información 
е involucración de los accionistas 
en la compañía. La tecnología ha 
ierto nuevas vías de comunica- 
ción que deben ser explorados en 
toda su potencia y virtualidad”, se- 
ñaló. 


ón también contó con la 
¡pación de representantes de 
efónica, la federación 
de inversores Better Finance, y de 
expertos de despachos de aboga- 
dos como A&O Shearman, Cuatre- 
casas y Garrigues, así como con ma- 
gistrados, catedráticos y miembros 
dela Comisión General de Codifi- 
cación. Los expertos en cuestiones 
legales destacaron que el formato 
sólo online, que fue utilizado con 


resultados muy satisfactorios du- 
rante la pandemia, ha caído en de- 
suso, pese a sus ventajas para ma- 
ximizar la participación. 


Hacia lo virtual 
En cualquier caso, el rumbo está 
claro: “De aquí a 10 años, veremos 
en España un viraje hacia las jun- 
tas 100% virtuales; lo que sucede 
en Estados Unidos siempre acaba 
llegando aquí”, pronosticó Carlos 
Sáez Gallego, responsable en Espa- 
ña del proxy solicitor Georgeson. 
Por su parte, Ana del Villar, res- 
ponsable de Relación con Accioni 
tas de Iberdrola, señaló que ala com- 
pañía que preside Ignacio Galán le 
encantaría “avanzar hacia una jun- 
ta virtual porque, aunque entrai 
más complejidad técnica у logísti- 
ca, esla fórmula que realmente ga- 
rantiza el ejercicio de todos los de- 
rechos de los accionistas”. En 


En Estados Unidos, 
el 75% de estos 
encuentros con los 
accionistas ya son 
únicamente virtuales 


Iberdrola, con sus juntas híbridas 
alcanzan cerca de un 73% de parti- 
cipación. “Contamos con 600000 
inversores en diversos р: 


desplazarse físicamente a 
tiene una complejidad”, aňadi 
ciendo alusión a la ciudad que aco- 
ge cada año la Junta de Iberdrola. 

Por otro lado, “recibimos más pre- 
guntas virtuales que presenciales, 
que además están mucho más cen- 
tradas en lo que realmente intere- 
sa al accionista”; las Juntas presen- 
ciales en ocasiones sirven de alta- 
voz a “reivindicaciones comercia- 
Тез, que no son el objeto de la Junta”, 
advirtió. 


CFA Institute plantea nuevas etiquetas para los fondos ESG 


ón vigente no es 
suficientemente гї 


profesionales de la inversión 


M.D.L. MADRID, 


La lasificación de los fondos de in- 
versión sostenible o ESG (acróni 
mo que alude a los criterios ambien- 
tales, sociales y de gobernanza) ne- 
cesita ser más rigurosa. Esto opinan 
los expertos de CFA Institute, la aso- 
ciación global de profesionales de 
la inversión (las siglas CFA respon- 
den a Chartered Financial Analyst, 
о Analista Financiero Certificado). 

Un informe del Research and Po- 
licy Center de CFA Institute anali- 
za las clasificaciones para estos fon- 
dos en EEUU, la UE y Reino Uni- 


do. La conclusión es que todos es- 
tos marcos presentan problemas a 
la hora de implementarlos, por “su 
falta de enfoque en características 
observables, definiciones impreci- 
sas o una estructura lógica incom- 
pleta para asignar los fondos a gru- 
pos mutuamente excluyentes”. 
Este estudio de CFA se hace pú- 
blico en un momento en el que los 
fondos de inversión sostenible es- 
tán en el foco. En la UE, la abruma- 
dora oleada de nuevas normativas 
para estos productos de inversión 
en los últimos años ha generado un 
cierto rechazo, o cansancio, de las 
gestoras de activos en torno a la sos- 
tenibilidad. La Comisión Europea 
trabaja actualmente en la revisión 
de su clasificación de fondos soste- 
nibles, su Reglamento de Divulga- 
ción o Sustainable Finance Disclo- 


Estos productos 
están en el foco, 
tras la abrumadora 
oleada regulatoria 
de los últimos años 


sure Regulation (SFDR), que ha ge- 
nerado controversia en la industria; 
ésta critica su complejidad y su fal- 
ta de precisión en algunos aspec- 
tos. Este Reglamento, que no nació 
соп1а finalidad de generar etique- 
tas para los fondos (sino de estable- 
cer qué información deben divul- 
gar las gestoras), sí lo ha hecho en 
la práctica: estableció la diferencia 
entre fondos artículo 8 (también co- 
nocidos como verde claro) y artícu- 


lo 9 (verde oscuro, más exigentes en 
sostenibilidad). A la hora de la ver- 
dad, estas denominaciones han he- 
cho las veces de etiquetas, 

En EEUU, la situación es más ra- 
dicak allí se ha despertado un autén- 
tico movimiento anti ESG, que ha- 
ce que las gestoras prefieran, inclu- 
so, silenciar sus iniciativas verdes. 

El documento, titulado Cómo 
construir un mejor sistema de clasi- 
ficación ESG, define tres caracte- 
rísticas observables que permiti- 
rían clasificar los fondos en 3 blo- 
ques distintos, La primera: la exis- 
tencia de uno o más procesos que 
consideren información ESG con 
el objetivo de mejorar los rendi- 
mientos ajustados al riesgo; la se- 
gunda, la existencia de una o más 
políticas que controlen la exposi- 
ción de los inversores del fondo y 


su contribución a problemas ESG 
sistémicos específicos; y la tercera, 
la de una declaración explícita de 
intención, junto con un plan de ac- 
ción, para contribuir a un estado fu- 
turo en condiciones ambientales o 
sociales, y un proceso para medir 
el progreso. 

Según José Luis de Mora, presi- 
dente de CFA Society Spain, “para 
los fondos sin una etiqueta de sos 
tenibilidad o transición, el mercado 
aún necesita una manera confiable 
de distinguir entre fondos que usan 
información ESG para tomar deci- 
siones de riesgo-retorno y fondos 
que adoptan una postura política so- 
bre cuestiones ESG específicas”. 


== Más información en 


www eleconomista.es/inversion-sostenible-asg 
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SE ACERCARÍA A LOS 30.000 MILLONES DE EUROS 


Abante quiere duplicar su volumen 
de activos en los próximos 5 años 


La firma usará la plataforma heredada de Dux para potenciar el negocio de 
soporte a asesores financieros que no quieran actuar de agentes de entidades 


Ángel Alonso MADRID: 


De ser una firma de asesoramien- 
to financiero mediante el vehículo 
de fondo de fondos a ser una mar- 
ca más sofisticada que incluye tam- 
bién los activos inmobiliarios y los 
alternativos, con capacidad para di- 
rigirse a un espectro más amplio de 
clientes, como las familias empre- 
sarias. En este balance de los más 
de veinte años que lleva operando 
Abante, Santiago Satrústegui, su 
presidente y fundador, considera 
que la compañia está preparada pa- 
ra seguir creciendo y doblar su pa- 
trimonio actual (9.000 millones de 
euros gestionados y 4.000 millones 
en activos asesorados, teniendo en 
cuenta las compras realizadas en 
los últimos años) en el próximo lus- 
tro, sin perder la independencia que 
caracteriza a la firma. 

Esta previsión de crecimiento es 
orgánica, según detalló Satrústegui 
ayer, ya que no prevén realizar por 

га más compras, tras la integra- 
ción en los últimos años de la eaf 
navarra C2 Asesores, 360 СогА (es- 
pecializada en el sector inmobilia- 
rio), Dux y Welzia. Operaciones que 
һап podido realizar gracias a la en- 
trada de Mapfre en Abante con el 
20% del capital, que de momento 
no contemplan que se amplie. 

Con la incorporación de Dux, 
aparte de la gestora y la agencia de 
valores, heredaron la plataforma 
tecnológica que tenía la firma bil- 
baína para apoyar la operativa de 
asesores de fondos, con un volumen 
de 500 millones de euros. Y la in- 
tención es mantener la marca de 
Dux para esta actividad. “Hemos 
visto interesante desarrollar este 
negocio, enfocado en firmas de ta- 
maño pequeño y mediano, incluso 
соп algunos con los que hablamos 
еп su momento para realizar ope- 
raciones, porque puede ser atracti- 
vo para conservar su independen- 
cia, pero con el apoyo de una firma 
independiente como Abante”, ex- 
plicó Satrústegui. 

De esta manera, se potenciaría la 
plataforma entre empresas de ase- 
soramiento financiero de reducido 
tamaño que necesiten soporte pa- 
rasu operativa, en un momento en 
que los costes se han incrementa- 
do enel sector por la regulación, sin 
que tengan que recurrir a conver- 
tirse en agentes de una entidad fi- 
папсїега. Y por otro lado serviria 
para atraer a profesionales de la in- 
versión que actúan como asesores 
de fondos para que cuenten con el 
respaldo de una gestora. “No es un 
proyecto que pretenda competir 
por precio para captar agentes de 


Santiago Satrústegui, presidente y socio fundador de Abante. aci MARTIN 


Están aplicando 
inteligencia artificial 
para automatizar 
determinados 
procesos 


entidades financieras. Es para pro- 
fesionales que no quieran estar en 
un banco. Pero ser una eaf requie- 
re tener un acuerdo con platafor- 
таз que ofrezcan alternativas. Y si 
eres pequeño te va a costar ser in- 
dependiente, necesitas cierto tama- 
ño para mantener la independen- 
cia”, resaltó Satrústegui. 

No obstante, en Abante no des- 
cartan realizar alguna compra más 
en el futuro, aunque con firmas de 
entre 300 y 500 millones de euros 
de volumen, puesto que “lo más di- 
сй es una operación más grande 
ya que cada vez hay menos candi- 
datos”, explicó el presidente de la 
firma. 

Entre las prioridades de Abante 
para los próximos años, la firma se 
plantea introducir herramientas 
de inteligencia artificial (1А) que 
permitan automatizar determina- 
dos procesos para ganar en eficien- 
cia con los clientes y que los aseso- 


res tengan más tiempo para las “con- 
versaciones emocionales”. “La IA 
va a tener un protagonismo en los 
próximos años y para nosotros es 
un cambio fundamental que pue- 
de hacer que pierdas el coste de 
oportunidad. Para hacer eficientes 
los proyectos, tienen que dejar de 
ser artesanales en la gestión, pero 
no en la relación con los clientes”, 
señaló Satrústegui, quien recordó 
que la firma basa su relación con 
los clientes en preocuparse por su 
proyecto de vida y no tanto por su 
patrimonio. 

“La preocupación fundamental 
es tener el enfoque en su proyecto 
biográfico y ayudar a los clientes a 
relacionarse con el dinero. Los fon- 
dos de inversión juegan un papel 
importante, pero llegas a ellos al fi- 
nal de toda la historia tras hacer el 
ejercicio de planificación, que aho- 
ra llamamos como plan de futuro 
completo”, explicó. 

Esta mayor automatización ha 
significado que este año en Abante 
han realizado menos contratacio- 
nes de profesionales, pero “en el fu- 
turo a lo mejor lo volvemos a au- 
mentar por el potencial que da la 
escala del negocio. Nuestro límite 
está en un crecimiento que permi- 
ta mantener nuestro ADN”, subra- 
уб el presidente de la firma. 


Lightyear, el bróker del 
dueño de Virgin, elimina el 
coste de su cartera de ahorro 


La firma, que hasta ahora 


„ comienza a estar 
operativa en español 


А. Alonso MADRID 


Lightyear, el bróker donde está in- 
vertido Richard Branson, el due- 
ño de Virgin, acaba de eliminar la 
comisión de su cuenta de ahorro 
рага preservar la rentabilidad en 
el entorno del 3,70% en un mo- 
mento en que se esperan rebajas 
adicionales de los tipos de interés 
por parte del Banco Central Euro- 
peo. De esta manera, la platafor- 
ma pretende que sus clientes no 
noten el efecto de esta bajada en 
un producto dirigido a perfiles de- 
fensivos que, como ya empiezan a 
experimentar los depósitos, no ten- 
drá más remedio que adaptar su 
rendimiento paulatinamente al 
nuevo entorno de los activos mo- 
netarios. 

Estas cuentas de ahorro, dis- 
ponibles en euros, libras y dóla- 
res y que cuentan como subya- 
cente con los fondos monetarios 
de BlackRock, tenían un coste del 
0,25%, donde diez puntos bá 
соз consistían en la comisión de 
gestión de dichos fondos, muy re- 
ducida al ser vehículos muy con- 
servadores. De ahí que el rendi- 
miento de la cuenta de Lightyear 
en euros haya visto mermada su 
rentabilidad desde el 3,84% con 
que nacieron en mayo hasta el 
entorno del 3,70% que pueden 
ofrecer ahora, debido a la nueva 
senda emprendida por los ban- 
cos centrales. 

Las cuentas de ahorro se han 
convertido en un vehículo muy po- 
pular entre este tipo de platafor- 
mas dada la atractiva rentabilidad 
que han podido ofrecer desde que 
los bancos centrales subieron los 
tipos de interés. 

Este cambio tiene lugar en un 
momento en que la plataforma fun- 


dada hace cuatro años por Martin 
Sokk y Mihkel Aamer ha comen- 
zado a operar en español (hasta 
hora lo hacía en inglés) para faci- 
litar las transacciones a sus clien- 
tes, después de un año desde su 
lanzamiento en España, un mer- 
cado en el quese están implantan- 
do varios operadores similares gra- 
cias a la facilidad para la distribu. 
ción de ETF por su bajo coste. 

De hecho, Lightyear ha visto 
multiplicarse por cinco los activos 
gestionados en España, que la fir- 
тпа no especifica, gracias а que sus 
clientes “han optado masivamen- 
te por los ETF, sin comisiones de 
ejecución, en los que invierten más 
del 25% de los usuarios locales’ 
explican. 

En la plataforma también se pue- 
den comprar acciones de empre- 
sas del Ibex, aparte de más de 4.000 


3,74 

Esla rentabilidad a la que 
pueden aspirar las cuentas 
de ahorro de la plataforma 


valores internacionales y fondos 
cotizados. Y la firma de Sokk y An- 
mer, que cuenta con oficinas en 
Londres y Tallin (Estonia), no des- 
carta traer nuevos productos adap- 
tados a la idiosincrasia de los in- 
versores españoles, 

Álvaro Quesada Vargas, respon- 
sable de Crecimiento de Lightyear, 
asegura que “en un mercado en el 
que los bancos tradicionales im- 
ponen restricciones y aplican co- 
misiones ocultas, Lightyear rom- 
pe moldes ofreciendo a los ahorra- 
dores españoles una opción trans- 
parente y libre para obtener 
rendimiento de su capital, aunque 
bajen los tipos. Nos entusiasma se- 
guir ofreciendo productos creados 


para ayudar a los españoles a in- 


Martin Sokk (izada) y Mihkel Aameo, socios fundadores de Lightyear: н 
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Sube en bolsa un 29% en 2024 


Evolución de las acciones de IAG desde 2021, en euros 
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Evolución del beneficio neto, en millones de euros 
2.655 2.520 2674 2838 
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2933 
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Fuente: Bloomberg * Previsiones. ell economistas 


IAG regresa al ‘Top 10' con sus 
acciones en máximos de 2021 


La cotización de la compañía alcanza niveles de junio del 2021 y aún tiene un 
fuerte potencial alcista para los expertos, que mejoran su consejo de compra 


Violeta N. Quiñonero MADRID 


Está costando, pero poco a poco 
IAG va recuperando el terreno per- 
dido en bolsa a raiz de la pandemia. 
La aerolinea anglo-hispana regre- 
sa al Top 10 por fundamentales (la 
estrategia de Ecotrader que reúne 
las diez mejores recomendaciones 
de la bolsa española) y lo hace, ade- 
más, con sus acciones en máximos 
de hace tres años. 

Desde junio del 2021, los títulos 
de la compañía no conseguían co- 
tizar en el entorno de los 2,30 eu- 
ros que valen actualmente. Solo en 
los últimos tres meses (en el trimes- 
tre de verano), la compañía se ha 
revalorizado cerca de un 8%, una 
senda alcista que continúa en sep- 
tiembre y, en las escasas ocho se- 
siones de este mes, su cotización 
avanza casi un 6% adicional (es la 
segunda empresa más alcista del 
Tbex 35 en septiembre), Con estos 
últimos impulsos, su avance anual 
asciende ya al 29%, en el que sería 
su ejercicio más alcista en bolsa des- 
de 2017. 

¿Los motivos de estas últimas su- 
bidas? Los precios del petróleo es- 
tán teniendo mucho que ver, Por 
primera vez desde 2021, el barril de 
Brent llegó a verse esta semana por 
debajo de los 70 dólares el barril y 
deja pérdidas en su cotización de 
más del 8% en 2024. Y tampoco na- 
da hace pensar al mercado que los 
precios volverán a repuntar y, de 
hecho, hay expertos como los ana- 
listas de Citi que ven al crudo eu- 
ropeo incluso por debajo de los 60 
dólares por barril el próximo año. 

La caída del precio del petróleo 
apoya al negocio de la compañía. 


Ence se despide 
de la herramienta 
con caídas 


La permanencia de Ence den- 
tro del Top 10 por fundamen- 
tales' apenas ha durado un 
mes y su 
bursátil en este tiempo no ha 


Un negocio que durante 2024 está 
superando todas las estimaciones 
de los analistas. Incluso pese a las 
pérdidas registradas en el primer 
trimestre (de 4 millones de euros, 
frente a los 124 millones pronosti- 
cados), el beneficio está sorpren- 
diendo las proyecciones de los ex- 
pertos alo largo del ejercicio. En el 
segundo trimestre (que compren- 
de para la aerolínea de junio a agos- 
to, su temporada más prolifera), ТАС. 
registró el mejor segundo trimes- 
tre de toda su historia en ganancias 
netas (909 millones de euros) que, 
asu vez, este era el segundo mejor 
trimestre, tras el tercero de 2016 


cuando ganó 930 millones de eu- 
ros. Y, aunque el beneficio conjun- 
to que esperan para 2024 es ligera- 
mente inferior al de 2023 (de 2.520 
millones de euros, un 5% menos), 
ya el айо pasado, las cuentas anua- 
les del grupo fueron casi un 13% 
mejores de lo pronosticado. 

Con todo, e incluso tras los re- 
cientes ascensos en bolsa, los ex- 
pertos han mejorado la recomen- 
dación de compra que le otorgan a 
sus acciones y es la mejor desde ma- 
yo de 2021. Éste consejo de adqui- 
rir sus acciones se sustenta, ade- 
más, en el potencial alcista que aún 
ven para ellas. Los analistas fijan el 
precio objetivo medio para sus ac- 
ciones en los 2,77 euros, que toda- 
via suponen un avance del 20% du- 
rante los siguientes meses. 

Aunque los 5,11 euros en los que 
TAG cotizaba antes del estallido de 
la pandemia aún están lejos (con- 
cretamente a un 55% de di: , 
desde los mínimos de 2020, en los 
que llegó a cotizar por debajo del 


La recuperación definitiva no so- 
lo está en vías de lograrse en bolsa. 
Dado el buen tono de los últimos 
resultados de la firma, la aerolínea 
anunciaba la recuperación de la re- 
tribución a sus accionistas y esta 
misma semana abonaba el primer 
dividendo desde la pandemia, de 
0,03 euros. Según las estimaciones, 
este dividendo crecería hasta los 
0,085 euros con cargo a 2024, que 
renta un 37%. 


Más información en 


Ecotrader www.ecotrader.es 


Ecotrader Bolsa & Inversión 


La operación del día Joan Cabrero 
Cellnex marca nuevos altos del año 


Cellnex está logrando mar- 
car un nuevo máximo del 
año, algo que permite al titu- 
lo mantenerse sobre la di- 
rectriz bajista que venía 
guiando las caídas durante 


ese primer objetivo hay una resistencia en la zona de los 37 euros que 
podría frenar temporalmente las alzas, pero dudo que logre parar el 
avance de la presión compradora durante mucho tiempo. Cellnex no 
mostrará ningún deterioro en sus opciones alcistas mientras no pier- 
da los 34 euros. 


Airbus: doblaremos si cae a 120 euros 


euros está a un paso de re- 
plicar la intensidad de la cai- 
da que desarrolló el título entre mediados de 2021 hasta mitad de 
2022, tal y como les muestro en el chart adjunto. Esto sucedería de un 
modo milimétrico si la caida alcanzara los 123-124 euros, que además 
coincidiría con lo que supondría un ajuste del 38,20% de Fibonacci de 
toda la subida que nació en los mínimos del Covid crash el año 2020. 
Entre ese rango y los 120 euros sería partidario de poner el segundo 
pie en el valor. 


Micron prueba los mínimos de agosto 


Aquellos que no tengan ac- 
ciones de Micron Techno- 
logy pueden aprovechar la 
fuerte caída, que ha llevado 
al título a la zona de los 85 
dólares, lo que supone una 
corrección de 2/3 partes de 
todo el ascenso desde los 
minimos de 2022, para po- 
ner un pie, es decir para comprar al 50% de su lote habitual de tra- 
ding. Si ya tienen a valor en cartera lo óptimo sería esperar para au- 
mentar a ver si llega a alcanzar los 72 dólares, que sería un verdadero 
regalo de Navidad, máxime si coincidiera con un S&P 500 en la zona 
de soporte crítico de los 5.000/5100 puntos. Una caida hacia esos 
72 dólares es algo no descartable si la presión vendedora logra partir 
el soporte de los 85 dólares, que frenó el pánico del 5 agosto. 


QUÉ comprar o vender (rns moste scones а mis recentes) 
tas овон 
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Economia 


Sumar abre la vía para subir el tipo máximo 
del IRPF para las rentas de capital al 30% 


El alza afectaría a los rendimientos superiores a | 
120.000 euros, ahora gravados entre el 23 y el 28% | 


Carlos Reus MADRIC 


Sumar retoma su ofensiva fiscal con- 
tra directivos y altos cargos de gran- 
des empresas, y pone sobre la me- 
sa de la negociación de los Pri 
puestos para 2025 una subida de 
los tipos que gravan en el IRPF las 
rentas de capital hasta el 30%, que 
afectaría a aquellos rendimientos 
superiores a los 120.000 euros, En 
concreto, el socio de coalici 
adelantar el tipo máxim 
ra situado en los 300.000 euros- e 
incrementar su presión, Lo hace en 
un momento clave, en el que el mi- 
nisterio de Hacienda estudia alter- 
nativas para impulsar alzas fiscales 
es tienen en el banco sufi- 
ciente dinero para vivir 100 vidas”, 
tal y como desveló el presidente del 
Gobierno la pasada semana. 
La propuesta no es nueva, pero 
ahora tiene más posibilidades de 
prosperar. Los socios de Sánchez 


locar la medida en el ргоу 
Presupuestos de 2024 que acabó 
naufragando por el adelanto elec- 
toral en Cataluña. La formación 
plantea tejer una red de incremen- 
tos progresivos que afectaría a los 
tramos altos, a partir de los 120.000 
euros, Elevará tres puntos el tipo 
que grava aquellos rendimientos 
situados entre los 200.000 y 
300.000 euros; y en dos, los supe- 
iores a 300.000 euros. Tan solo 
tres tramos quedarían fuera de la 
reforma. Los rendimientos de ha 
ta los 6.000 euros seguirían gra- 
vándose al 19%, aquellos de entre 
6.000 y 50.000 euros, al 21%; y las 
ganancias inferiores a los 120.000 
euros quedarían sometidas a un ti- 
po del 23%. Desde 2020, el 
tivo ha incrementado en dos oca- 
iones los tramos más altos del tri- 
buto. La última el año pasado. 
“El 60% de los ingresos de los al- 
tos directivos provienen de las ren- 
tas de capital”, defendió hace me- 
ses el portavoz económico del gru- 
po parlamentario de Sumar en el 
Congreso, Carlos Martín Urriza. 
Una tesis apuntalada por la vice- 
presidenta segunda, Yolanda Díaz, 
que lleva tiempo preparando el 
reno para el aterrizaje de la medi- 
da La ministra de Trabajo no ha de- 
jado de insistir en que las retribu- 
ciones de los ejecutivos de las gran- 
des empresas son hasta “174 veces” 
mayores que las que reciben sus tra- 
bajadores. Además, durante la ne- 
gociación de los pasados presupues- 
tos ya defendió que la recaudación 
del IRPF proviene en un 85% delas 


La vicepresidenta segunda, Yolanda Díaz. 


Escala vigente del gravamen del ahorro del IRPF 


Actualizada en los Presupuestos de 2023 


Base liquidable Cuota Resto base 
del ahorro integra liquidable Tipo 
o 0 6000 19,00 % 
6.000 1.140 440.00 21,00% 
50.000 10.380 — 150,000 23,00 % 
200.000 44.800 — 100,000 27,00% 
300.000 71.800 En adelante 28,00 % 


Fuente: Agencia Tributaria 


rentas de los asalariados, no de las 
rentas de capital. Cabe recordar que 
dentro del impuesto sobre la ren- 
ta, los ingresos procedentes del tra- 
bajo tributan a un tipo máximo su- 
perior al 40%; los rendimientos de- 
rivados de las ganancias patrimo- 
niales lo hacen a un 28%. 

Para justificarse, la formación to- 
ma como referencia el informe de 
remuneraciones de los consejeros 


de las sociedades cotizadas publi- 
cado cada año por la CNMV. En él 
se observa un incremento del 548% 
de las retribuciones de los conse- 
jeros en 2023, con respecto al año 
anterior. En cifras, un consejero de 
una cotizada cobró el año pasado 
un salario medio de 404.000 eu- 
ros, la cifra escala hasta los 708.000 
euros еп las empresas del Ibex 35. 
Según el documento, un 32% del 


total es percibida en variable, en su 
mayoria en acciones de la compa- 
ñía. 

Lo cierto, es que España es uno 
de los países de la Unión Europea 
que más grava el rendimiento de 
capital. Tan solo seis países comu- 
nitarios aplican un tipo máximo por 
encima del 28%. Dinamarca, con 
una tasa del 42%; Finlandia y Fran- 
cia, con un tipo al 34%; Países Ba- 
jos e Irlanda, al 33% y Suecia, al 30%. 

PSOE y Sumar siguen negocian- 
do el contenido del proyecto de 
Presupuestos que la vicepresiden- 
ta primera, María Jesús Montero, 
presentará ante el Congreso de los 
Diputados. “Hay que dar cumpli 


miento al mandato constitucional, 


que dice que los que más tienen 
más tienen que aportar” insistió 
Diaz el martes en la rueda de pren- 
sa posterior al Consejo de Minis- 
tros. La vicepresidenta primera re- 
veló que preparan una propuesta 
fiscal para el PSOE. “Vamos a ha- 
cer una propuesta, que estoy se- 
guro que encontrará el acuerdo”, 
añadió. 


El partido de Díaz negocia que la medida se 
incluya en el proyecto de Presupuestos de 2025 


Por su parte, el ala socialista del 
«cutivo trata de rebajar las ex 
pectativas sobre el paquete fiscal 
que acompañará a las Cuentas de 
2025. Fuentes de Hacienda recuer- 
dan la bateria de medidas tributa- 
rias que durante los últimos tres 
años se han ido aprobando, e insis- 
ten en que juntas, componen una 
reforma fiscal. No obstante, la vi- 
cepresidenta Montero reconoció 
el martes que durante los próxi- 
mos meses plantearán “alguna otra 
cuestión” al respecto. 

Sin embargo, Moncloa debe re- 
solver antes varias cuestiones pen- 
dientes en materia de política бв 
cal. Una de ellas es la posible per- 
a de los impuestos extraor- 
dinarios a las energéticas y la banca, 
que el Gobierno ya trató de incluir 
enel frustrado proyecto de Pı 
puestos para 2024, “Abrimos са! 
no cuando las energéticas teni 
unos beneficios récord con moti- 
vo del incremento de la h 
mos lo mismo con 
Montero. 


manene 


España ya es uno de 
los países de la UE 
que mayor presión 
fiscal ejerce sobre 
la renta al ahorro 


También otras maneras para in- 
crementar la presión sobre las gran- 
des fortunas, que siguen encontran- 
do vias para eludir impuestos. De 
hecho, un 75% de las fortunas es- 
pañolas superiores a los 30 millo- 
nes de euros, lograron en 2022 es- 
quivar el Impuesto de Patrimonio, 
según los datos difundidos por la 
Agencia Tributaria. En concreto, de 
las 852 personas que declararon pa- 
trimonios superiores a los 30 mi- 
lones, solo 235 acabaron pagando 
el impuesto gracias a la red de bo- 
nificaciones que las regiones gober- 
nadas por el PP tejieron como res- 
puesta ala aprobación del impues- 
to a las grandes fortunas. 

El Gobierno estima que en 2025 
losingresos tributarios crecerán un 
6,5%. El buen comportamiento de 
la recaudación, será clave para el 
cumplimiento de la senda de esta- 
bilidad que llevará el déficit públi- 
co al 1,8% en 2025, y que será so- 
metida al examen del Congreso de 
los Diputados la próxima semana, 
соп la incógnita -aún- de si conse- 
guirá ser aprobada. 
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Есопотїа 


DEBATE DEL ESTADO DELA REGIÓN 


Ayuso anunciará rebajas fiscales en el 
alquiler de vivienda y en Sucesiones 


Sube al 50% la bonificación entre hermanos y entre tíos y sobrinos y amplía 
de 35 a 40 años la edad para deducirse el IRPF por arrendamiento de vivienda 


elEconomista.es MADRID. 


La presidenta de la Comunidad de 
Madrid, Isabel Díaz Ayuso, anun- 
ciará hoy nuevas rebajas fiscales en 
el impuesto sobre Sucesiones y Do- 
naciones y para el alquiler de vi- 
viendas que generarán “un ahorro 
de casi 180 millones de euros anua- 
les a los contribuyentes de la re- 

ión", según adelanta a elEconomis- 
ta.es el Gobierno regional. 

Está previsto que la presidenta 
madrileña avance estas medidas en 
su intervención en el Debate sobre 
el Estado de la Región, que tendrá 
lugar en la Asamblea de Madrid. 

En el impuesto sobre Sucesiones 
y Donaciones se elevará ya desde 
este próximo año al 50% la bonifi- 
cación para las operaciones entre 
hermanos y entre tíos y sobrinos 
por consanguinidad, que actual- 
mente se encuentra en el 25%. “De 
esta manera, la Comunidad de Ma- 
drid será la primera región que in- 
troduce esta medida en ambas mo- 
dalidades del impuesto para este 
grado de parentesco”, aseguran. 

Además, se establecerá una bo- 
nificación del 100% en el caso de 
las donaciones esporádicas entre 
particulares que sean inferiores a 
1000 euros. También se eliminará 
el requisito formal de otorgamien- 
to de documento público para apli- 
car las ya existentes. 

El Gobierno regional estima que 
estas nuevas rebajas fiscales en es- 
te impuesto supondrán un ahorro 
de casi 130 millones de euros anua- 
les y “beneficiarán a alrededor de 
13.000 madrileños”. 

Además, en materia de vivienda 
se amplía desde este año el ámbito 
de aplicación de una deducción vín- 
culada al Impuesto sobre la Renta 
delas Personas Físicas (IRPF). Así, 
se elevará la edad máxima para po- 
der aplicarse la destinada al alqui- 
ler de vivienda habitual de hasta 
1.234 euros, pasando de los 35 a los 
40 años. “Se beneficiarán a cerca 
de 45.000 contribuyentes, que se 
sumarían a los 65.000 que actual- 
mente se acogen a ella, generando 
un alivio fiscal de 50 millones de 
euros anuales”, informaron fuen- 
tes oficiales. 

Esta medida en vivienda que 
anunciará Díaz Ayuso en la sesión 
plenaria de este jueves se suma al 
proyecto de Ley de rebajas imposi- 
tivas en este ámbito que se está tra- 
mitando actualmente en el Parla- 
mento madrileño. Según comentan 
desde la Comunidad de Madrid, di- 
cha modificación incluye cuatro de- 
ducciones en el IRPF dirigidas a 
arrendadores que ponga en alqui- 


|MADRID 


La presidenta de la Comunidad de Madrid, Isabel Diaz Ayuso utora press 


Parque de 12.000 
metros en el 
complejo El Pilar 


Asimismo, la presidenta 
anunciará la construcción de 
un parque de 12.000 metros 
cuadrados en el área que ocu- 
paba el complejo El Pilar en 
San Fernando de Henares. Los 
trabajos se han proyectado en 
dos fases y comenzarán en 
enero del próximo año con el 
acondicionamiento de las ca- 
lles limítrofes. El proyecto se 
ha diseñado primando en to- 
Чо momento las necesidades 
delos vecinos y afectados por 
las obras de la linea 78 de 
Metro. La inversión en este 
espacio será de unos 5 millo- 
nes de euros. 


ler viviendas que hayan estado en 
desuso, a mitigar el incremento de 
los préstamos hipotecarios de ren- 
ta variable por la subida de tipos de 
interés y a la lucha contra la despo- 
blación para jóvenes menores de 30 
años que fije su domicilio habitual 
еп municipios de menos de 2.500 
habitantes, bien sea por compra о 
alquiler. 

A ello podrán sumar una bonifi- 
cación adicional del 100% en los 
impuestos de Transmisiones Patri- 
moniales (ITP) en caso de adquisi- 
ción de vivienda de: mano, 
y de Actos Juridicos Documenta- 
dos (AJD), en caso de vivienda nue- 
va. 

Según los cálculos elaborados por 
la hacienda madrileña, el impacto 
total del ahorro de todas estas ba- 
jadas de impuestos del proyecto de 
Ley será del entorno de 118 millo- 
nes de euros para los ciudadanos 
dela comunidad. 


JUEVES, 12 DE SEPTIEMBRE DE 2024 ellîeunon 


UGT y CCOO se movilizan 
para que CEOE acepte 
la reducción de jornada 


Los sindicatos protestarán 
el próximo día 26 de 
septiembre ante las sedes 
de las patronales 


J.M. A. MADRID. 


Los sindicatos CCOO y UGT con- 
vocaron ayer concentraciones de- 
lante de las sedes de la patronal 
de todas las capitales de provin- 
cia de España para reivindicar la 
reducción de la jornada laboral 
hasta las 37,5 horas semanales en 
2025 el próximo día 26 de sep- 
tiembre, Las centrales comparten 
mesa de negociación con CEOE y 
Cepyme, los representantes de los 
empresarios, y ya mostraron su 
descontento tras la última reunión 
celebrada este mismo lunes, cuan- 
do el Ministerio de Trabajo ofre- 
ció ciertas medidas para flexibili- 
zar el efecto de la reforma sobre 
las empresas. 

El secretario general de CCOO, 
Unai Sordo, denunció en un video 
remitido a los medios de comuni- 
cación que la negociación para re- 
ducir la jornada legal de trabajo 
“está bloqueada” y ha entrado en 
un “bucle” del que los sindicatos 
quieren sacarlo echándose ala ca- 
lle. El primer hito de estas movi- 
lizaciones será el próximo 26 de 
septiembre, aunque de forma pre- 
via, realizarán asambleas en todas 
las comunidades autónomas. 

“Estamos ya distribuyendo in- 
formación, materiales, pasquines 
en los centros de trabajo, sobre to- 
do de aquellas personas que más 
beneficiadas se verían por la re- 
ducción de la jornada legal de tra- 
bajo. No vamos a cejar en el em- 
peňo de que la reducción del tiem- 
po de trabajo que ya hemos lleva- 
do a muchos convenios colectivos 
llegue al Boletín Oficial del Esta- 
do y llegue al Estatuto de los Tra- 
bajadores”, subrayó Sordo. 

“Hay que reducir la jornada de 
trabajo para todos y para todas. 


Hay que reducir lajornada de tra- 
bajo para generar más empleo. 
Hay que reducir la jornada de tra- 
bajo para distribuir los beneficios 
que están acumulando en los úl- 
timos años las empresas. Toca ha- 
cerlo en la negociación y ahora 
también toca hacerlo en la calle. 
El 26 de septiembre nos vemos 
delante de las organizaciones em- 
presariales”, concluyó el dirigen- 
te de ССОО. 

Desde UGT destacaron que ca- 
si 13 millones de trabajadores del 
sector privado se beneficiarán de 
reducir la jornada laboral de las 
40 horas semanales actuales a las 
37,5 horas, sin merma en el sala- 
rio. 
“Los partidos políticos, los gru- 
pos parlamentarios tienen que sa- 
ber que la inmensa mayoría de los 
ciudadanos quiere vivir mejor, 
quiere reducir el tiempo de traba- 
jo y que, además, eso redundará 


Sordo asegura que la 
negociación en este 
ámbito se encuentra 
“bloqueada” 


en mejora desde el punto de vis- 
ta dela eficacia económica y des- 
de el punto de vista de la creación 
de empleo”, afirmó el secretario 
general de UGT, Pepe Álvarez, 
“Por eso el día 26 estáis todas y to- 
dos convocados a un proceso de 
movilizaciones que vamos a ir con- 
cretando”, añadió Álvarez, que 
presentará su candidatura para 
volver a liderar a UGT en un nue- 
vo mandato. 

Los sindicatos insisten еп que 
es el momento de ir a una reduc- 
ción de jornada por ley en Espa- 
ña porque han pasado más de 40 
años desde que se instauró la jor- 
nada laboral de 40 horas. Para 
UGT, se trata de una medida de 
“justicia social”, que contribuirá 
a un mejor reparto de la riqueza. 
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El desajuste de oferta y demanda amenaza 
ya con una crisis inmobiliaria histórica 


La construcción de casas debería duplicarse para cubrir las necesidades del mercado 


Vicente Nieves MADRID. 


El mercado inmobiliario español ha 
entrado en una fase sin parangón en 
la historia reciente. En las últimas 
décadas, no se había observado un 
desajuste tan grande entre la crea- 
ción de hogares y la terminación de 
nuevas viviendas, El desajuste es tal, 
que un alto miembro del Banco de 
España ha admitido que nos encon- 
tramos ante una situación inédita 
(haciendo referencia al desajuste en- 
tre nuevos hogares y nuevas vivien- 
das) en el mercado inmobiliario es- 
pañol. Este desequilibrio está llevan- 
do a que los precios de los inmue- 
bles suban con gran intensidad (pese 
aquelos precios llevan ya subiendo 
10 años), a una velocidad superior a 
la de los salarios (algo que ya suce- 
día antes), dificultando la accesibi- 
lidad a la vivienda en las zonas más 
demandadas. Aunque la construc- 
ción de nueva vivienda parece estar 
repuntando, no lo hace (ni parece 
quelo vaya a hacer) al ritmo necesa- 
rio para cubrir siquiera la nueva crea- 
ción de hogares (no hablemos ya de 
la demanda real de vivienda). 

La vivienda acumula más de diez 
años de subidas de precios ininte- 
rrumpidas, Además, este auge de los 
precios ha acelerado en los últimos 
trimestres, lo que deja entrever que 
la tendencia aún podría tener reco- 
rrido. El último dato muestra que el 
precio de los inmuebles subió un 78% 
interanual en el último trimestre, 

La burbuja engendrada entre 1999 
y 2007 alimentada por un exceso de 
crédito y una demanda insaciable 
por la vivienda, desembocó en una 
crisis que azotó a España con mu- 
cha mayor fuerza que al resto de Eu- 
ropa. Desde entonces, la construc- 
ción y el inmobiliario no han llega- 
do a recuperarse. 

Un estudio de Aniceto Zaragoza 
у Ramón Ibáñez, publicado por Fun- 
cas, analiza el boom inmobiliario en 
España, iniciado a finales de los 90, 


El gran desajuste inmobiliario de España 


Oferta de vivienda nueva y creación de hogares 


I Vivienda de obra nueva I Vivienda terminada 


Creación neta hogares (proyección 2022) Ш Creación neta hogares (proyección 2024) 
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Fuente: Caixabank Research e INE айрый. 
y sus efectos hasta la actualidad. En- yel sector inmobiliario. Los bancos, — neta de hogares en 2022 y 2023 es 
tre 2000 y 2008 se construyeron más sobre todo las cajas de ahorro, en- inédito, alcanzando una diferencia 
de 4,7 millones de viviendas, supe- — frentaron dificultades por el exceso de 375000 viviendas. Se espera un 
rando con creces los niveles de dé- de crédito a promotores, La cons- déficit adicional de 225.000 vivien- 
сабаз anteriores. En 2007 y 2008se trucción cayó drásticamente en la das en 2024-2025, La combinación 
terminaron más de 600000 vivien- década de 2010, pero la recupera- — de un aumento de hogares y una ba- 
das nuevas al año. A pesar del au- — cióncomenzó en 2016. Entre 2019y ja producción de viviendas está exa- 
2023 se crearon 900000 nuevos ho- — cerbando la crisis de la vivienda, es- 
y gares, mientras se terminaron solo pecialmente en áreas con alta de- 

Las alzas de precios 430.000 viviendas. La paradoja es manda como Madrid y Barcelona. 
enelsectorse que, pese a haber más de 3 millones ElINE haactualizado las proyec- 
de inmuebles vacios, la mayoría es- ciones de hogares, estimando una 
suceden de modo tán en zonas de bajo crecimiento, creación neta de 330.000 anuales 
ininterrumpido mientras que en las grandes ciuda- рага 2024-2028, frente a los 215.000 
яи 10 des la oferta es insuficiente. El au- anteriores, y una reducción acele- 
desde hace 10 años mento de hogares y la caida de los rada del tamaño medio de los hoga- 
tipos de interés han tensionado el res. CaixaBank Research prevé que 
mercado inmobiliario, sin una solu- — los precios de la vivienda suban un 
mento de hogares, la oferta devi- ción rápida a la vista. 5% en 2024 debido a la caída de ti- 
viendas fue mayor que la demanda. Ángel Gavilán, del Banco de Es- pos de interés y el desajuste oferta- 

Sin embargo, la crisis delas hipote- paña, destacó que la construcción demanda. 


cas subprime en 2007 provocó una 
crisis financiera global, lo que redu- 
jo drásticamente el crédito externo 
en España, afectando su economía 


de nuevas viviendas se ha estabili- 
zado en unas 90.000 anuales, muy 
por debajo de las 650.000 de 2006- 
2008. Este desfase con la creación 


Aunque se prevé que el ritmo de 
crecimiento de los hogares se mo- 
dere en los próximos años, esta mo- 
deración no será ni lineal ni equili- 


Economía 


bradoanivel nacional. Regiones co- 
mo Madrid, Baleares o Cataluña van 
a mantener un crecimiento de los 
hogares superior a la media de Es- 
paña en la proyección que va hasta 
2037. Precisamente, la Comunidad 
de Madrid, Baleares o la provincia 
de Barcelona уа presentan los pre- 
cios más elevados a nivel nacional 
(junto a San Sebastián). Aunque es 
cierto que estas provincias concen- 
tran la mayor cantidad de viviendas 
en construcción, la creación de nue- 
vas viviendas se queda muy lejos de 
las necesidades. Por ejemplo, en la 
Comunidad de Madrid se están le- 
vantando 18.895 viviendas cuando 
se espera un aumento de casi 60.000 
hogares este año. 

Este desajuste podria seguir difi- 
cultando el acceso а la vivienda en 
estas zonas que ya de por sí con re- 
lativamente caras. El esfuerzo de los 
hogares medianos que no son pro- 
pietarios superaba los 10 años en el 
caso de una adquisición de un in- 


La bajada de tipos 
de interés y la falta 
de mano de obra 
pueden agravar 

el desequilibrio 


mueble en los centros urbanos de Is- 
las Baleares, la Comunidad de Ma- 
drid y Cataluña, frente a los 6 años 
de esfuerzo para una compra en los 
centros de las áreas urbanas de Ara- 
gûn, La Rioja, Castilla-La Mancha y 
la Región de Murcia, según datos del 
Banco de España. 

De este modo, la conclusión a la 
que llegan los expertos Zaragoza e 
Ibáñez esla siguiente: “En primer lu- 
gar, los niveles actuales de construc- 
ción de vivienda nueva, en torno a 
100000 viviendas por año, son insu- 
ficientes para cubrir la demanda. Pro- 
bablemente, esta cifra debería dupli- 
carse, e incluso más, En segundo lu- 
gar la evolución prevista dela pobla- 
ción y, concretamente, la creación de 
nuevos hogares para los próximos 
cinco años, determinan que las ne- 
cesidades de vivienda nueva segui- 
rán siendo muy elevadas, podría cuan- 
tificarse en un intervalo entre 175.000. 
-200.000 unidades por año”. 


El déficit estatal disminuye un 9% y se posi 


La baja se ocasiona por 
la liquidación del sistema 
de financiación del 2022 


Agencias MADRID 


El déficit de las administraciones 
públicas -salvo las corporaciones 
locales- totalizó 29.764 millones 
de euros en el primer semestre del 
año, cifra que es un 9% inferior a 
la del mismo periodo del año an- 
terior y equivale al 1,92% del PIB. 


Según los datos de ejecución 
presupuestaria difundidos este 
miércoles por el Ministerio de Ha- 
cienda y Función Pública, el défi- 
citen términos de PIB sin incluir 
la ayuda financiera se situó a cie- 
rre de junio en el 1,88%, con 29093 
millones. 

Hacienda también informó de 
queeel déficit del Estado se situó en 
el 2,71% del PIB hasta julio, hasta 
los 42.010 millones. El Ministerio 
explicó que la cuantía está muy 
afectada por la liquidación defini- 


tiva del sistema de financiación de 
las comunidades autónomas y cor- 
poraciones locales беп- 
te al ejercicio 2022, дие resulta a 
de regiones y entidades loca- 
les en 25.322 millones, cifra supe- 
rior a los 11799 millones de 2023. 
El déficit de la administración 
central se situó en 16.807 millones 
hasta junio, el 1,08% del PIB. Este 
resultado mejora, excluida la ayu- 
da financiera, al del periodo de 
2023, que se situaba en un déficit 
de 21.662 millones. 


Este resultado es consecuencia 
de la suma del déficit del Estado, 
que se situó en los 19732 millones 
en junio, el 1,27% del PIB, y del su- 
perávit de los organismos de la ad- 
ministración central, que alcanza 
ya los 2.925 millones, un 2,5% más. 

Por su parte, Hacienda confir- 
mó que las comunidades autóno- 
mas registraron un déficit en junio 
de 15.960 millones, lo que equiva- 
le al 1,03% del PIB. También rati- 
ficó que los Fondos de Seguridad 
Social concluyeron con una capa- 


lona en el 1,92% del PIB 


cidad de financiación de 3.674 mi- 
Попеѕ, equivalente al 0,24% del 
PIB. 

Por su parte, las comunidades 
autónomas cerraron junio соп un 
déficit de 15.960 millones, que equi- 
vale al 1,03% del PIB. Este resulta- 
do obedece a un aumento de los 
gastos del 6,1%, mientras que los 
ingresos se incrementan en un 4,5% 
respecto a junio del año pasado. 
Asimismo, la recaudación de im- 
puestos creció hasta ese mes un 
4%, hasta los 41.055 millones. 


P ¿Usuario de waylet, 
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Los 11.000 puntos del Ibex 35 peligran sila 
bolsa francesa no bate resistencias 


Suscríbete ahora en www.eleconomista.es/suscripciones/ o en el 91 138 33 86 


istaves JUEVES, 12 DE SEPTIEMBRE DE 2024 


El ‘plan Draghi' choca con la inviabilidad de 
gestionar 800.000 millones en inversiones 


Alemania y los países del norte recelan de la masiva emisión de deuda que el proyecto exige 


V. Nieves / М. Becedas MADRID. 


Un viejo conocido ha vuelto a la ciu- 
dad y ha hecho ademán de mover 
de nuevo la manivela del dinero. El 
mero hecho de imaginarse el chirri- 
do de esa manivela girando una vez 
más ha llevado a no pocos a salir en 
tromba para detener el paso al hom- 
bre que una vez salvó a Europa. El 
expresidente del Banco Central Eu- 
ropeo (BCE) y exprimer ministro 
italiano Mario Draghi ha querido 
rescatar esta semana la célebre fra- 
se con la que evitó la muerte del eu- 
ro (whatever it takes, lo que haga fal- 
ta) para impedir en esta ocasión que 
el puño americano y el puño chino 
dejen al Viejo Continente más gro- 
gui de lo que está. El problema es 
que esta vez ese lo que haga falta son 
unos 800.000 millones de nueva 
deuda europea mancomunada al 
año a gestionar por la burocracia de 
Bruselas y los diferentes gobiernos. 
s negativas han ido 
directamen- 
ón del plan (Ale- 
mania -una vez más- еп el horizon- 
te yel poco aprovechamiento de los 
fondos Next Generation) hasta aque- 
Tlos que recelan de los mismos po- 
líticos con más dinero en las manos 
y los que advierten de una nueva ola 
inflacionaria si la impresora de bi- 
lletes se activa de nuevo con fuerza. 

El lunes Draghi presentaba ante 
el respetable el informe Competiti- 
vidad de la UE: mirando hacia el fu- 
turo, un encargo de la Comisión Eu- 
ropea en la búsqueda de una hoja 
de ruta que permita reducir la cre- 
ciente brecha con EEUU y China. 
El crecimiento europeo se ha ralen- 
tizado hasta el punto de que, en las 
últimas dos décadas, la brecha en- 
treel PIB dela UE y EEUU se ha en- 
sanchado desde el 15% hasta el 30%. 
y China va ganando terreno, mien- 
tras que factores que lo impulsaban, 
сото el crecimiento demográfico, 
el auge del comercio internacional 
o la disponibilidad de energía rusa 
barata van desapareciendo, recuer- 
da el trabajo del italiano. 

Dentro del extenso recetario, una 
propuesta llamaba rápidamente la 
atención y era sintonizada por to- 
das las antenas: dedicar cada año 
entre un 4,4% y un 4,7% (extra, es 
decir, sobre lo que ya se gasta) del 
PIB europeo en 2023 -entre 
750.000 y 800.000 millones, más 
del doble de lo invertido con el Plan 
Marshall tras la II Guerra Mundial 
y el total de lo proyectado por los 
fondos Next Generation tras el co- 
vid- en las transformaciones que 
1а UE necesita a nivel tecnológico, 
energético, de suministros, de de- 
fensa y de seguridad con el fin úl- 
timo de aumentar su productivi- 


Mario Draghi, expresidente del BCE y exprimer ministro de ltaía.xcurcx 


dad. La letra un poco más peque- 
ña del informe recogía que este es- 
fuerzo debería llegar de una “emi- 
sión de deuda común que financie 
proyectos de inversión conjuntos”. 
En plata: eurobonos, aunque el in- 
forme no los mencione explicita- 
mente. El auténtico pistoletazo de 
salida para los “peros” 


Alemania y la negativa liberal 

Aunque el propio Draghi intentaba 
“cubrirse” en el informe, recono- 
ciendo, por ejemplo, que la aplica- 
ción de su propuesta podría llevar 
aparejadas de manera temporal ma- 
уогеѕ presiones inflacionarias, las 
criticas no han tardado en llegar, in- 
cluso desde moqueta oficial. El mi- 


nistro de Finanzas alemán, Chris- 
tian Lindner, fiel al espíritu de con- 
tención del gasto de los anteriores 
gobiernos alemanes, ha salido rau- 
do a rechazar la idea de los eurobo- 
nos, aparecióndosele a Draghi el fan- 
tasma de Merkel cuando Europa zo- 
zobraba en el precipicio. 

Lindner, al igual que otros exper- 
tos cuya opinión se expone a con- 
tinuación, cree que intentar esti- 
mular la inversión de forma teledi- 
rigida y a través de más deuda no 
esla solución. La deuda pública de 
la eurozona roza el 90% del РІВ (el 
objetivo es alcanzar el saludable 
60%), y este plan tendría un impac- 
to notable en el corto plazo sobre 
los niveles de endeudamiento. Si 


Los liberales alemanes avisan de que el 
alza del gasto público no es la solución 


Los liberales critican la idea de que un plan de inversión dirigido por 
шпа persona o entidad gubernamental sea eficaz, ya que es más pro- 
bable cometer errores y destinar recursos a sectores зїп futuro, en lu- 
gar de dejar que los consumidores, a través de sus decisiones de com- 
pra, determinen las inversiones. Señalan que los intentos recientes de 
estimular la economía mediante aumentos en el gasto público no han 
dado buenos resultados. Lindner argumenta que el problema no es la 
falta de subsidios, sino la burocracia y una economía planificada. Ade- 
таз, señala que más deuda pública no garantiza crecimiento. 


encima las inversiones no terminan 
siendo adecuadas, la losa sobre la 
deuda y el déficit puede terminar 
siendo estructural. 

Lindner, cuyo partido liberal ha 
sufrido una sangría de votos en las 
últimas elecciones estatales y euro- 


peas, ha declarado al medio Politi- 
co.eu que la puesta en común de 
“riesgos y responsabilidades crea 
problemas democráticos y fiscales”, 

“Alemania no aceptará esto”, sen- 
tencia Lindner. Este político de cor- 
te liberal y con cierta influencia en 
Alemania defiende que la inversión 
en la economía debe llegar desde el 
sector privado que, buscando su be- 
neficio propio, encuentra los nichos 
y ramas en las que invertir, logran- 
do una mayor prosperidad. El sec- 
tor público debe limitarse a facili- 
tar este movimiento a través de una 
regulación justa y laxa que permita 
a las empresas tomar decisiones, ba- 
sándose en los incentivos y la infor- 
mación del mercado. Más allá de 
Alemania, tampoco resultaría ex- 
traño que países como Finlandia, 
Austria, Estonia o Austria salgan 
pronto arechazar por completo es- 
te plan que incluye mutualización 
de deuda y más gasto. Los frugales 
ven este tipo de fórmulas como un 
peligro para su futuro y estabilidad 
financiera. 
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Los expertos 
destacan el mal 
precedente de los 
“Next Generation" 


V.N./ M.B. MADRID. 


Lapresidenta de la Comisión Eu- 
ropea, Ursula von der Leyen, su- 
girió dos vías para obtener má 
fondos: aumentar la recaudación 
directa de la UE y solicitar mayo- 
res contribuciones de los países 
miembros. Sin embargo, el infor- 
me de Mario Draghi sobre cómo 
revitalizar Europa ha generado 
decepción entre los analistas, El 
economista Juan Ignacio Crespo 
señala que el documento no abor- 
da de manera efectiva los proble- 
mas estructurales de Europa pa- 
ra competir con China y EEUU, 
sugiriendo que Draghi no se atre- 
vió a desafiar al estamento políti- 
со nia la burocracia de Bruselas. 
¿Cómo Draghi no ha caído en 
lacuenta de tamaña enormidad? 
Noes solo que la mutualización, 
oemisión conjunta de deuda eu- 
тореа (.) por esas cantidades, se- 
ría una tarea políticamente muy 
ardua, sino que la economía eu- 
ropea en su conjunto no puede 
absorber, y mucho menos inver- 
tir de forma productiva, cantida- 
des tan abultadas. Se ha demos- 
trado con los Next Generation y 
eso que la cifra de 750.000 millo- 
nes estaba destinada a ser desem- 
bolsada durante un período de 
varios años”, afirma el economis- 
ta Juan Ignacio Crespo. En la ac- 
tualidad, España está teniendo 
problemas para absorber estos 


Sin una reforma 
profunda, el dinero 
podría destinarse a 
gastos improductivos 


fondos, lo que se una ala larga lis- 
ta de incapacidad para “gastar” 
otras partidas que provienen de 
los fondos estructurales, de cohe- 
sión... Aunque los fondos para la 
recuperación tras el covid están 
siendo una especie de “cajón de 
sastre” y los que propone Draghi 
tienen el fin concreto de espolear 
la industria europea, las trabas 
“burocráticas” y de gestión pue- 
den ser las mismas o mayores, 
preocupando alos expertos. 

El informe de Draghi sobre el 
futuro económico es elogiado por 
su diagnóstico, pero criticado por 
la falta de viabilidad en su imple- 
mentación. Crespo señala que, 
sin una reforma profunda en Bru- 
selas, los fondos podrían desti- 
narse a gastos improductivos, y 
algunos objetivos, como el cam- 
bio climático y la productividad, 
resultan incompatibles debido a 
la escasez de recursos. Jack Allen 
Reynolds cuestiona su impacto, 
destacando la fragmentación po- 
lítica en la UE. 
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La Complutense decide no renovar la 
cátedra que codirige Begoña Gómez 


El programa formativo de la esposa de Sánchez se había quedado ya sin patrocinadores 


Javier Romera MADRID. 


Begoña Gómez se queda sin cáte- 
dra en la Complutense. La Univer- 
sidad informó ayer que ha decidi- 
do no renovar la Cátedra Extraor- 
dinaria en Transformación Social 
Competitiva, que codirigía hasta 
ahora la mujer de Pedro Sánchez. 
Así se lo comunicó ayer la propia 
universidad a las dos entidades que 
patrocinaban la cátedra, Reale 
guros y Fundación La Caixa, 
ahondar en los motivos. Reale ha- 
bía retirado ya de hecho el patroci- 
nio, pero Fundación La Caixa man- 
tenía el mismo por el momento. El 
convenio firmado por la Universi- 
dad para la puesta en marcha de la 
Cátedra establecía, de hecho, que 
ante |; pecha de un posible de- 
Шо el contrato de patrocinio se po- 
dia romper en cualguier momento. 
Lo cierto es que el convenio por 
el que se creó, firmado el 30 de oc- 
tubre de 2020, tenía una vigencia 


8. 
La esposa 


de cuatro años, por lo que -salvo 
renovación- expiraba el próximo 
mes. La decisión de la UCM se pro- 
duce en el contexto de la investi- 
gación que lleva a cabo el titular del 


Juzgado de Instrucción Número 
41 de Madrid, Juan Carlos Peina- 
do, contra Gómez por presuntos 
delitos de tráfico de influencias y 
corrupción de los negocios; el rec- 


tor de la universidad madrileña, 
Joaquín Goyache; y el empresario 
Juan Carlos Barrabés, entre otros. 
Precisamente, uno de los hechos 
quese investiga es si hubo trato de 
favor en la creación de la citada cá- 
tedra y en la decisión de situar co- 
mo codirectora a Gómez. 

Ante la imposibilidad de poder sa- 
car adelante una nueva edición del 
Máster de Transformación Social 
Competitiva, Begoña Gómez man- 
tenía la convocatoria para su otro 
máster, el programa de formación 
ciar el próximo mes de octubre. 

El fundraising es la actividad de 
captación de fondos públicos y pri- 
vados para poder sacar adelante sus 
proyectos que realizan las entida- 
des sin ánimo de lucro, las denomi- 
nadas ONL, como las fundaciones 
o las asociaciones. Gómez estaba 
buscando ahora financiación y nue- 
vos patrocinadores para este pro- 
grama. Aunque no aportan dinero, 


entre los colaboradores del máster 
están también la Fundación Once, 
la Asociación Española de Funda- 
ciones, Greenpeace o Cruz Roja, en- 
tre otras organizaciones. 

Esta decisión se produce el mis- 
mo día en que la Fiscalía de Madrid 
mostró su apoyo a que se investi- 
gue por presunta prevaricación al 
juez Peinado, que lleva el caso de 
Begoña Gómez, mujer del presiden- 


te del Gobierno, como ha solicita- 


La decisión llega 

el mismo día que la 
Fiscalía de Madrid 
avala la investigación 
al juez Peinado 


do Abogacía del Estado, En un es- 
crito dirigido al Tribunal Superior 
de Justicia de Madrid, la Fiscalía 
considera que procede la admisión 
a trámite de la querella impuesta 
por Sánchez al interpretar que el 
juez Juan Carlos Peinado pudo in- 
currir en prevaricación al citar al 
presidente del Gobierno сото tes- 
tigo, y también considera pertinen- 
te que se admita la ampliación de 
la misma presentada por la Aboga- 
cía del Estado días más tarde. 


El exsecretario de Puertos del Estado 
apunta a Abalos por el ‘caso Koldo" 


Sánchez Manzanares dice que recibió la orden de contratación del ministerio 


Ángela Poves MADRID. 


El exsecretario general de Puertos 
del Estado, Álvaro Sánchez Manza- 
nares, tomó declaración en calidad 
de investigado este miércoles ante 
el magistrado Ismael Moreno, que 
investiga el caso Koldo. Sánchez Man- 
zanares, que fue cesado el pasado 
mes de marzo del ministerio de 
Transportes por Óscar Puente por 
“una pérdida de confianza”, asegu- 
ró que contrató con Soluciones de 
Gestión, la empresa central de la tra- 
ma, la adquisición de mascarillas si- 
guiendo la orden explícita del mi- 
nisterio de Transportes, apuntando 
asi directamente a José Luis Ábalos. 
El ex alto cargo, que intercambió 
correos con el empresario Víctor 
Aldama y con Koldo García, el ase- 
sor del entonces ministro, indicó 
que cuando recibió la orden del mi- 
nisterio supuso que el Consejo de 
Ministros tenía conocimiento de 
ello, según fuentes jurídicas. Así, 
señaló directamente al expresiden- 
te de Puertos del Estado, Francis- 
co Toledo, como el principal res- 
ponsable de la adjudicación de con- 
tratos públicos para la compra de 
mascarillas. Más aún, manifestó 
que el intercambio de correos con 


Koldo García está “dentro” de la 
normalidad de la tramitación de 
una adjudicación pública. El ma- 
gistrado del Juzgado Central de 
Instrucción Número 2 pretende es- 
clarecer la participación del exse- 
cretario general en los ocho con- 
tratos adjudicados por casi 52 mi- 
llones de euros por distintos entes 


El fiscal asegura que 
Sánchez Manzanares 
conocía la trama 

al menos “tres días 
antes” 


de la Administración Pública, en- 
tre ellos Puertos del Estado ~de- 
partamento que él mismo dirigia- 
y Adif, ambas dependientes del mi- 
nisterio de Transportes. 


ración tanto a Sánchez Manzana- 
res como a Michaux Miranda, exres- 
ponsable de Adif, que prestará su 
comparecencia el próximo 19 de 
septiembre; pues las intervenciones 


José Luis Ábalos, exministro de Transportes. sr: 


telefónicas permitieron vincular “di- 
rectamente” al exsecretario y a Mi- 
randa con Koldo Garcia, el ог 
del entonces ministro de Transpor- 
tes. Según un informe de la UCO, 
Ábalos mantuvo una relación “di- 
recta y personal” con altos cargos 
del departamento que participaron 
en la adjudicación de contratos a So- 
luciones de Gestión. Entre ellos el 
propio Sánchez Manzanares, a quien 
señala como el interlocutor directo 
de uno de los comisionistas, al em- 
presario Victor Aldama y al subse- 
cretario de Estado de Transportes, 
Jesús Manuel Gómez, que compa- 
recerá el próximo 23 de septiembre 
después de que el juez apartase a la 
Abogacía del Estado de su defensa. 


El actual ministro, 
Óscar Puente, 
destituyó al ex alto 
cargo el pasado 
mes de marzo 


El fiscal Anticorrupción Luis 
Pastor manifestó que la trama te- 
nía conocimiento al menos “tres 
días antes” de que los contratos 
iban a ser adjudicados a Solucio- 
nes de Gestión. En concreto, Pas- 
tor señaló un correo electrónico 
que Sánchez Manzanares mandó 
a su equipo, donde ordenó reali- 
zar la compra de “manera legal”, 
en vez de solicitar que localizaran 
“una mercantil para el suministro 
de mascarillas”. 
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La inflación de EEUU baja al 2,5% y aleja 
un recorte de tipos de interés de 0,5 puntos 


El IPC general se sitúa en agosto en su cota más reducida de los últimos tres años y medio 


Mario Becedas MADRID. 


La inflación sigue arrojando noti- 
cias para todos los gustos en EEUU. 
La desaceleración del ndice de pre- 
cios al consumo (IPC) continúa fir- 
me y en agosto borró cuatro déci- 
mas hasta el 2,5% interanual, la ci- 
fra дие зе esperaba en los mercados 
y la cota más baja desde la primave- 
rade 2021. Por su parte, el IPC sub- 
yacente (excluye energía y alimen- 
tos), más pegajoso en los últimos 
tiempos y más obser se man- 
tuvo el mes pasado en el 3,2% inte- 
ranual, también como se esperaba. 
Como estos datos de inflación sin 
sorpresas no acaban de ayudar a re- 
solver el gran dilema de la Fed de 
cara asu reunión de septiembre -re- 
cortar los tipos de interés en 25 деп 
50 puntos básicos-, los mercados se 
han fijado en el IPC subyacente in- 
termensual, que se ha situado en el 
0,3%, una décima por encima de lo 
esperado. Ese dato ha provocado 
que la balanza se decante un poco 
más hacia el recorte de 25 puntos 
básicos el próximo día 18. 

Lo cierto es que esta entrega del 
TPC llegaba con el foco sobre el mis- 
mo más reducido. El dato ha sido 
en los últimos años (como el de nó- 
minas no agrícolas) un gran catali- 
zador para los mercados en previ- 
sión de los movimientos de la Fed, 
pese a que el banco central dice fi- 
jarse más en el deflactor del consu- 
mo personal (PCE). Sin embargo, 
la desinflación experimentada en 
los últimos meses tras el preocu- 
pante repunte de inicio de año y el 
rápido deterioro del mercado labo- 
ral han hecho que la Fed se fije de 
nuevo más en el empleo y por ello 
hable sin tapujos de recortes de ti- 
pos. Por eso, salvo sorpresa mayús- 
cula, no se esperaba que el IPC tum- 
base los precios del mercado. 

Pero las pocas sorpresas del in- 
forme de la Oficina de Estadísticas 
Laborales (BLS) del Departamen- 
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Evolución interanual del Índice de Precios al Consumo (IPC). En porcentaje 
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Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales (BLS) del Departamento de Trabajo de EEUU. 


La tasa subyacente 


se resiste a los 
descensos y se 
mantuvo en el 3,2% 
el mes pasado 


to de Trabajo han dado pie a los ma- 
tices. Por el lado de los defensores 
del recorte de 25 puntos básicos, el 
TPC subyacente intermensual es 
mejor indicador y la suya es la ma- 
yor subida en cuatro meses, avan- 
zando su tasa trimestral anualiza- 

da un 2,1%, frente al 1,6% de julio, 
según cálculos de Bloomberg. Por 
el otro flanco, la lectura interanual 
de IPC general ha bajado por quin- 


to mes consecutiva arrastrada por 
un abaratamiento de los precios de 
la gasolina que puede ir a más con 
el petróleo cayendo соп! mien- 
tras el mercado laboral se enfría a 
toda marcha y abre la “autopista” 
para acelerar con los recortes de 
unos tipos que se subieron a la ca- 
ттега por encima del 5%. En los mer- 
cados se ha impuesto la primera te- 
sis, con los rendimientos de los bo- 
nos a dos años, los más vinculados 
ala trayectoria inmediata de los ti- 
pos de interés, repuntando varios 
puntos básicos. 

Los precios de la vivienda, la ca- 
tegoria más importante de los ser- 
vicios, subieron un 0,5%, la mayor 
subida desde principios de año. El 
alquiler equivalente del propietario, 
un subconjunto de la vivienda y el 


2010 


2015 2020 


ell 


mayor componente individual del 
IPC, subió a un ritmo similar. Ade- 
más de la vivienda, el avance se vio 
impulsado por las tarifas aéreas, la 
ropa, así como las guarderías y la en- 
seňanza, r Los seguros de 
automóvil siguieron subiendo, al 
igual que las estancias en hoteles. 
Excluyendo la vivienda y la ener- 
gia, los precios de los servicios avan- 
zaron un 0,3%, la mayor subida des- 
de abril, según cálculos de Bloom- 
berg. Aunque los bancos centrales 
han subrayado la importancia de 
tener en cuenta esta medida a la ho- 
ra de evaluar la trayectoria de la in- 
flación del país, la calculan sobre la 
base de un índice independiente. 
“Este no es el informe del IPC 
que el mercado quería ver. Con una 
inflación subyacente superior a la 


Economía 


esperada, el camino de la Fed hacia 
un recorte de 50 puntos básicos se 
ha vuelto más complicado. La cifra 
ciertamente no es un obstáculo pa- 
ra la acción de política monetaria 
la próxima semana, pero los halco- 
nes del comité probablemente apro- 
vecharán el informe del IPC de ayer 
como evidencia de que el último 
tramo de la inflación debe mane- 
jarse con cuidado y cautela, una ra- 
zón formidable para optar por una 
reducción de 25 puntos básicos”, 
defiende Seema Shah, de Principal 
Asset Management. 

“En estas circunstancias, espera- 
mos que la Fed adopte un enfoque 
comedido a la hora de recortar los 
tipos de interés”, valora Paul Ash- 
worth, de Capital Economics. 

“Según las cifras de inflación de 
agosto, la Fed no tiene ninguna pre- 
sión para recortar los tipos de inte- 
rés en 50 puntos básicos de inme- 
diato. El hecho de que el crecimien- 
to económico en el tercer trimes- 
tre probablemente se sitúe en torno 
al 2% según los datos de hoy tam- 
bién habla a favor de un pequeño 
recorte, Aunque el mercado labo- 


El precio de la 
energía acumula 
una bajada del 
0,8% mensual y 
del 4% interanual 


ral se ha debilitado, todavía no da 
señales de crisis”, rubrican Chris- 
toph Balz y Bernd Weidensteiner, 
economistas de Commerzbank. 
“Todo listo para el lanzamiento: 
la Fed tiene luz verde para recortar 
25 puntos básicos la semana que 
пе, dado que el informe de infla- 
ción ha estado en línea con las ex- 
pectativas. Es posible que algunos 
se sientan decepcionados por no 
haber habido una lectura de infla- 
ción menor a la esperada, lo que po- 
dría haber dado a la Fed más mar- 
gen para recortar 50 puntos bási- 
соз, pero la mayoría de los portavo- 
сез de la Fed ya han telegrafiado su 
deseo de comenzar lentamente y 
no comenzar con un recorte enor- 
me”, apunta Chris Zaccarelli, de In- 
dependent Advisor Alliance. 


España lidera el desempleo de la OCDE con una tasa de paro del 11,5% 


En el conjunto de países 
desarrollados se situó en 
el entorno del 5% en julio 


Agencias MADRID 


El desempleo en los paises de la Or- 
ganización para la Cooperación y 
el Desarrollo Económico (OCDE) 
se mantuvo en julio de 2024 en una 
media del 5% por segundo mes con- 
secutivo, mientras que España vol- 
vió a presentar el peor dato, con el 


11,5% de tasa de paro, por delante 
de Grecia (9,9%). 

Asi se desprende de los datos so- 
bre el mercado laboral publicados 
este ayer por la OCDE, en los que 
se pone de relieve que en compa- 
ración con junio la tasa de desem- 
pleo se mantuvo sin cambios en el 
séptimo mes en 16 países de la OC- 
DE, mientras que disminuyó en nue- 
ve y aumentó en siete. 

Seis países п una tasa 
de desempleo inferior al 3% y úni- 
camente España registró una tasa 


de dos dígitos. En la Unión Euro- 
pea y la zona del euro, la tasa de de- 
sempleo se mantuvo en mínimos 
históricos del 6% y el 64%, respec- 
tivamente, en julio. 

La tasa de desempleo juvenil de 
1а OCDE (trabajadores de hasta 24 
años) se mantuvo prácticamente 
estable y superó el 20% en diez pai- 
ses de la OCDE en julio, entre ellos 
España. Así, aumentó más de un 
punto porcentual en la República 
Checa, Finlandia, Hungria, Suecia 
y Turquía. 


La tasa de desempleo de la OC- 
DE también mostró señales de es- 
tabilidad tanto para mujeres como 
para hombres, con tasas del 5,2% y 
el 4,9%, respectivamente. La tasa 
de desempleo de las mujeres supe- 
ró ala de los hombres en la OCDE, 
la Unión Europea y la zona del eu- 
ro. Enel caso de España, el desem- 
pleo de las mujeres fue del 12,9% 
enjulio, una décima menos que en 
junio, mientras que el desempleo 
de los hombres se mantuvo en el 
10,2%. 


En agosto, el empleo sufrió un 
importante desplome de 193.704 
ocupados menos, lo que supone la 
mayor destrucción de empleo des- 
de 2019 y reduce el total de cotizan- 
tes a la Seguridad Social hasta los 
21.189402. También es propio de 
agosto el aumento del paro regis- 
trado, en esta ocasión en 21.884 per- 
sonas, que elevan el total de desem- 
pleados en España a 2.572.121. Aun 
así, destacan desde el Ministerio, 
España cuenta con 482.902 afilia- 
dos más que hace un año (+2,3%). 
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Harris responde a las rebajas fiscales 
de Trump con bonificaciones para pymes 


Los expertos y los medios estadounidenses dan la victoria del debate a la vicepresidenta 


Carlos Asensio MADRID. 


La economía fue el tema central del 
primer debate entre la vicepresi- 
denta y candidata demócrata Ka- 
mala Harris y el expresidente y can- 
didato republicano, Donald Trump. 
En su primer encuentro celebrado 
te martes en Filadelfia, Harri 
subió al carro de las rebajas de im- 
puestos, el mantra principal del pro- 
grama de Donald Trump, pero con 
el objetivo de seducir a las peque- 
ñas y medianas empresas. 

La vicepresidenta planteó am- 
pliar hasta los 50.000 dólares (unos 
45.500 euros) las desgravacioní 
fiscales a este tipo de compañías 
para cubrir la media de 40.000 dó- 
lares que suele necesitar alguien en 
el país para poner en marcha un 
negocio. Actualmente, el fisco es- 
tadounidense permite bonificacio- 
nes fiscales hasta los 5.000 dólares 
los dos primeros años de vida de la 
empresa, 

“Una de mis pasiones son las pe- 
queñas empresas”, aseguró Harris 
en una de sus intervenciones. A tra- 
vés de un relato familiar anunció 
esta medida: “Teníamos una segun- 
da madre que era dueña de una pe- 
queña empresa y mi plan, recordán- 
dola, es hacer un recorte de impues- 
tos sobre 50.000 dólares a las em- 
presas que acaban de arrancar su 
actividad ya que son la espina dor- 
sal de nues 

Asi, las rebajas de impue: 
traron el diálogo entre ambos can- 
didatos, con Donald Trump volvien- 
do a anunciar una importante ге- 
baja fiscal que compensaría con los 
ingresos que obtendría a través de 
la imposición de más aranceles ato- 
dos los productos que provienen de 
países extranjeros, 

Los medios estadounidenses y los 
principales analistas dieron por ven- 
cedora del debate a Harris, ya que 
aseguraron que la candidata y ac- 
tual vicepresidenta empleó la estra- 


tos cen- 


Ausencia de una 
solución sobre 
deuda y déficit 


Los editores de Bloomberg 
destacaron en un articulo de 
opinión publicado ayer que el 
futuro fiscal "en crisis” de 
EEUU solamente recibió una 
mención "muy superficial” 
durante el debate. Remarcan 
que queda claro que ambos 
candidatos "aparentemente 
están de acuerdo en que el 
endeudamiento público in- 
sostenible no es su preocupa- 
ción”. Resaltan que el plan de 
Trump es "el más temerario”, 
pero ambos prometen bajar 
impuestos y subir el gasto, 

lo que engrosaría el déficit. 


tegia de intentar poner a Trump a 
la defensiva y lo consiguió, dicen. 

En su programa económico, Do- 
nald Trump plantea imponer aran- 
celes del 20% a todos los produc- 
tos procedentes de cualquier paí 
del mundo. A esto hay que айай 
el incremento al 60% de las tarifas 
de entrada a los productos chinos. 
Estos tributos se sumarían a los que 
ya puso Biden al gigante asiál 
incluido el del 100% para los vehi 
culos eléctricos. 

El republicano aseguró que el ob- 
jetivo del modelo proteccionista 
que pretende establecer es para que 
el resto de países compense el tra- 
bajo que ha hecho Estados Unidos 
por el mundo. “Al final, después de 
75 años, otros países nos van a de- 
volver todo lo que hemos hecho por 
el mundo”, aseveró. 

Al mismo tiempo, detalló que Chi- 
na habría devuelto “miles de millo- 


El expresidente de EEUU Donald Trump y la actual vicepresidenta, Kamala Harris, durante el debate. seur 


a EEUU cuandoim- 
so sus medidas arancelarias en 
el año 2018, cuando era presidente 
del pais. 

En este punto, los moderadores 
del encuentro, David Muir y Lin- 
sey Davis, aseguraron al expresi- 
dente que numerosos economi: 
habían dicho que este tipo de т 
didas proteccionistas trasladarían 
el coste a los consumidores y 
barían contagiando a los preci 
combustible y los alimentos. 

Lo mismo indicó Harris, que se 
apoyó en un informe de Goldman 
Sachs que asegura que los planes 
de Trump empeorarían la econo- 
mía. Ante esto, el republicano se de- 
fendió asegurando que “no habrá 
precios más altos”, ya que quien de- 
berá pagar serán “China у otros paí- 
ses que se aprovecharon de noso- 
tros -por EEUU- durante años”, 
defendió el candidato. 


El empleo y los 
migrantes, temas 
“estrella' para los 
dos candidatos 


С.А. MADRID, 


La guerra dialectal entre ambos 
candidatos se mantuvo durante 
todo el bloque económico. El ex- 
presidente, Donald Trump, apro- 
vechó su turno para culpabilizar 
alos “millones de inmigrantes 

án entrando en nuestro 


pleos" que deberían estar ocu- 
pando “los afroamericanos y los 
hispanos”, insistió 

Sin entrar en el juego de su 
contrincante, Kamala Harris si- 
guió con la estrategia de provo- 
саг а su contrincante para que 
se pusiese ala defensiva. La de- 
mócrata reprochó a Trump ha- 
ber dejado al país “con la peor 
tasa de desempleo desde la Gran 
Depresión”, Por otro lado, recal- 
có que lo que hizo la adminis 


Harris reprochó 
a Trump la “peor 
tasa de paro desde 
la Gran Depresión” 


ción de Joe Biden, de la cual for- 
ma parte, es “limpiar todo lo que 
nos dejó Trump”. 

Durante toda la contienda po- 
lítica en televisión, ambos can- 
didatos aprovecharon el tram- 
polín que les brindó el bloque 
económico para echarse peque- 
ños reproches. Donald Trump 
reiteró que había entregado “una 
economía fuerte” a 
a pesar de los tropiezos que 
supuso la pandemia de la Covid. 

Por su parte, Harris fue muy 
clara y aseguró que el republi 
по “no tiene ningún plan econó- 
mico” recortes de 


suceso- 


о” más allá de 
impuestos para los más ricos”, 
aseveró. “Donald Trump está 
más preocupado en defende: 
así mismo que elaborar un plan 
para los estadow 
tenció la candidata en uno de sus 
turnos para rebatir. 


Scholz destaca la llegada de extranjeros como sostén de la economía 


Alemania inicia el debate 
parlamentario sobre los 
Presupuestos Generales 


Agencias MADRID. 


El canciller de Alemania, Olaf Scholz, 
destacó ayer la importancia de la 
migración para la mejora de la eco- 
nomía alemana, pero ha defendido 
la polémica política migratoria apro- 
bada recientemente por su Gobier- 
no, que incluye la instauración de 


controles en todas las fronteras pa- 
ra limitar la entrada de personas de 
formailegal en el país. 

“No hay ningún país en el mun- 
do que registre un descenso de la 
población y a la vez un crecimien- 
to económico. Esta es la verdad y 
tenemos que hacerle frente”, ase- 
veró Scholz en su discurso ante el 
Bundestag, el Parlamento alemán, 
durante el debate de los presupues- 
tos generales. 

Sus palabras, que llegan tras dí- 
as de intenso debate sobre las po- 


líticas de asilo y migratorias en el 
país, recalcan la importancia de lo- 
grar la entrada en Alemania de mi- 
grantes “cualificados” que puedan 
sumarse a determinados sectores 
del mercado laboral. El debate se 
recrudeció a raíz del ataque con 
cuchillo que tuvo lugar hace unas 
semanas en la localidad de Solin- 
gen y que dejó tres muertos y ocho 
heridos. 

El principal sospechoso es unjo- 
ven sirio de 26 años que había lo- 
grado evitar su deportación a Bul- 


garia, primer país de la Unión Eu- 
ropea en el que había sido registra- 
do tras abandonar Siria. 

Sin embargo, Scholz insistió en 
la necesidad de “permanecer abier- 
tos a cuestiones migratorias” al tiem- 
po que se establecen medidas para 
“gestionar de forma adecuada las 
llegadas y controlarlas”. “Somos un 
país que ofrece protección a aque- 
llos que son perseguidos política- 
mente, que huyen para salvar sus 
vidas. Está en nuestra Constitución 
y no vamos a poner eso en la mesa 


de debate”, afirmó el canciller ale- 
mán durante su intervención. 

“Abrir la mente al mundo es im- 
portante, pero esto no significa que 
todo el que quiera venir pueda ha- 
cerlo. Debemos ser capaces de ele- 
gir quién viene a Alemania. Ya lo he 
dicho explícitamente”, aclaró. 

El canciller aprovechó la ocasión 
para arremeter contra el partido ul- 
traderechista Alternativa para Ale- 
mania (AfD) y aseguró que su Go- 
bierno hará “todo lo posible” por 
detener a dicha formación. 
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El 'golpe' para Hacienda en devoluciones a 
los mutualistas ya supera los 1.000 millones 


El impacto tras tumbar la justicia los cambios en Sociedades de Montoro llega a 778 millones 


Eva Díaz MADRID. 


La devolución de IRPF a los pen- 
sionistas que en su día aportaron a 
antiguas mutualidades laborales ya 
ha supuesto un golpe a la Agencia 
Tributaria de más de 1.000 millo- 
nes de euros. 

La Administración ha devuelto a 
estos contribuyentes 1.091 millones 
de euros en los siete primeros me- 
ses del año, según refleja el Infor- 
me Mensual de Recaudación Tri- 
butaria de julio de 2024 publicado 
este miércoles, En este volumen de 
devoluciones se integran tanto las 
hechas por la declaración de la Ren- 
ta йе 2023, lo dejado de ingresar por 
este ajuste en el IRPF, las hechas 
por las sentencias judiciales a favor 
del contribuyente y también por la 
solicitud de devolución de los últi- 
mos cuatro años no prescritos (2020 
al 2023) que pueden rellenar los 
afectados a través de un sencillo for- 
mulario online en la página web de 
Hacienda. 

Aunque los expertos en fiscali- 
dad admiten la dificultad de esti- 
таг una cifra del coste total que re- 
presenta la devolución por mutua- 
lidades al fisco, la Administración 
aún afronta varios meses de rele- 
vantes importes en devoluciones. 

Cabe destacar que, aunque en ju- 
lio ya se tienen en cuenta muchas 
devoluciones por la presentación 
dela Renta, cuya campaña acabó el 
día 1 de dicho mes, la Agencia Tri- 
butaria tiene hasta el 31 de diciem- 
bre para hacer las devoluciones. 
Además, los antiguos mutualistas 
que no vieron el ajuste del IRPF en 
su declaración, entre otros motivos 
porque la Administración no logró 
hacerse con los datos de la mutua- 
lidad, pueden solicitar la devolu- 
ción en el formulario online de la 
Agencia Tributaria. 

Del mismo modo, continuarán 
resolviéndose sentencias judiciales 
afavor del contribuyente, tras fijar 


Oficina de la Agencia Tributaria. tt 


Las rentas bajas 

se ahorran 943 
millones de IRPF en 
los siete primeros 
meses del año 


el Supremo jurisprudencia al res- 
pecto. Cabe recordar que el alto tri- 
bunal ha establecido desde febre- 
ro de 2023 hasta ahora en distintas 
sentencias que los contribuyentes 
que aportaron a antiguas mutuali- 


dades entre 1967 y 1978 deben 
norar en su IRPF la parte propor- 
cional de su pensión que procesa 


Че esas contribuciones. Sino se pue- 
de conocer la cuantía de las apor- 
taciones, se deduce en el IRPF el 
25% de la pensión de jubilación que 
corresponda a estas aportaciones. 
La parte de la prestación de jubila- 
ción que corresponda a las aporta- 
ciones anteriores a 1967 se reduci- 
rá al 100%. Cuando se realizaron 
aportaciones a mutualidades susti- 
tutorias de las entidades gestoras 
dela Seguridad Social con anterio- 
ridad a 1979, sólo tributará el 75% 
de esta parte de la pensión. 

La Agencia Tributaria también 
refleja en su informe de julio el efec- 
toenlas arcas públicas que está te- 
niendo la sentencia del Tribunal 
Constitucional del pasado enero 
que tumbó los cambios en el Im- 
puesto de Sociedades de 2016 para 
endurecer el tributo e incrementar 
la recaudación. Desde el fallo, el fis- 
co ya ha devuelto 778 millones de 
euros a las compañías. 


Impacto en las retenciones 

Por otro lado, la Administración ha 
dejado de recaudar en los siete pri- 
meros meses del año 943 millones 
de euros tras rebajar las retencio- 
nes a las rentas más bajas, es decir, 
aquellos que ganan menos de los 
19.747 euros al año. El Gobierno 
aprobó esta medida en febrero pa- 
ra ahorrar IRPF a los contribuyen- 
tes con menores rentas y la conso- 
lidó a finales de junio tras cambiar 
la Ley del impuesto. Esta modifica- 
ción evitó que estas personas tuvie- 
тап que pagar lo retenido de menos 
en la próxima declaración de la Ren- 
ta, que se realizará en la primavera 
de 2025. 

El cambio vino de la mano de la 
subida del Salario Mínimo Inter- 
profesional (SMI) hasta los 15.876 
euros y la exención de hacer la Ren- 
ta si se gana ese importe o menos. 


contril 

contra el fisco 
crecen un 32% 
Los tribunales 


económicos reducen un 
40% los casos pendientes 


Las quejas de los 
buyentes 


E. D. MADRID, 


Las reclamaciones de los contri- 
buyentes contra la Agencia Tri- 
butaria por vía administrativa (al 
margen de los tribunales) se han 
incrementado un 32% entre 2019 
y 2023, pasando de 180.916 a 
239177, respectivamente. 

El presidente del Tribunal Eco- 
nómico Administrativo Central 
(TEAC), José Antonio Marco 
Sanjuán, y el del Tribunal Eco- 
nómico Administrativo Regio- 
nal de Cataluña (TEARC), Xa- 
vier Suñé, indicaron ayer en un 
acto que conmemora el cente- 
nario del TEAC organizado por 
el Registro de Economistas Ase- 
sores Fiscales (REAF) del Con- 
sejo General de Economistas 


Estos órganos fallan 
en la mitad de las 
ocasiones en contra 
de los usuarios 


(CGE) que, a pesar del incremen- 
to de las reclamaciones y que el 
número de empleados de dichos 
órganos ha caído un 13%, la tasa 
de asuntos pendientes de reso- 
lución cayó un 40%. 

Los tribunales económicos ad- 
ministrativos son órganos inte- 
grados en el Ministerio de Ha- 
cienda que resuelven los conflic- 
tos de los contribuyentes contra 
el fisco en materia de impuestos 
y sanciones tributarias. Según 
los datos aportados por José An- 
tonio Marco y Xavier Suñé, con 
las cifras de 2022, las resolucio- 
nes de estos tribunales a favor 
del contribuyente fueron el 37% 
del total (93.928); en contra, el 
51% (129.023) y las archivadas, 
el 12% (30.314). 


El Constitucional analizará la legalidad de la Ley de Amnistía 


La Corte tiene pendiente de 
admitir diez recursos más 
contra la norma 


E. Diaz MADRID, 


El Pleno del Tribunal Constitucio- 
nal (TC) ha admitido a trámite es- 
te miércoles la Ley Orgánica de Am- 
nistía. La Corte ha analizado el re- 
curso de inconstitucionalidad re- 
mitido por el Tribunal Supremo el 
pasado mes de julio por considerar 


que vulnera varios artículos de la 
Constitución Española. Además, 
también ha aprobado la abstención 
del magistrado Juan Carlos Cam- 
po (ministro de Justicia de Pedro 
Sánchez en 2020 y 2021) para el co- 
nocimiento de este asunto. 

El Supremo envió la norma al 
Constitucional al considerar que 
vulnera los principios de igualdad, 
seguridad jurídica y de exclusivi- 
dad jurisdiccional que protege la 
Constitución Española. En su auto, 
señaló que la ley permite que cual- 


quier persona condenada pueda 
crear un partido político que logre 
representatividad electoral para 
apoyar en las Cortes una ley que le 
beneficie. 

Además de este recurso del Su- 
premo, la Corte suma otros diez re- 
todos ellos pendientes de admitir, 
presentados hasta el pasado 9 de 
septiembre. Estos son el de varios 
diputados y senadores del PP, el de 
las Comunidades Autónomas de 
Aragón, Cantabria, Galicia y Mur- 


cia y el de los gobiernos regionales 
de Aragón, Madrid, Castilla-La Man- 
cha, Andalucía y Murcia. 

El Supremo señala que la ley vul- 
nera el principio de igualdad por- 
que pretende perdonar la pena a 
unas personas (las vinculadas al 
procés) y no a otras que hayan co- 
metido los mismos delitos, pero sin 
vinculación con el independentis- 
mo catalán. 

Elalto tribunal considera que la 
norma pone en riesgo la seguridad 
jurídica ya que cualquier persona 


puede beneficiarse de una amnis- 
tía si crea un partido político que 
alcanza mayoría parlamentarias pa- 
ra aprobar una nueva ley o un nú- 
mero de diputados suficientes pa- 
ra contribuir a dicha mayoría. 

Finalmente, considera que pue- 
de verse erosionado el principio de 
exclusividad jurisdiccional, procla- 
mado frente a los restantes pode- 
res del Estado (ejecutivo y legisla- 
tivo) al no contar la amnistia con 
apoyo constitucional que habilite 
para tal injerencia. 
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Europa cortará su lazo соп Rusia con 
el cese del último gasoducto activo 


Ucrania mantiene un contrato con Rusia gue le reporta cientos de millones 


anuales, pero no lo renovará cuando prescriba este айо en diciembre. 


Luis M. Garcia MADRID. 


La invasión ucraniana de territorio 
ruso en la región de Kursk, una ac- 
ción estratégica a todas luces orien- 
tada a alcanzar mejores resultados 
en una todavía hipotética negocia- 
ción de paz, ha llevado a las tropas 
de las Fuerzas Armadas de Ucrania 
a tomar ya 300 kilóme- 
tros cuadrados y más de un cente- 
nar de poblaciones, entre ellas la 
ciudad de Sudzha, de algo más de 
5.000 habitantes. Allí Ucrania con- 
trola ahora una estación de medi- 
ción del único gasoducto ruso que 
aún suministra gas a Europa, el úl- 
timo punto de entrada de gas ruso 
a Occidente, cuyos flujos están des- 
de agosto en manos ucranianas. 
Sudzha, a apenas unos kilóme- 
tros dela frontera ucraniana, es una 
importante pequeña ciudad rusa, 
la más relevante de las que han si- 
do tomadas por Ucrania en el Óblast 
de Kurk, y lo es precisamente por- 
que allí se encuentra el último pun- 
to ruso desde el que se trasborda 
gas natural һа 


aún suministra gas ruso a los alia- 
dos de Ucrania. 

Rusia aporta gas a Europa a tra- 
vés de Ucrania después de que en 
diciembre de 2019 ambos países ra- 
tificaran un acuerdo de tránsito de 
cinco años de duración que 
concluye en diciembre de 
este айо. En mayo de 
2022, Ucrania dejó 
de recibir gas de 
tránsito atra- 
vés dela es- 


Un gasoducto 
ruso. 


El ejército ucraniano 
tomó Sudzha, que 
tiene la estación de 
medición del último 
gasoducto a Europa 


tación de Sokhranovka, aludiendo 
Rusia a fuerza mayor para cesar el 
suministro y proponiendo transferir 
todos los volúmenes de tránsito a 
Sudzha. 
La ucraniana Naftogaz inició unos 
meses después una causa legal con- 
tra la empresa que aglutina la ener- 
gía en Rusia, Gazprom, ya que Ucra- 
nia dejó de recibir la totalidad del 
montante por el uso del gaso- 
ducto en su territorio. Laes- 
tación de Sokhranovka no 
ha vuelto a estar operativa. 
Sí lo sigue estando el gaso- 
ducto que pasa por Sudzha, 
él único que Rusia mantie- 
ne en funcionamiento, y re- 
sulta cuanto menos contra- 


producente que el gas ruso 
continúe llegando a Occiden- 


te más de dos años después 
delinicio de la invasión, pero 
asies. 


El gas ruso no ha dejado de fluir 
por el gasoducto de Sudzha duran- 
te todo el conflicto por ese contra- 
to que mantiene con Ucrania. Eso 
si, fue el ministro de Energía ucra- 
niano, German Galushchenko, quien 
comunicó el pasado mes de marzo 
que no renovará ese acuerdo co- 
mercial sobre el gas, una decisión 
valorada entonces como de alto ries- 
go, pero que Ucrania mantiene. 


Otras fuentes de suministro 


Por las instalaciones de 


judzha pa- 
зап a diario unos 42 millones de me- 
tros cúbicos de gas con destino а 
Austria, Eslovaquia, República Che- 
са, Moldavia o Hungría, aunque des- 
е el inicio de la guerra los países 
europeos que reciben gas de Rusia 
han intensificado sus esfuerzos pa- 
ra poder recurrir a otras 

fuentes de suministro. 

La Unión Europea 


La UE llegó a pagar 
800 millones al día 
por el gas ruso 
antes de iniciarse la 
invasión a Ucrania 


to de Rus 


сото proveedor ener- 


gético, una decisión que ya tomaron 
Estados Unidos, Canadá 


pagaba a Rusia antes 
de iniciarse la guerra 
ВОО millones de dóla- 
res diarios por su gas 
y su petróleo y la Co- 
misión Europea se 
puso manos a la obra 
para intentar pres- 
cindir por comple- 


Unido. “No queremos que Rusia ga- 
ne dinero aqui”, ha declarado al res- 
pecto el presidente de Ucrania, Vo- 
lodimir Zelenski. 

Las importaciones de gas de Ru- 
sia suponían el 40% del total de gas 
que recibía Europa y se trataba de 
una medida complicada, ya que Fi 
landia, Rumanía y la República Che- 
са compraban el 100% de su gas a 
Rusia, mientras que otros países, co- 


mo Alemania, obtenían el 64% de 
su gas procedente de Rusia. 
Ucrania podía haber cortado el 
antes, De hecho, tenía la inten- 
ción de no permitir más paso de gas 
hacia Europa ya en 2022, pero lo 
mantuvo a petición de la Unión Eu- 
ropea, mientras los países miembros 
buscaban alternativas y reducían 
progresivamente el consumo de gas 
através de ese gasoducto ruso cons- 
truido en los años 80 que sale de 
Urengoy, en Siberia, y acaba en 
Uzhgorod, junto a Sudzha. Ahi el ga- 
soducto, дие recibe en nombre де 
Hermandad, se divide en varios ra- 
males para dar servicio a la Repú- 
blica Checa y Austria, por un lado; 
y a Hungría, Italia y Croacia, por otro. 


Cumpliendo el objetivo 
Dos años y medio después del ini- 
cio de la invasión, el gas ruso que 
pasa por Sudzha rumbo a Occiden- 
te ya solo supone el 5% de las im- 
portaciones europeas, según con- 
firma el Instituto Bruegel, cuando 
lo habitual antes del conflicto era el 
40%. Así lo decidió la UE al inicio 
dela invasión, cuando no podía cor- 
tarse el paso de gas de manera ra- 
dical y sí abordar una progresiva re- 
ducción, como ha sido el caso, ade- 
más de contemplar estrictas medi- 
das de almacenamiento del gas. 
Lo cierto es que el gasoducto de 
Sudzha ya no es tan relevante como 
antaño, pese a que es el único que 
mantiene operativo, ni para el со 
sumo de gas en Ucrania ni en el res- 
to de países europeos que lo reciben. 
Ahora es Rusia quien se muestra con- 
trariada por la decisión de Ucrania 
de no renovar el contrato. 
Otra posibilidad para mante- 
ner el suministro era utilizar 
otro gasoducto que sale de 
Rostov y lega a la localidad 
ucraniana de Sojranivka, en 
Luhansk, pero fue bloquea- 
do por Ucrania en primave- 
ra de 2022 y no ha vuelto a 
utilizarse desde entonces. 


